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ВВЕДЕНИЕ 

 

В контексте экономических вызовов, с которыми сталкивается бизнес, неотъемлемо 

возникает потребность в поиске новаторских подходов и стратегий для поощрения 

устойчивого развития. Текущая зависимость от производства товаров с низкой добавленной 

стоимостью, сельского хозяйства и переводов граждан, работающих за границей, 

подчеркивает необходимость разностороннего подхода к укреплению экономической 

основы. 

Решение вызовов, стоящих перед экономическим ростом, требует особого внимания 

к вопросам сотрудничества бизнеса на обеих сторонах Днестра. Партнерство в данном 

контексте выступает как ключевой элемент успешного внедрения рекомендаций, 

представленных в данном руководстве. 

Взгляд на внешнюю торговлю здесь не ограничивается простым обменом товарами; 

это скорее площадка для стратегического сотрудничества. Именно через такой подход мы 

сможем обеспечить более эффективное расходование ресурсов и поощрять инновационные 

инициативы, внедряя их в рамках внешнеэкономического взаимодействия. 

Это руководство призывает предпринимателей обоих берегов к активному участию 

в этом процессе, придавая своему вкладу значение в формировании благоприятных условий 

для взаимовыгодного сотрудничества и выявления путей укрепления внешней торговли и 

создания условий для устойчивого развития бизнеса на обоих берегах Днестра.  
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ГЛАВА 1. ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ О ВЗАИМНОЙ ТОРГОВЛЕ 

 

1.1. ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКИЕ АСПЕКТЫ ЛЕВОБЕРЕЖЬЯ: 

ТЕНДЕНЦИИ И РЕАЛЬНОСТИ 

 

Экономика Левобережья 

характеризуется высокой степенью 

открытости, где около 80% 

произведенных товаров 

направляются на экспорт. В 2023 году 

приднестровский экспорт составил 

732,7 миллионов долларов, при 

импорте в объеме 2335,8 миллионов 

долларов, что обеспечило 

внешнеторговый оборот в размере 

почти 3068,5 миллионов долларов. 

Так же в 2023 году в сравнении с 2022 годом на 44% (с 81,5 до 45,7 млн долларов) 

сократился приднестровский экспорт в Россию. Отправка продукции химической 

промышленности с левобережья Днестра на российский рынок уменьшилась почти в два 

раза, а продукции машиностроения – более чем в три. Это связано с отнесением властями 

Республики Молдова продукции ряда предприятий левобережья к товарам двойного 

назначения. 

Структура экспорта с левого берега Днестра включает в себя основные категории 

товаров: топливно-энергетические ресурсы (38% от общего объема экспорта в 2023 году), 

металлы и их изделия, продовольственные товары и сырье, продукция легкой 

промышленности и сырья и минеральные продукты. 
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На внешние поставки на левый берег влияют следующие статьи импорта: топливно-

энергетические товары, металлолом (сырье для Молдавского металлургического завода), 

продовольственные товары, машиностроительная продукция, продукция химической 

промышленности, текстильные материалы, медикаменты, бумага и товары народного 

потребления. При этом топливно-энергетические товары составляют примерно 66,3% или 

2/3 общей стоимости импорта. 

Приднестровье поддерживает внешнеэкономические связи с более чем 90 странами 

мира, где ключевыми торговыми партнерами являются Молдова, Россия, Украина, 

Румыния, Польша и Италия. Кроме того, в географии внешнеторговых отношений 

присутствуют и другие страны, такие как Венгрия, Чехия, Германия, Франция, Болгария, 

Словакия, Сербия, Турция и Белоруссия, что придает разнообразие и динамизм 

внешнеэкономическим взаимодействиям. 

 

1.2. СТАТИСТИКА ТОРГОВЛИ МЕЖДУ ДВУМЯ БЕРЕГАМИ ДНЕСТРА 

Взаимная торговля выступает одним из наиболее информативных показателей 

уровня отношений и доверия между торговыми партнерами.  

Важно учесть, что экономические агенты с правого берега часто выступают 

переработчиками сырья (субподрядчики) или агрегаторами партий товаров с левого берега 

для последующего экспорта. В то время с позиции предприятий левобережья, торговля 

между берегами Днестра рассматривается как экспорт/импорт. 

Однако, чтобы обеспечить полноту понимания этой динамики и предоставить 

экономическим агентам и инвесторам эффективные инструменты для оценки потенциала 

взаимной торговли важно показать торговлю между берегами Днестра не отдельно, а в 

сопоставлении с общим экспортом-импортом.  

Сопоставление торговых отношений между левобережьем и правобережьем за 12 

месяцев 2023 г. показывает превалирование движения товаров от экономических агентов с 

левого берега на правый берег, в размере 390,9 млн. долл., над закупками правобережья в 

размере 195,9 млн. долл., показывает больший поток товаров и услуг с левого берега на 

правый берег, чем наоборот.  

Во внешней торговле левобережья по результатам 12 месяцев 2023 г. отмечается 

падение оборота на -5% до 3068,5 млн. долл. При этом отмечается снижение динамики 

темпа экспорта на -1% и импорта на -6%. Однако, сложившиеся диспропорции, сохраняют 

превалирование импорта над экспортом и отрицательное сальдо внешней торговли, которое 

сложилось на уровне -1603,1 млн. долл. при -1743,9 млн. долл. за 12 месяцев 2022 года. 
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Рис. 1. Динамика внешнеторгового оборота Левобережья за 2023 г. и 2022 г., млн. 

долл. США1 

 

 

Рис. 2. Динамика экспорта товаров из Левобережья по странам за 2023 г. и 2022 г., 

млн. долл. США2 

 

 Молдова Россия Украина Италия Польша Румыния Прочие страны 

2022г. 301,2 81,5 42,3 22,2 47,9 127,0 392,9 

2023г. 390,9 45,7 6,9 15,9 32,2 134,5 452,3 

 

Важными торговыми партнерами предприятий левобережья при экспорте как в 

абсолютном значении, так и по структуре экспорта являются Румыния, Польша, Россия, 
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Италия, Украина. Но в 2023г. наблюдается резкий спад экспорта в Украину в связи с 

нестабильной обстановкой в стране. 

Товарная структура экспорта показывает темп прироста (38% в структуре) топливно-

энергетических ресурсов, занявшей первое место и составившей 220,7 млн.долл., или в 1,4 

раза к уровню аналогичного периода 2022 года. Экспорт металлов и изделий из них достиг 

205,7 млн. и вышел на второе место, наблюдается снижение (-16 % в структуре) 

аналогичного периода 2022г., экспорт продовольственных товаров и сырья составил 164,5 

млн.долл. (3% - темп роста к аналогичному периоду 2022г.). 

 

Рис. 3. Динамика товарной структуры экспорта Левобережья за 2022 г. и 2023 г., 

млн.долл.3 

 

 

■ 2022 г. ■ 2023г. 

По итогам 12 месяцев 2023г. основные торговые партнеры экономических агентов 

левобережья при импорте являются предприятия России (1522,1 млн. долл.) 

Далее следуют Украина (195,9 млн. долл.), Румыния, Польша, Турция. 
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Рис. 4. Динамика импорта товаров в Левобережье по странам за 2022 г. и 2023 г., 

млн.  долл. США4.  

 

 

  

 Россия Молдова Румыния Украина Польша Германия 

Прочие 

страны 

2022 1699,3 195,9 130,4 113,4 56,1 34,9 410,3 

2023 1522,1 188,6 167,2 101 53,7 49,1 405,2 

 

Импорт топливно-энергетических товаров сократился до 1546,5 млн. долл., или на -

9%, сохранив при этом лидирующую позицию в структуре импорта 66,3%. Импорт 

металлолома увеличился до 179 млн. долл. или на 10%. Положительная динамика по сырью 

для химической промышленности. Отрицательная динамика наблюдается по импорту 

сырья для легкой промышленности. 

 Рост импорта продовольствия до 169,7 млн. долл., или на 3%, определил удельный 

вес в импорте 7,2%. 

 

 

 

 

 
4 Источник 56 

68,5

7,9 5,3 6
2,3 1,4

16,5

61,3

7,6 6,7 4,1 2,2 2

17,3

0

10

20

30

40

50

60

70

80

Россия Молдова Румыния Украина Польша Германия Прочие страны 

Удельный вес в общем объеме экспорта,%

2022 г. 2023 г.



                                  
 

 
8 

 

      

 

 

 

Рис. 5. Динамика товарной структуры импорта Левобережья за 2023 г. и 2022 г., 

млн.долл.5 
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ГЛАВА 2. СХЕМЫ ПАРТНЕРСТВА В ДЕЙСТВУЮЩЕМ 

БИЗНЕСЕ 

 

Слово «партнер» заимствовано в середине 19 века в значении участника по 

отношению к другому участнику выступления, танца, игр. Во второй половине 20 века 

приобретает экономическое значение - деловой партнер, торговый партнер, участник 

совместной деятельности. 

Этимология слова - французское partnaire, английское partner, однокоренное слово 

parcener - сонаследник от portion - доля, часть, порция, partition - разделение, 

распределение. Партнер - тот, с кем разделяю, сонаследую дело. 

Партнер - базовое понятие для определения партнерства. 

Партнерство понимается и существует на двух уровнях. На первом 

уровне: партнерство — это зарегистрированная форма организации бизнеса нескольких 

физических или юридических лиц. На втором уровне: партнерство — это форма 

сотрудничества преимущественно юридических лиц, не закрепленная в учредительных 

документах, но поддерживаемая фактически. 

Бизнес-сотрудничество неизменно влечет к синергетическому эффекту. Бизнес-

партнеры, объединив свои капиталы, имеют возможность выйти на более высокий доход, 

чем тот, который бы они получили, работая отдельно.  

Бизнес-сотрудничество — это совместная деятельность нескольких юридических 

или физических лиц. Цель - совместно выполнить ту или иную поставленную задачу. 

Первостепенной задачей бизнес-сотрудничества является быстрый рост прибыли и 

развитие компании на рынке товаров, работ, услуг. 

Несомненно одно: цель партнеров должна быть единой.  



                                  
 

 
10 

 

      

2.1 ФОРМЫ СОТРУДНИЧЕСТВА В БИЗНЕСЕ 

Генерационная кооперация - в такой форме бизнес-сотрудничества партнеры 

распределяют свои обязанности в производственном процессе компании. Прибыль 

производственного результата подлежит разделению между бизнес-партнерами. 

Аренда (лизинговый наём) – долгосрочная аренда оборудования. Договор аренды 

заключается между собственником оборудования и арендатором. Договор включает в себя 

условие выплаты арендодателю арендной платы с последующим правом окончательного 

выкупа оборудования. 

Франчайзинг – такое сотрудничество партнеров в бизнесе, при котором 

собственник компании занимается разработкой определенного перечня действий, следуя 

которому можно в любой точке страны открыть филиал. Франчайзи (владелец филиала 

компании) платит франчайзеру (собственнику компании) денежные средства за то, что 

последний пользуется удачной, приносящей прибыль бизнес-моделью. Франчайзер 

проявляет интерес и оказывает посильную помощь в развитии бизнеса. 

Проектное финансирование возможно в 2-х вариантах такого бизнес-

сотрудничества: 

1. Одна компания занимается финансированием другой компании, которая, в свою 

очередь, реализует новые бизнес-проекты. 

2. Одна компания, которая является создателем бизнес-проекта, отдает другой 

компании свою бизнес-разработку и финансирует ее для дальнейшего развития. 

Лицензия является специфичным видом бизнес-сотрудничества. Собственник права 

на изготовление продукции отдает на определенный срок права партнеру на производство 

товара. 

Концессионный договор – это бизнес-сотрудничество коммерческой компании с 

государственными учреждениями в виде аренды имущества на длительный срок. 

Концессия применяется в отношениях франчайзинга. 

Подряд-договор – бизнес-сотрудничество, в котором партнеры коллективно 

занимаются изготовлением продукции, выполнением работ/услуг. Происходит 

распределение обязанностей партнеров в производственном процессе, доставке и т.п. 

 

Основные правила установления партнерства/сотрудничества представлены в 

Приложении № 1. 
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2.2 КАК ОЦЕНИТЬ ПЕРСПЕКТИВЫ НОВОГО ДЕЛОВОГО 

ПАРТНЕРА 

В том случае, когда бизнес-сотрудничество предлагают вам, проведите оценку 

будущего партнера по следующим критериям: 

Оценка привлекательности проекта с точки зрения бизнес–показателей 

(возможности получения дохода, занятие некой ниши на рынке товаров/работ/услуг, 

претворение в жизнь нового бизнес-проекта, формирование дистрибьюторской сети, 

повышение доли участия на рынке). 

Перед тем как предложить бизнес-сотрудничество, подумайте, а нужно ли Вам 

рассматривать его как компаньона, стоит ли вести переговоры? Было бы неплохо провести 

с потенциальным партнером пару дней в общении для того, чтобы у Вас сложилось четкое 

представление друг о друге. Иногда Вы выигрываете время и становитесь обладателем 

ценной информации. Служба безопасности Вашей компании может выяснить историю 

развития будущего партнера, его бывших компаньонов, причину расставания с ними и 

другие необходимые подробности для надежности принятия решения о бизнес-

сотрудничестве. 

Старайтесь ближе познакомиться с бизнесом партнера, его сотрудниками. Обратите 

внимание на офис, цеха, помещения, как выглядят работники. Соотнесите увиденное со 

сказанным, при этом сделав собственные выводы, которые помогут вам принять верное 

решение. 

Изучение бизнес–плана будущего партнера 

Конкурентная среда. Обратите особенное внимание на компании-конкуренты, на 

условия бизнеса, на методы развития занимаемой отрасли рынка. Конечным результатом 

проведенного анализа должно быть четкое видение занимаемого места Вашей компании на 

рынке в ближайшее время. 

Четкое понимание из чего состоит цена, т. е. необходимы данные о занимаемом 

месте компании в настоящий момент, а также нужно знать цели и задачи, стоящие перед 

компанией. 

Контроль за созданием цены. Проведите анализ данных всех расходов, активов и 

спрогнозируйте доход. 

Перспектива развития. Проанализируйте информацию об успешности компании в 

будущем на рынке, например, использование инновационной продукции, участие в 

научных разработках новых товаров, применение положительной репутации торгового 

знака компании, создание большой базы клиентов и т. д. 
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2.3 КООПЕРАЦИЯ, КАК ОСНОВА ПАРТНЕРСКИХ ОТНОШЕНИЙ 

Успешность партнерских отношений зависит от того, насколько прочной окажется 

их основа, какой является кооперация. 

Смысл слова «кооперация» заложен в его происхождении от латинского слова 

«сooperatio», что в переводе: сo — (вместе) + оperatio (работа) = Сooperatio (совместная 

деятельность). Кооперация — это форма организации хозяйственной деятельности, 

когда достаточно большое сообщество людей совместно и на равных началах участвуют 

в одном и том же или в разных, но связанных между собой процессах труда. 

Преимущества кооперации 

Благодаря кооперации выгода каждого участника может стать гораздо выше, чем 

если бы каждый действовал самостоятельно. Для кооперации приемлема формула 

«2+2=5», т.е. только за счет кооперации каждый участник выигрывает еще четверть 

(или 25%) дополнительного дохода. 

Более подробно рассмотрим, какие же преимущества несет кооперация бизнесу и 

местному развитию. Понимание этих преимуществ, их стоимостная оценка являются 

факторами мотивации участников кооперации к совместным действиям. 
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Схематически основные экономические преимущества участников кооперации 

изображены на рисунке 6. 
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В основном плюсы кооперации для ее участников заключаются в снижении затрат и 

повышении стоимости их продукции или услуг за счет положительного эффекта 

масштаба (увеличения объемов производства/поставок) при совместном проведении 

рекламной кампании, полной загрузке мощностей, выходе на рынок с большими партиями 

товара. Рассмотрим эти преимущества более детально: 

• повышение конкурентных преимуществ. Часто говорят, что малый бизнес не может 

противостоять крупным предприятиям. На самом деле может, но только объединившись. 

Тогда потенциал группы выравнивается с потенциалом предприятия. При этом группа 

более гибкая по отношению к требованиям рынка, чем предприятие;  

• высвобождение времени и ресурсов для облегчения выполнения сложной или 

требующей одновременного вложения больших ресурсов технологической операции. К 

примеру, совместная уборка урожая экономит время и ресурсы каждого и всех вместе 

взятых или оказание одним участником транспортных услуг другим участникам и т.д.; 

• углубление специализации труда. Это возможность участника концентрироваться на чем-

то одном, а остальные этапы производства передаются другим; 

• удешевление использования дорогостоящего оборудования и услуг. К примеру, 

деревообрабатывающий станок с цифровым управлением стоит очень дорого, поэтому 

совместное приобретение и использование этого оборудования участникам кооперации 

обходится дешевле, чем одному собственнику; 

• удешевление закупки необходимых товаров, услуг или найма квалифицированных специа-

листов. К примеру, совместная закупка большой партии удобрений, семян, средств 

защиты растений или строительных материалов позволяет получить большую скидку. А 

наем маркетолога, дизайнера для нескольких участников дешевле, чем для каждого в 

отдельности; 

• снижение расходов и рисков при внедрении новых технологий. К примеру, внедрение 

электронной площадки для совместной продажи товаров каждого участника стоит 

дешевле, чем самостоятельные продажи; 

• удешевление сертификации, брендирования и продвижения продукции, что повышает 

стоимость продукции и выгоду всех и каждого участника кооперации. Также группе 

дешевле представить свои товары и услуги на выставках-продажах, легче получить 

доступ к финансовым ресурсам и т.д.; 

• повышение конкурентоспособности всех участников кооперации за счет специализации 

каждого из них и эффективного распределения выполнения отдельных работ во времени 

(выращивание разными участниками ягодных культур разного срока созревания); 

• повышение имиджа кооперационных групп и структур. Группа кооперации имеет 

имидж более серьезного экономического игрока, чем мелкий предприниматель, так как 

способна лучше обеспечить гарантии по товарам или услугам; 

• снижение затрат на обеспечение гарантии качества продаваемой продукции. 

Например, создание лаборатории контроля качества участниками кооперации. 



                                  
 

 
15 

 

      

Шаги на пути к созданию кооперации 

 

Создание кооперации — очень ответственный процесс, важно соблюдать все 

условия и рекомендации, благодаря чему кооперация станет надежным инструментом 

достижения согласованной участниками цели. Схема шагов по созданию и развитию 

кооперации представлена ниже и в Приложении № 2. 

Шаг 1. Формирование инициативной группы из числа заинтересованных 

участников 

Для создания кооперации необходим поиск будущих партнеров со схожими 

потребностями, заинтересованных объединиться, в том числе и ресурсами, для общей цели. 

Это могут быть знакомые, коллеги, жители вашего населенного пункта, их можно встретить 

на выставках, ярмарках, стартап-уикендах. Желательно, чтобы на начальном этапе группа 

имела разнообразные навыки, но равный потенциал к развитию. 

Шаг 2. Проведение собраний потенциальных участников кооперации 

После того, как потенциальные участники кооперации найдены, необходимо 

провести общее собрание (серию собраний), на котором определяются цели и задачи 

сотрудничества, виды деятельности, форма организации кооперации, способы покрытия 

расходов кооперации, общая выгода и выгода каждого, создается рабочая группа по 

разработке проекта кооперации. 

Для закрепления договоренностей предлагается подготовить протокол (декларацию) 

о намерениях и подписать каждым из участников. Протокол о намерениях не является 

юридическим документом. 

Шаг 3. Разработка проекта кооперации 

После того, как договоренности определены, задокументированы и согласованы 

партнерами, рабочая группа разрабатывает проект кооперации в формате бизнес-плана. 

Шаг 4. Обсуждение, доработка проекта кооперации 

Проект кооперации рассматривается и утверждается собранием участников. Как 

правило, процедура согласования проекта может проводиться несколько раз. Каждое 
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собрание должно оформляться протоколом, содержащим детальное описание решений 

собрания. Итогом данного шага станет согласованный проект кооперации. Никогда 

документ проекта кооперации не готовится за день 

Шаг 5. Создание кооператива или проектной команды 

Проект кооперации реализуется неформальной группой (проектной командой) или 

организацией, учреждение которой может быть частью проекта кооперации. Неформальное 

объединение может формироваться путем подписания соглашения о партнерстве. Создание 

организации осуществляется путем регистрации юридического лица.  

Шаг 6. Реализация проекта кооперации 

Данный этап — этап пошаговой реализации проекта кооперации с обязательным 

периодическим его мониторингом и оценкой. Периодичность мониторинга и оценки 

определяется участниками проекта кооперации. Часто этот шаг выделяется в отдельный, 

включая итоговую оценку.  

По результатам реализации проекта развитие кооперации может проходить двумя 

путями. Один путь — кооперация завершается, группа прекращает свое существование. 

Второй путь — кооперация выходит на новый уровень, группа кооперации укрепляется. 

Только что созданным группам кооперации рекомендуется разработать и 

реализовать несколько проектов кооперации. Успешный опыт взаимодействия повысит 

уровень доверия в группе кооперации и подготовит группу к учреждению и организации 

устойчивой работы создаваемой организации. 

 

2.4 ОБЩЕЕ ПОНЯТИЕ О ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКОМ ДОГОВОРЕ 

 

Партнерские связи предпринимателя развиваются по двум основным направлениям:  

а) с поставщиками всего необходимого для нормальной организации процесса 

производства;  

б) с потребителями продукции, производимой предпринимателем. 

Партнерские отношения предполагают осуществление определенных прав и 

обязательств, которые предприниматель дает своим партнерам при установлении с ними 

сотрудничества. Такие права и обязательства предпринимателя закрепляются в договоре, 

подписываемом предпринимателем и ого партнером. 

Договор (контракт, соглашение) — письменная форма закрепления партнерских 

связей. В договоре фиксируются предмет договоренности, взаимные права и обязанности 

партнеров, а также последствия нарушения договоренности. Письменная форма договора 

является основой рассмотрения возникающих претензий.  

В предпринимательстве необходимо различать учредительный договор и 

предпринимательский, или хозяйственный, договор.  

Учредительный договор — это письменный документ, свидетельствующий о 

волеизъявлении физических или юридических лиц по образованию, учреждению новой 
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организационно-правовой структуры для реализации какой-либо конкретной 

предпринимательской идеи. 

Предпринимательский договор — это волеизъявление сторон по поводу не 

организации, а осуществления самого предпринимательского процесса, не предполагающее 

объединение договаривающихся сторон в какую-либо единую организационно-правовую 

структуру. 

Договор — это компромисс сторон, закрепление обязательств, которые берет на себя 

каждая из сторон для получения того эффекта, который лежит в основе сделки (например, 

приобретение товара или получение прибыли). Поскольку договор представляет собой 

компромисс сторон, то и форма, в которой он заключается, носит произвольный характер, 

хотя существуют и почти повсеместно применяются типовые формы договоров. Однако 

такие типовые формы не носят обязательного характера, они служат лишь основой для 

заключения какого-либо конкретного договора. Тем не менее на практике существуют 

определенные требования, которые стороны стараются соблюсти при подготовке и 

подписании любого договора. Прежде всего это относится к структуре самого документа, 

особенно их стоит придерживаться при заключении внешнеэкономического договора (см. 

раздел «Внешнеторговый контракт» стр. 22). 
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ГЛАВА 3. ПРОЦЕДУРЫ ПО ПЕРЕМЕЩЕНИЮ ТОВАРОВ В 

РАМКАХ ВЭД 

 

3.1 УЧАСТНИКИ ПРОЦЕДУРЫ ПО ПЕРЕМЕЩЕНИЮ ТОВАРОВ 

 

Экспортер - юридическое лицо или физическое лицо, осуществляющее 

предпринимательскую деятельность без образования юридического лица, - резидент 

государства, а также находящийся в государстве филиал, постоянное представительство и 

другое обособленное или самостоятельное структурное подразделение юридического лица 

или иной организации, созданные в соответствии с законодательством иностранного 

государства, от имени которого заключен внешнеэкономический договор (контракт) об 

экспорте товаров. 

 

Импортер –  юридическое лицо или физическое лицо, осуществляющее 

предпринимательскую деятельность без образования юридического лица, в том числе 

крестьянское (фермерское) хозяйство, - резидент государства, а также находящийся в 

государстве филиал, постоянное представительство и другое обособленное или 

самостоятельное структурное подразделение юридического лица или иной организации, 

созданные в соответствии с законодательством иностранного государства, имеющий 

текущий счет в приднестровских рублях в уполномоченном банке Левобережья, от имени 

которого заключен внешнеэкономический договор (контракт) об импорте товаров, работ, 

услуг, являющийся ответственным лицом за репатриацию товаров, работ, услуг и возврат 

средств на свой счет в случае неосуществления импорта.  

 

Таможенные органы Левобережья составляют единую систему, обеспечивающую 

эффективное функционирование таможенных процессов, контроль за перемещением 

товаров через границу, а также соблюдение таможенного законодательства. 
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В систему таможенных органов входят (Приложение № 3):  

а) Государственный таможенный комитет;  

б) таможни;  

в) таможенные посты;  

г) таможенные пункты пропуска.  

 

Актуальную информацию о перечне и структуре таможенных органов вы сможете 

найти по ссылке: Структура таможенных органов | http://surl.li/cvrmup 

Таможенный агент (брокер) - созданное предприятие, организация, учреждение, 

обладающие правами юридического лица и правом (лицензией) на осуществление 

деятельности в качестве таможенного агента. Таможенный агент осуществляет за счет и по 

поручению представляемого лица деятельность по таможенному оформлению товаров и 

транспортных средств и выполнении других посреднических функций в области 

таможенного дела. 

Взаимоотношения таможенного агента с представляемым лицом строятся на основе 

договора. 

Участникам внешнеэкономической деятельности предоставляется значительная 

поддержка в сфере таможенного оформления и сопутствующих консультационных услуг, 

включая логистику и международные перевозки. Эту помощь можно получить, 

обратившись к ресурсу таможенного органа по следующей ссылке: Таможенный брокер | 

(http://surl.li/cvrmup) 

Перевозчик - лицо, осуществляющее перевозку (транспортировку) товаров и (или) 

пассажиров через таможенную границу и (или) перевозку (транспортировку) товаров, 

находящихся под таможенным контролем, по таможенной территории Левобережья.  

Основная часть товаров между берегами Днестра перевозится сегодня 

автотранспортом. Выбор данного способа транспортировки товаров обоснован его 

подвижностью, доступностью, экономической эффективностью и способностью 

перевозить различные виды грузов, что в совокупности обеспечивает эффективную и 

надежную логистику. 

Реестр таможенных перевозчиков опубликован на сайте таможенной службы по 

следующей ссылке: Реестр таможенных перевозчиков |  (http://surl.li/cvrmup) 

Реестр перевозчиков товаров для личного пользования опубликован на сайте  

таможенной службы по следующей ссылке: Reestr-perevozchikov-TLP1-4-21.pdf 

(http://surl.li/cvrmup) 

Экспедитор – это лицо, выполняющее важные функции в процессе организации 

перевозки грузов. Он выполняет ряд мероприятий, обеспечивающих доставку товара из 

пункта А в пункт Б. Он следит за тем, чтобы она осуществлялась без осложнений, в 

соответствии с графиком, согласованным с клиентом. 

Экспортёр/импортер может поручить на основании договора экспедитору: 

https://customs.gospmr.org/struktura-tamozhennykh-organov.html
https://customs.gospmr.org/tamozhennyy-broker.html
https://customs.gospmr.org/tamozhennyy-broker.html
https://customs.gospmr.org/reestr-tamozhennykh-perevozchikov.html
https://customs.gospmr.org/wp-content/uploads/2017/12/Reestr-perevozchikov-TLP1-4-21.pdf
https://customs.gospmr.org/wp-content/uploads/2017/12/Reestr-perevozchikov-TLP1-4-21.pdf
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• оформление необходимых документов, связанных с перевозкой груза, в 

соответствии с требованиями законодательства; 

• заключение договоров с перевозчиками, которые будут осуществлять перевозку 

груза; 

• контроль за перевозкой груза, включая проверку документов, отслеживание 

маршрута перевозки и обеспечение сохранности груза; 

• оказание других услуг, связанных с перевозкой груза, например, страхование 

груза, таможенное оформление и т. д. 

В соответствии с таможенными правилами экспедитор может выступать в качестве 

декларанта при декларировании товаров. 

Коммерческие банки 

В соответствии с действующим законодательством, коммерческие банки выступают 

в качестве посредников между экспортерами и импортерами при осуществлении расчетов 

за поставленные товары. Они обеспечивают беспрепятственный обмен валюты и товаров 

между странами, что способствует развитию международной торговли. 

Кроме того, коммерческие банки могут оказывать другие услуги, связанные с 

экспортно-импортными операциями, такие как: 

• Валютное кредитование экспортеров и импортеров; 

• Страхование экспортно-импортных операций; 

• Таможенное оформление товаров; 

• Консалтинг по вопросам внешнеэкономической деятельности. 

В целом, коммерческие банки играют важную роль в развитии 

внешнеэкономической деятельности, обеспечивая ее финансовую и организационную 

поддержку. 

Деятельность в валютном и банковском секторе Левобережья регламентирует 

Центробанк Приднестровья. Расчеты по внешнеэкономическим сделкам с правым берегом 

происходят в молдавских леях, а с третьими странами – в основном в долларах США, евро 

и российских рублях. Информацию о коммерческих банках Левобережья можно получить, 

обратившись к ресурсу Приднестровского республиканского банка по следующей ссылке: 

Банк Приднестровья (http://surl.li/voasag) 

 

 

 

 

 

 

https://www.cbpmr.net/content.php?id=9
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3.2 ПРОЦЕДУРЫ ПО ПЕРЕМЕЩЕНИЮ ТОВАРОВ И УСЛУГ 

ПРЕДПРИНИМАТЕЛЯМИ ЛЕВОБЕРЕЖЬЯ 

 

Подготовительные процедуры. 

Процедура 1. Подготовка документов и регистрация участника ВЭД в 

Таможенных органах. 

Предприятие, собирающееся заниматься экспортом, должно быть 

зарегистрировано как экономический агент, занимающийся внешними 

сделками. Для этого потенциальный Экспортер должен подать заявление 

о регистрации в качестве субъекта внешнеэкономической деятельности 

Постановка участников внешнеэкономической деятельности на учет в таможенных 

органах Левобережья осуществляется в таможенных целях совершенствования и 

упрощения процессов декларирования, таможенного оформления и таможенного контроля 

товаров и транспортных средств, перемещаемых через таможенную границу.  

Постановка участников внешнеэкономической деятельности на учет в таможенных 

органах Левобережья сопровождается представлением следующих документов и 

сведений:6 

1. Паспорт гражданина и подтверждение постоянной (временной) регистрации 

либо, при его отсутствии иной документ, удостоверяющий личность, и подтверждение 

постоянной (временной) регистрации.  

2. Выписка из Единого государственного реестра юридических лиц и 

индивидуальных предпринимателей (оригинал). 

3. Сведения о присвоенном уполномоченным регистрационным органом 

идентификаторе физическому лицу (при наличии). 

4. Справка обслуживающего банка о наличии расчетных (рублевых и валютных) 

счетов (оригинал) (при наличии). 

 
6 Источник 40 
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5. Лицензия, выданная лицензирующим органом, на осуществление конкретного 

вида предпринимательской деятельности (оригинал) (при наличии).  

6. Документы, подтверждающие право собственности (владения, пользования) 

помещениями (территориями), предполагаемыми к использованию в качестве мест 

временного хранения (точный адрес, основные характеристики). 

7. Приказ о назначении работников, представляющих интересы лица в 

таможенных органах (заверенная копия), или выписка из приказа о назначении на 

должность (оригинал) (для юридических лиц). 

8. Доверенность, выданная лицу на право представления интересов участника 

внешнеэкономической деятельности в таможенных органах (оригинал) (для юридических 

лиц). 

Участники внешнеэкономической деятельности вправе представлять 

вышеуказанную информацию в таможню (таможенный пост) по их выбору. 

Постановка на учет как правило осуществляется в таможне (таможенном посте), в 

зоне деятельности которой находится участник внешнеэкономической деятельности.  

Таможенные органы ведут справочник участников внешнеэкономической 

деятельности, предоставивших документы и информацию о себе. 

Участнику внешнеэкономической деятельности, поставленному на учет, выдается 

подтверждение о регистрации, а сведения о нем вносятся в Справочник участников ВЭД. 

 

Процедура 2. Подготовка пакета документов для экспорта. 

Данная процедура включает в себя подготовку Экспортером следующих 

документов: 

1. Внешнеторговый договор (контракт); 

2. Коммерческий счет-фактура (Commercial Invoice); 

3. Упаковочный лист (Packing list) 

4. Копия лицензии (в случае экспорта лицензируемых товаров).  

 

Внешнеторговый контракт 

В качестве образца (проформы) внешнеторгового контракта можно использовать 

Типовой контракт международной купли-продажи. Типовой контракт международной 

купли-продажи (Model ICC International Sale Contract) разработан Международной торговой 

палатой для сделок, регулируемых Венской конвенцией 1980 г. Он может быть использован 

экспортерами как готовый документ для экспорта готовых изделий, предназначенных для 

перепродажи, или как методический материал при разработке собственных 

внешнеторговых контрактов. 
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Основные положения внешнеторгового контракта 

Внешнеторговый контракт следует рассматривать как своего рода план действий 

сторон сделки, в который входит цепочка поставок, валютный контроль и документы для 

таможенных и налоговых органов. И лучше заранее обдумать, до какой степени вы хотите 

детализировать условия контракта.  Существует несколько рекомендаций по описанию 

функционирования сторон: 

1. Желательно в контракте прописать последовательность всех действий продавца и 

покупателя с указанием сроков. Иногда бывает полезно увязать действия продавца с 

какими-либо действиями покупателя.  Например, привязать дату отгрузки товара не к 

заявке покупателя, а к дате получения предоплаты или оформления экспортной 

разрешительной документации. Фиксация подобных условий в самом контракте позволяет 

сфокусировать внимание сторон на деталях сделки и сократить количество споров в 

случаях изменения запланированного порядка действий. 

2. При выборе термина Инкотермс® не забывайте о более детальном описании 

условий поставки в договоре. В контракте нужно определить перечень 

товаросопроводительных документов, которые должен оформить продавец и которые 

должен предоставить покупатель. Необходимо также прописать пункты отправки и 

передачи товара покупателю, указав точные адреса. 

3. В теле самого контракта рекомендуется предусмотреть возможность, например, 

реимпорта товара в случае рекламации, необходимость осуществления гарантийного 

сервиса. Это позволит избежать последующего подписания дополнительных соглашений 

для использования наиболее выгодных таможенных режимов. 

4. Для   того чтобы экспортер не нарушил таможенное законодательство, важно 

уделить больше внимания в контракте таможенной составляющей. Содержание контракта 

влияет на составление многих таможенных документов, в первую очередь таможенной 

декларации. Для таможни также важно, чтобы выручка поступила в сроки, оговоренные 

контрактом. Поэтому, прописывая сроки оплаты, экспортер должен уточнить все 

формальности, необходимые покупателю для осуществления платежа. 

5. Контракт является для налогоплательщика одним из основных документов, 

подтверждающих основание для исчисления налоговых платежей. И по контракту 

таможенные органы проверяют соответствие указанных цен рыночным (индикативным). 

6. Валютный контроль при экспортных операциях осуществляется таможенным 

органом и банком, открывшим карточку платежа по сделке и/или принимающим выручку 

экспортера в иностранной валюте (декларацию о репатриации). 

Основные   положения   контракта, объединяются в блоки и прописываются в 

определенной последовательности. 
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Структура внешнеторгового договора (контракта) 

Внешнеторговый контракт должен включать в себя следующие статьи: 

Преамбула.  Это «шапка» контракта, она включает наименование контракта, его 

номер, место и дату подписания, определение сторон по договору. В   преамбуле   также   

упоминаются документы, дающие право представителям сторон подписывать такого рода 

контракты.  Желательно добавить в приложения заверенные копии этих документов, это 

ускорит таможенное оформление. 

Предмет контракта. Здесь указываются точное наименование и характеристики 

продаваемого товара. Если речь идет сразу о нескольких товарах, имеет смысл вывести все 

товары в общую таблицу и добавить ее в приложение к контракту. Количество товара 

фиксируется в традиционных для данного товара единицах. Также можно указать 

допустимое отклонение в ту или иную сторону, стандарты качества товара и момент его 

проверки.  

Коммерческие условия. В этом разделе фиксируется номинал цены или порядок ее 

определения (например, формула). Возможно добавить указание разных цен на один и тот 

же товар при разных условиях поставки и развернутое описание того, что включает в себя 

цена: стоимость упаковки, маркировки, отбора образцов и погрузки на транспортное 

средство и т.д.  

Условия платежа включают в себя валютные условия (валюта цены может 

отличаться от валюты платежа), банковские реквизиты, форму расчета (перевод, инкассо, 

аккредитив, вексель), срок платежа, указание, против чего именно осуществляется платеж 

(против коносамента, против счета-фактуры), гарантию платежа и последствия задержки 

платежа. 

Транспортные условия.  В данном блоке указываются сроки поставки товара и 

выбранный термин Инкотермс® (при использовании).  Особенно важно прописать 

моменты, допускающие двоякое толкование. В этом же пункте прописываются требования 

к упаковке (вид, характер, качество, размеры, пригодность для различных видов 

транспортировки и т.д.) и маркировке (язык, нумерация грузовых мест, предупредительная 

маркировка, маркировка негабаритных мест и т.д.).  

Для удобства Международной торговой палатой был составлен словарь 

однозначных толкований наиболее широко используемых торговых терминов в области 

внешней торговли, Инкотермс. Использование правил Инкотермс компаниями из 

различных стран, позволяет значительно облегчить процедуры договоров, касающихся 

купли-продажи. Без этих правил не обойтись, потому что каждая страна имеет свое, 

внутреннее торговое право, и оно может отличаться от права другого государства. 

Схематично представить области действия терминов Инкотермс можно следующим 

образом: 
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Также указываются подробности сдачи-приемки: вид (предварительная или 

окончательная), место, сроки, порядок сдачи-приемки по количеству, порядок проверки по 

качеству, квалификация приемщиков, порядок фиксации результатов сдачи-приемки. 
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Рекомендуется добавить пункт о том, что рекламации могут быть заявлены только в 

отношении товаров, которые не были объектом приемки.  

Более подробно о правилах поставки указано по ссылке и в Приложении № 4.  

 

Технические условия. Данный пункт включает в себя сроки гарантии (тут важно не 

путать сроки приемки и предъявления рекламации с гарантийными случаями); случаи, на 

которые гарантия не распространяется; обязанности продавца и покупателя при 

наступлении гарантийных случаев; порядок действий; распределение расходов и 

компенсацию убытков. И подробности страхования: кто выступает в качестве страхователя, 

как выбирается страховщик, на каких условиях страхуется товар, от каких рисков, в какие 

сроки страхуется товар, кто является     выгодоприобретателем, порядок передачи полиса 

выгодоприобретателю.  

 

Юридические условия. В этом блоке указывается ответственность сторон и 

порядок действия при форс-мажоре. Список возможных форс-мажорных обстоятельств 

лучше всего начать фразой «включая, но не ограничиваясь». И выбирается арбитраж. В 

интересах экспортера указать российский арбитраж или использовать один из наиболее 

известных международных арбитражей, например, Международный Арбитражный суд 

Международной торговой палаты в Париже. Если стороны договорились о том, что 

арбитраж назначается по месту нахождения истца или ответчика, то надо указать точные 

наименования арбитражных судов.  

 

Иные положения. 

 

Подписи сторон.  

 

Приложения при их наличии. 

 

Общие требования к контракту приведены в Приложении № 5. 

 

Коммерческий счет-фактура (Commercial Invoice) 

Чтобы получить оплату за товар или услуги по международному договору, одного 

выставления счёта будет недостаточно. Согласно международным стандартам, должен 

быть оформлен инвойс на услуги или продукцию. Нужно запомнить, что invoice такой 

международный счёт на оплату. Его выставляет продавец, когда исполняет все свои 

обязанности перед покупателем. 

Экспортер должен выписать инвойс одновременно с отгрузкой товаров и направить 

его иностранному покупателю. Инвойс является основанием для перечисления денег и 

https://customs.gospmr.org/ul/inkoterms/
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свидетельствует о том, что у покупателя появляется обязанность оплаты товара в 

соответствии с указанными условиями. Инвойс используется на таможне для обоснования 

фактурной стоимости товара (стоимости товара по контракту), расчета и декларирования 

таможенной стоимости. 

Для перечисления иностранным покупателем аванса экспортер может выписать 

проформу-инвойс, в которой указываются предварительные данные для осуществления 

платежа. В данном документе содержатся сведения о цене и стоимости товара, однако он 

не является расчетным документом, т. к. не содержит требования об уплате, указанной в 

нем суммы. Поэтому, выполняя все остальные функции счета, он не выполняет главной 

функции счета как платежного документа. 

Счет-проформа может быть выписан на отгруженный, но еще не проданный товар и 

наоборот. Обычно он выписывается при поставках товаров на консигнацию, на выставки, 

аукционы, при поставках давальческого сырья по договорам на переработку, поставках 

товаров в качестве дара или безвозмездной помощи (в этом случае он может выписываться 

только для целей таможенной оценки). Выписанный позднее коммерческий инвойс 

содержит уже точные фактические данные, полученные на основе сведений о 

произведенной отгрузке товаров. 

Инвойс заполняется в нескольких экземплярах – часть на русском, часть на 

английском языке. В нем обязательно указываются реквизиты продавца и 

покупателя, дается описание товара, информация о количестве, цене за 

единицу товара и общая сумма счета (платежа) в иностранной валюте, 

базовые условия поставки, определенные по Международным правилам 

толкования торговых терминов ИНКОТЕРМС. 

Общую сумму товара к оплате указывают в валюте, установленной 

контрактом. Для обозначения валюты используют буквенный код валюты в 

соответствии с классификатором валют7.   

В графе «Условия платежа» фиксируются банковские реквизиты: номер счета, 

наименование и адрес банка, номер корреспондентского счета, а также срок оплаты и другие 

данные, необходимые для осуществления платежа. 

Указанный документ выдается от имени Экспортера на имя Импортера на каждую 

транспортную единицу отдельно (Приложение № 6). 

Коммерческий счет-фактура, как правило, выписывается в форме, согласованной 

между Экспортером и Импортером, однако таможенные органы, исходя из национального 

законодательства и международных договоренностей, могут предъявить определенные 

требования к сведениям, содержащимся в коммерческом счете-фактуре. 

 

 
7 Источник 47 
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Пример сведений, которые в обязательном порядке должны содержаться в 

коммерческом счете-фактуре: 

• Номер и дата выписки счета-фактуры; 

• Номер и дата подписания экспортно-импортного контракта; 

• Номер транспортного документа; 

• Название и адрес Экспортера; 

• Название и адрес Импортера; 

• Наименование и подробное описание экспортируемых товаров; 

• Номер упаковки (ящики, короба, пакеты, поддоны, и т.д.), или пометка  

       о доставке «навалом»; 

• Вес брутто и нетто груза, с указанием единицы измерения (кг, тонн); 

• Цена единицы товара; 

• Общая стоимость поставляемой партии товара; 

• Страна происхождения поставляемых товаров; 

• Условия поставки 

 

Упаковочный лист (Packing list) 

 
Упаковочный лист — товаросопроводительный документ, содержащий перечень 

товаров в разрезе тарных мест, с указанием количества единиц, веса нетто и брутто, вида 

упаковки и другой логистической информации, характерной для конкретного вида 

продукции. 

Упаковочный лист (Packing List) - документ, который сопровождает отгрузку 

товарной партии покупателю. Представляет собой перечень отгружаемой продукции, 

находящейся в каждом грузовом месте (паллете, коробке или контейнере). Строго 

определённой формы документ не имеет, каждый продавец может разработать её 

самостоятельно, учитывая специфику своей продукции, или воспользоваться стандартными 

шаблонами. 

Упаковочный лист является приложением к счёту-фактуре (инвойсу) в случае, когда 

товарная партия содержит большое количество разноимённых позиций, упакованных в 

различных грузовых местах. Оба документа имеют в целом идентичное содержание, 

различием является лишь отсутствие сведений о стоимости товара в упаковочном листе. 

Упаковочный лист должен содержать: 

• номер и дату; 

• название и адрес отправителя и получателя 
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• ссылку на внешнеторговый контракт или заказ; 

• наименования всех позиций отгружаемой продукции и её точное количество в 

каждом грузовом месте; 

• наименование всех грузовых мест с указанием номеров и габаритных размеров; 

• вес нетто и брутто каждой упаковки и всей товарной партии. 

Документ используют в работе логистические компании и перевозчики, что 

позволяет в короткие сроки проверить целостность и комплектность груза, адрес 

получателя и другие данные, необходимые для оперативной доставки. 

Для удобства использования упаковочный лист должен быть надёжно закреплён на 

видной стороне грузового места. 

Таможенные органы также используют упаковочный лист для оформления и 

контроля.  

Копия лицензии (в случае экспорта лицензируемых 

товаров) 

Копия лицензии – ее необходимо передать таможенному органу только в 

отношении товаров, чей экспорт подлежит лицензированию8.  

В соответствии с данным законом лицензированию не подлежит экспорт зерновых, 

масличных и технических культур юридическими лицами или индивидуальными 

предпринимателями при условии, что более 70 (семидесяти) процентов экспортируемых 

ими зерновых, масличных и технических культур являются продукцией собственного 

производства указанных субъектов. 

Процедура 3. Организация логистики 

Реализация любой сделки, будь то импортная, экспортная или внутренняя сделка, не 

обходится без логистики.  

Вместе с этим события 20-х годов XXI века (пандемия и глобальные 

внешнеполитические изменения) оказали значительное влияние на понимание роли 

логистики и управления цепями поставок в деятельности предприятия. При выстраивании 

цепочки поставок очень важно выстроить систему, которая будет готова быстро 

реагировать на значительные изменения во внешней среде. 

 

 

 
8 Источник 20 
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Организация логистической цепочки 

На этапе организации логистической цепочки необходимо выбрать поставщиков 

логистических услуг, заключить с ними договоры и согласовать условия сотрудничества. 

При выборе поставщиков необходимо учитывать следующие факторы: 

• Специализация компании. Убедитесь, что компания имеет опыт работы с 

перевозкой грузов аналогичного типа. 

• Маршруты перевозок. Убедитесь, что компания осуществляет перевозки по 

маршруту, который вам необходим. 

• Стоимость услуг. Сравните цены на услуги различных компаний, чтобы выбрать 

наиболее выгодное предложение. 

• Отзывы клиентов. Прочитайте отзывы клиентов о компании, чтобы узнать их 

мнение о качестве услуг. 

Экономическим агентам Левобережья, которые планируют осуществлять экспорт 

или импорт, необходимо обратить внимание на следующие моменты: 

• Изучите таможенное законодательство страны-

импортера/экспортера. Это поможет вам избежать проблем при прохождении 

таможенного оформления. 

• Оформите необходимые документы. Для экспорта и импорта товаров 

необходимо оформить ряд документов, в том числе коммерческий счет-фактуру, 

транспортную накладную, таможенную декларацию и т.д. 

• Найдите надежную транспортно-экспедиторскую компанию. Транспортно-

экспедиторская компания поможет вам организовать перевозку товаров и 

прохождение таможенного оформления. 

• Сравните цены на логистические услуги от различных компаний. Это 

поможет вам выбрать наиболее выгодное предложение. 

Организация логистики для экспорта и импорта является важной задачей, которая 

требует тщательного планирования и контроля. При правильном подходе к организации 

логистики можно снизить затраты, улучшить качество обслуживания клиентов и повысить 

эффективность внешнеэкономической деятельности. 

Потенциальные экспортеры при поиске транспортно-экспедиторской компании 

могут обратиться в Международную ассоциацию автомобильных перевозчиков (AITA, веб: 

www.aita.md.) и Ассоциация экспедиторов и таможенных брокеров Республики Молдова 

(AEM – Trans, веб: www.aemtrans.md), - организации, представляющие интересы 

компаний в области перевозок, экспедиторских услуг и логистики. 
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Оформление необходимых документов 

Международная транспортировка сопровождается оформлением целого пакета 

документов, каждый из которых имеет свое предназначение. Часть документов 

предназначена для контрагентов по договору перевозки, страхования, часть предназначена 

для банков, некоторые документы, особенно таможенные и документы, подтверждающие 

соответствие продукции, предназначены для контролирующих органов как стран импорта 

и экспорта, так и транзитных стран. 

При транспортировке товаров на экспорт в зависимости от вида транспорта 

оформляются следующие документы: 

1. Личные документы. Для автомобильных перевозок - загранпаспорт с визой, 

водительское удостоверение международного образца, медицинская страховка. Для 

транспортировки опасных грузов - удостоверение на право перевозки данного вида 

товаров и свидетельство о соответствующей подготовке водителя. 

2. Бумаги на автотранспортные средства. К ним относятся: 

• свидетельство о регистрации ТС; 

• международный сертификат техосмотра (I.T.P.I.); 

• свидетельство (лицензия) о допуске ТС к международным перевозкам; 

• путевой лист; 

• разрешение на въезд в страну грузового автомобиля; 

• страховка «Зеленая карта»; 

• диаграмма тахографа (на грузовые автомобили с полезной нагрузкой свыше 3,5 

тонн; 

• свидетельства о разрешении перевозки транспортным средством определенных 

видов грузов (крупногабаритных, скоропортящихся, опасных и пр.). 

3. Документы на груз. 

• Для автоперевозок - товарно-транспортная накладная (CMR); для морских 

перевозок - коносамент; самолетом - международная авиационная накладная 

(AWB); для перевозки ж/д транспортом - международная железнодорожная 

накладная (RWB). 

• Инвойс. Включает сведения о грузе, сторонах и условиях поставки. Обязателен 

для прохождения таможенного оформления и является основным документом для 

расчетов.  

• Карнет ATA используется в качестве таможенного документа, его применение 

упрощает импорт товаров (для выставок, ярмарок, спортивных мероприятия и пр.). 

• Накладная СМГС оформляется для ж/д перевозок в странах СНГ, Молдове, 

Вьетнаме, Польше и других странах-участницах соглашения. 

• Упаковочный лист. Содержит все данные о товаре, кроме стоимости. 

Обеспечивает сохранность товара в пути. 
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• Сертификат происхождения товара, подтверждающий место изготовления 

продукции. Для ЕС; Турция, CEFTA - форма «EUR.1», при ввозе в РФ - СТ1, Форма 

А для стран, которые предоставляют систему генеральных преференций и в 

остальные государства - по общей форме.  

 

Процедура 4. Оформление дополнительных документов на товары (при экспорте за 

пределы Молдовы) 

Ввоз или вывоз некоторых товаров обусловлен разрешительными документами, это 

могут быть лицензия, авторизация или сертификат, предусмотренные Законом РМ № 

160/2011 о регулировании предпринимательской деятельности путем разрешения  

В частности, лицензию необходимо оформить: 

• на импорт и хранение этилового спирта; импорт алкогольной продукции и/или пива, 

их хранение и оптовую реализацию 

• на импорт/экспорт табачных изделий и/или схожей продукции; импорт и/или 

промышленную переработку неферментированного табака и/или 

ферментированного табака; производство табачных изделий и/или схожей 

продукции и/или оптовую реализацию табачных изделий и/или схожей продукции 

и/или неферментированного табака и/или ферментированного табака 

• на производство, сборку, импорт, экспорт, реэкспорт, складирование, реализацию 

пиротехнических изделий и/или оказание услуги «Пиротехнические спектакли и 

фейерверки» с развлекательными пиротехническими изделиями профессионального 

назначения 

• на импорт и оптовую и/или розничную реализацию бензина, дизельного топлива 

и/или сжиженного газа на заправочных станциях 

При планировании таможенных операций, рекомендуется заранее свериться с 

переченьем товаров, требующих разрешительных документов как на левом берегу Днестра, 

так и на правом. 

Данную проверку можно сделать online на портале коммерческой информации для 

национального и международного бизнес-сообщества. Портал доступен по адресу 

https://trade.gov.md/en 

Торговый информационный портал Республики Молдова9 является основным 

источником официальной специализированной информации о соответствующих 

процедурах и документах, необходимых для осуществления деятельности по импорту, 

экспорту и транзиту товаров. 

Пользователи портала могут в on-line режиме получить актуальную информацию о 

таможенных режимах, процедурах декларирования товаров, их классификации и 

 
9 Источник 14 

https://www.legis.md/cautare/getResults?doc_id=97971&lang=ru
https://www.legis.md/cautare/getResults?doc_id=97971&lang=ru
https://trade.gov.md/en
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происхождении, установленных квотах, разрешительных актах, таможенных ставках и 

налогах на все категории ввозимых/вывозимых из Республики Молдова товаров. 

Вся размещенная на сайте информация, включая стандартные бланки для различных 

процедур и запросов, бесплатная. 

Перечень иных дополнительных документов: 

• Сертификат страны происхождения; 

• Сертификат соответствия; 

• Фитосанитарный сертификат и Сертификат безопасности на 

растениеводческую продукцию; 

• Ветеринарно-санитарный сертификат, Ветеринарно-санитарное заключение на 

экспорт; 

• Ветеринарно-санитарное разрешение на транспортные средства и Общий 

входящий ветеринарно-санитарный документ (ОВВСД) на продукцию животного 

происхождения; 

• прочие сертификаты, требуемые на определенных рынках. 

 

 Сертификат происхождения — это 

документ, который подтверждает 

страну происхождения товаров, 

предназначенных для экспорта. Он не 

является обязательным, но может быть 

полезен для экспортера, так как 

благодаря ему можно получить 

существенную пользу. 

Форма сертификатов 

происхождения отличается в 

зависимости от страны назначения. Существуют следующие виды сертификатов страны 

происхождения: 

 

EUR.1 – Сертификат движения товаров - подтверждающий документ, однозначно 

подтверждающий страну происхождения экспортируемого товара в страны Евросоюза в 

рамках Соглашения об ассоциации между Республикой Молдова, с одной стороны, и 

Европейским Союзом и Европейским сообществом по атомной энергии и их 

государствами-членами, с другой стороны (ЦЕФТА). 

Сертификат движения товаров EUR.1 представляет собой пакет, состоящий из трех 

бланков: 

a) оригинального бланка сертификата движения товаров EUR.1; 

b) копии сертификата движения товаров EUR.1; 

c) бланка заявки на сертификат движения товаров EUR.1. 
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Сертификат движения товаров EUR.1 представляет собой бланки на английском 

языке, которые заполняются экспортером или его представителем в печатном виде (с 

использованием печатающих устройств, печатными буквами) или вручную (с 

использованием чернил, заглавными печатными буквами) в строгом соответствии с 

требованиями рубрик бланков сертификатов. 

Сертификат по перевозке EUR.1 заверяется и выдается лишь в том случае, когда 

товары на экспорт могут считаться, согласно Центрально-европейскому соглашению о 

свободной торговле, происходящей продукцией, соответствующей установленным 

критериям происхождения. Сертификат по перевозке EUR.1 выдается на товары, 

происходящие из Республики Молдова, при условии их прямой перевозки в одну из стран-

участниц Центрально-европейского соглашения о свободной торговле. 

 

Форма A – Сертификат происхождения Формы A - подтверждающий документ, 

однозначно подтверждающий страну происхождения экспортируемого товара в 

государства, не являющиеся членами Евросоюза и предоставляющие Республике Молдова 

общую систему преференций. 

Сертификат происхождения Формы А представляет собой набор бланков на 

английском языке, которые заполняются экспортером или его представителем в печатном 

виде (с использованием печатающих устройств, печатными буквами) или вручную (c 

использованием чернил, заглавными печатными буквами) в строгом соответствии с 

требованиями рубрик бланков сертификатов. 

 Сертификат происхождения Формы А представляет собой набор, состоящий из трех 

бланков, из которых первый - оригинал сертификата происхождения Формы А и две его 

копии.  

Сертификат происхождения Формы А заверяется и выдается лишь в том случае, 

когда товар входит в категорию, пользующуюся преференциальным режимом по общей 

системе преференций и экспортируется в государство, предоставляющее РМ 

соответствующую преференциальную систему, соответствуя критериям происхождения, 

установленным нормативными положениями упомянутых стран. Сертификаты 

происхождения Формы А выдаются исключительно на товары, происходящие из 

Республики Молдова, с условием их прямой перевозки в государства, предоставляющие 

РМ общую систему преференций. 

 

Форма CT-1 – Сертификат происхождения товаров Формы CT-1 - подтверждающий 

документ, однозначно подтверждающий страну происхождения товаров на основании 

критериев происхождения, установленных в соответствии с Правилами определения 

страны происхождения товаров (утвержденные Решением Совета глав правительств 

Сообщества Независимых Государств (СНГ) от 20 ноября 2009 г.), а также в соответствии 

с Правилами определения страны происхождения товаров в рамках соглашений о 

двусторонней свободной торговле. 

Сертификат происхождения товаров Формы СТ-1 представляет собой пакет, 

состоящий из, по крайней мере, трех бланков: 

a) оригинала бланка сертификата происхождения товаров Форма CT-1; 

b) копии (двух копий) сертификата происхождения товаров; 
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c) оригинала бланка-дополнения к сертификату происхождения в случае 

необходимости, исходя из разнообразия тарифных позиций товаров, предназначенных для 

экспорта, и двух копий.  

Бланки сертификата происхождения товаров Формы СТ-1 представляют собой 

бланки на русском языке, которые заполняются в печатном виде (с использованием 

печатающих устройств, печатными буквами) или вручную (с использованием чернил, 

заглавными печатными буквами) в строгом соответствии с требованиями рубрик бланков 

сертификата. 

Заверка сертификатов происхождения товаров производится в срок до 3 рабочих 

дней со дня кумулятивного выполнения следующих условий:  

− регистрации заявки-декларации,  

− предъявление товара и документов (включая дополнительно затребованных) 

таможенным органам 

 

 

Форма C – подтверждающий документ, подтверждающий страну происхождения 

товаров без предоставления преференций. Не преференциальные правила происхождения 

включают все правила происхождения, используемые в рамках не преференциальных 

инструментов торговой политики, как для применения: режима наиболее 

Экспорт товаров в ЕС осуществляется с применением сертификатов формы 

EUR.1 по системе Автономных торговых преференций (ATP), выдаваемых 

Таможенной службой Молдовы на основе Акта экспертизы Торгово-промышленной 

палаты Молдовы. 

Экспорт товаров по преференциальным сертификатам происхождения формы 

А (включая A+, A*) осуществляется в те страны, которые используют Систему общих 

торговых преференций (GSP) для развивающих стран, кроме стран ЕС, работающих 

по АТП.  

При внешнеторговых отношениях со странами ЕАЭС (Таможенного союза) 

предприниматели левобережья пользуются соответствующими преференциальными 

режимами. Экспорт товаров в Россию происходит на основе сертификата формы СТ-

1, выдаваемого Торгово-промышленной платой г. Тирасполь. Экспорт 

сельскохозяйственной продукции в Россию возможен только экономическими 

агентами, зарегистрированными в соответствующем перечне Министерства 

сельского хозяйства и природных ресурсов, направляемого в компетентные органы 

России. Импорт товаров из стран ЕАЭС осуществляется с применением общих 

тарифов и процедур. 

При внешнеторговых отношениях с прочими странами никаких особых 

режимов не предусмотрено, для экспорта предприятия левобережья используют 

сертификаты происхождения Общей формы С-1. 

Где оформляется? 

На левом берегу Днестра сертификаты происхождения СТ-1 

оформляются Торгово-промышленной палатой г. Тирасполь для экспорта в 

РФ. 

На правом берегу Днестра сертификаты происхождения СТ-1 

оформляются Таможенной службой РМ. 
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благоприятствуемой нации; антидемпинговых и компенсаторных пошлин; охранных мер; 

правил, регулирующих маркировку происхождения и количественных ограничений или 

дискриминационных тарифных квот, применяемых в соответствии с положениями 

Соглашений ВТО. Они также содержат правила происхождения, используемые в целях 

государственных закупок и торговой статистики. Торгово-промышленная палата г. 

Республики Молдовы выдает не преференциальные сертификаты происхождения (общей 

формы «C»).  

Сертификат соответствия — документ, удостоверяющий качество товара, 

соответствие товара установленным требованиям, который выдают компетентные органы. 

Сертификат соответствия – предназначен для аттестации продукции, предлагаемой 

для экспорта, а также на соответствие стандартам или техническим нормам, нормам 

безвредной эксплуатации предметов и технологий с повышенной степенью риска, 

предписываемых определенным стандартом (SM, ISO, ГОСТ). Основным компетентным 

органом в этой сфере: 

• на правом берегу Днестра является Национальный Центр Аккредитации 

MOLDAC; 

• на левом берегу Днестра является Институт Технического Регулирования и 

Метрологии.  

В странах Евразийского экономического союза (ЕАЭС), существует единый перечень 

продукции, в отношении которой устанавливаются обязательные требования по 

сертификации соответствия. Обязательные требования применяются только к продукции, 

включенной в перечень. Продукция, подлежащая обязательной оценке (подтверждению) 

соответствия в рамках таможенного союза, указана в документе «Единый перечень 

продукции, подлежащей обязательной оценке (подтверждению) соответствия в рамках 

Таможенного союза с выдачей единых документов». 

В странах Европейского Союза обязательная сертификация регулируется 

Директивами, устанавливающими требования к продукции, ее производству и 

подтверждению безопасности и соответствия. 

Перечень продукции подлежащей обязательной сертификации для Левобережья10 и 

для Молдовы11. 

Фитосанитарный сертификат и Сертификат безопасности на растениеводческую 

продукцию 

Фитосанитарный сертификат — это официальный документ, который 

подтверждает тот факт, что растения, продукты растениеводства и связанные с ними 

товары, прошедшие режим фитосанитарного карантина и подлежащие экспорту, 

соответствуют фитосанитарным требованиям. 

 
10 Источник 39 
11 Источник 6 



                                  
 

 
38 

 

      

Фитосанитарный сертификат выдается экспортеру теми территориальными 

подразделениями органа фитосанитарного контроля (Национальным Агентством по 

безопасности пищевых продуктов), на чьей подведомственной территории производятся 

товары, подлежащие фитосанитарному контролю. 

 

Сертификат безопасности – документ, который выдается по требованию, на основе 

результатов лабораторных испытаний и на основании сертификата о соблюдении правил 

использования продукции фитосанитарного назначения и средств, повышающих 

плодородие почвы, который подтверждает соответствие продукции требованиям 

безопасности путем соблюдения максимально допустимых пределов содержания остатков 

пестицидов и содержания нитратов в продовольственной продукции растительного 

происхождения. 

В Молдове выдача фитосанитарного сертификата регулируется Законом12, а 

процедуры получения и выдачи соответствующим Постановлением Правительства13. 

 

Выдача ветеринарного сертификата и других разрешительных документов для 

экспорта продукции животного происхождения (сертификата соответствия на партию 

продукции животного происхождения, ветеринарно-санитарного заключение на экспорт, 

ветеринарно-санитарного сертификат, ветеринарно-санитарного разрешения на 

транспортные средства) регулируется Законом14 и Постановлением Правительства15. 

 

Пограничные ветеринарно-санитарные процедуры при импорте, транзите и экспорте 

товаров, подлежащих государственному ветеринарно-санитарному контролю, изложены на 

странице ANSA. 

 

Для предупреждения въезда на территорию Европейского Союза транспорта, не 

соответствующего общеевропейским ветеринарно-санитарным требованиям, обеспечения 

прослеживаемости данного транспорта, а также обеспечения качества в деятельности по 

проверке на Пограничных контрольных постах (ПКП) в целях импорта/транзита через 

государства ЕС, согласно Решению Комиссии 2009/821/ЕС, при экспорте в ЕС продукции 

животного происхождения дополнительно требуется Общий входящий ветеринарно-

санитарный документ (ОВВСД), оформляемый Национальным агентством по 

безопасности пищевых продуктов (ANSA). 

 

В выдача ветеринарно-санитарного разрешения на экспорт-импорт, импортно-

карантинного разрешения (Приложение № 7), фитосанитарного сертификата (для 

импорта) предприятиям Левобережья регулируется рядом нормативных документов16, а 

 
12 Источник 8 
13 Источник 12 
14 Источник 9 
15 Источник 13 
16 Источник 21, 22, 37, 38 

http://www.ansa.gov.md/uploads/files/Proceduri%20la%20frontiera/Proceduri%20sanitar-veterinar%20la%20frontier%C4%83.pdf
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порядок проведения и выдачи вышеуказанных разрешительных документов установлены 

следующими документами17. 

Особенности и этапы прохождения фитосанитарного и ветеринарного контроля 

приведены в Приложении № 8 

Прочие сертификаты, требуемые на определенных 

рынках 

Гигиенический (санитарный) сертификат – получается в целях подтверждения 

пригодности продукции к употреблению человеком. Документ выдается Национальным 

агентством по безопасности пищевых продуктов через свои территориальные 

представительства, чья деятельность регулируется Законом18. Данный сертификат стал 

обязательным для товаров, экспортируемых в Российскую Федерацию. Обязательность 

свидетельства о безвредности растительной продукции, экспортируемой в Российскую 

Федерацию, была введена после подписания Меморандума о безопасности пищевых 

продуктов растительного происхождения, поставляемых из Молдовы в Российскую 

Федерацию (в том, что касается содержания пестицидов, нитратов и нитритов). 

 

3.3 ТАМОЖНЯ: СИСТЕМА ПРОЦЕДУР И ЗАКОНОДАТЕЛЬНЫЕ 

ТРЕБОВАНИЯ  

 

 

При торговле с правобережьем экономические 

агенты левобережья, также как и при торговле с 

другими странами, проходят таможенное 

оформление товаров в таможенных органах левого 

берега в порядке внешнеэкономической 

деятельности (ВЭД). 

 

Регуляторную политику в сфере ВЭД реализует Таможенный орган Левобережья. В 

связи с особыми договоренностями по Приднестровью в части торгового режима с ЕС, в 

2017 г. предприняты шаги по обнулению ставок импортных торговых пошлин по 

большинству товаров из ЕС, актуализирована товарная номенклатура ВЭД (ТН ВЭД), 

внесены изменения в Таможенный кодекс, упрощающие таможенное оформление, 

повышена прозрачность информации таможенных органов. 

В соответствии с достигнутыми участниками переговорного процесса 

договоренностями предприятия Левобережья имеют право на самостоятельное 

осуществление внешнеэкономической деятельности. Однако, на практике для внешне-

экономической деятельности предприятия левобережья дополнительно проходят 

 
17 Источник 49, 50 
18 Источник 7 
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таможенное оформление товаров на правом берегу Днестра. В этой связи возникает 

необходимость подготовки двух комплектов документов, а таможенная очистка 

происходит последовательно в таможенных органах левобережья и правобережья даже при 

условии одновременного оформления некоторых документов. Для этих целей юридические 

лица регистрируются на временной основе на правом берегу, могут получать лицензии 

правобережья на некоторые виды деятельности (в сфере драгоценных металлов и камней, 

ломбардов; импорт и хранение этилового спирта; импорт, хранение и оптовая торговля 

этиловым спиртом, пивом и алкогольными напитками, за исключением вин и напитков на 

его основе; импорт и оптовая торговля табачными изделиями, промышленная переработка 

табака и др.), а также аккредитуются в таможенных органах правобережья. 

Перемещение товаров в рамках внешней торговли сопряжено с соблюдением ряда 

таможенных формальностей, в частности таких, как таможенное декларирование товаров, 

выбор таможенной процедуры, соблюдение запретов и ограничений, а также мер 

нетарифного регулирования, исполнение обязанности по уплате таможенных сборов и 

вывозной таможенной пошлины. 

Последовательность выполнения таможенных операций предусмотрена 

Таможенным кодексом, национальным законодательством в области таможенного, 

валютного, налогового права. 

Заключая внешнеэкономическую сделку и планируя экспортные операции, 

предприниматели становятся декларантами товаров с определенными правами, 

обязанностями и ответственностью. 

Важно понимать, что в зависимости от товара, который становится объектом 

перемещения, могут различаться меры тарифного регулирования, обязанность по 

соблюдению запретов и ограничений и мер нетарифного регулирования19. 

В связи с этим очень важно определить сам товар, что он собой представляет, какие 

есть отличительные особенности, и классифицировать его в соответствии с основными 

правилами интерпретации, предусмотренными товарной номенклатурой 

внешнеэкономической деятельности (далее - ТН ВЭД). Определение классификационного 

кода обеспечивает применение мер тарифного и нетарифного регулирования. Так, в 

частности, определив код товара, возможно установить, есть ли необходимость в уплате 

вывозных таможенных пошлин, применение которых сопряжено, в первую очередь, с 

особенностями товара. Для целей исчисления таможенных платежей необходимо будет 

определить таможенную стоимость вывозимых товаров. 

Товары, перемещаемые через таможенную территорию, подлежат помещению под 

таможенные процедуры, которые зависят от целей нахождения и использования товаров на 

таможенной территории, их вывоза с таможенной территории и / или нахождения и 

использования за пределами таможенной территории. 

 

 

 
19 Источник 34 

Таможенная процедура - совокупность норм, определяющих для таможенных 

целей требования и условия пользования и (или) распоряжения товарами на 

таможенной территории государства или за ее пределами; 
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Таможенной законодательство Левобережья предусматривает 17 таможенных 

процедур и позволяет при правильном выборе таможенной процедуры оптимизировать 

деятельность декларанта путем освобождения от уплаты таможенных платежей или 

минимизации представляемых разрешительных документов. 

1) выпуск для внутреннего потребления (импорт); 

2) экспорт; 

3) таможенный транзит; 

4) таможенный склад; 

5) переработка на таможенной территории; 

6) переработка вне таможенной территории; 

7) переработка для внутреннего потребления; 

8) свободная таможенная зона; 

9) свободный склад; 

10) временный ввоз; 

11) временный вывоз;  

12) реимпорт; 

13) реэкспорт; 

14) беспошлинная торговля; 

15) уничтожение; 

16) отказ в пользу родины; 

17) специальная таможенная процедура (в т.ч. для бизнеса в некоторых территориях 

Зоны Безопасности). 

Для выработки единого подхода при определении перемещаемого товара важно не 

только точно знать характеристики товара, область применения, особенности состава, но и 

понимать, каким образом товар нужно интерпретировать в таможенных целях. Для этих 

целей применяется классификатор - Товарная номенклатура внешнеэкономической 

деятельности (далее - ТН ВЭД)20. 

Общая информация о товарной номенклатуре внешнеэкономической деятельности 

приведена в Приложении № 9.  

Не менее важными являются вопросы определения страны происхождения товара.   

Причем очень часто при экспортных поставках подтверждение страны 

происхождения потребуется не вам как отправителю товара а, скорее, вашему контрагенту, 

покупателю товара, так как документальный ответ на этот вопрос позволит ему получить 

определённые преференции уже при ввозе товара в страну (см. главу 4, стр. 82). 

Товары, помещенные под таможенную процедуру, могут помещаться под иные 

таможенные процедуры либо такую же таможенную процедуру: 

1) для завершения действия таможенной процедуры, под которую помещены 

товары; 

 
20 Источник 5, 24 
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2) для приостановления действия таможенной процедуры, под которую помещены 

товары. 

Содержание таможенных процедур и положения, регулирующие порядок 

применения таможенных процедур, включая условия помещения товаров под таможенные 

процедуры, условия и порядок использования товаров в соответствии с таможенными 

процедурами после их помещения под такие таможенные процедуры, порядок завершения, 

прекращения, приостановления и возобновления действия таможенных процедур, 

определяются Таможенным кодексом и нормативно-правовыми актами Правительства. 

 

Наиболее часто используемые таможенные процедуры21: 

Импорт / выпуск для внутреннего потребления - таможенная процедура, 

применяемая в отношении иностранных товаров, в соответствии с которой товары 

находятся и используются на таможенной территории без ограничений по владению, 

пользованию и (или) распоряжению ими, предусмотренных в отношении иностранных 

товаров. Товары, помещенные под таможенную процедуру выпуска для внутреннего 

потребления, приобретают статус отечественных товаров (за исключением условно 

выпущенных товаров). 

Условиями помещения товаров под таможенную процедуру выпуска для 

внутреннего потребления являются: 

1) уплата таможенных пошлин, налогов и иных таможенных платежей; 

2) соблюдение запретов и ограничений общего характера, определенных ст.39 

Таможенного Кодекса. 

 

Экспорт товаров - таможенная процедура, при которой товары вывозятся за 

пределы таможенной территории без обязательства об их ввозе на эту территорию. Товары, 

 
21 Источник 16, 27, 45 

Перечень документов для импорта (выпуска для внутреннего потребления), 

подаваемых декларанту/ брокеру: 

Свидетельство постановке юридического лица на учет в таможне (об 

аккредитации); 

Договор ВЭД, необходимые дополнения и спецификации к нему; 

Товаросопроводительные документы: инвойс (счёт-фактура), ТТН, 

товарная накладная, расходная накладная, CMR, кассовый чек, товарный чек, 

копия чека; 

Провозная ведомость (ДКД); 

Акт передачи на ответственное хранение; 

Транспортный договор, договор-заявка на перевозку, счёт за перевозку, акт 

выполненных работ, справка о транспортных расходах и др. документы; 

Копия платежного поручения (при условиях предоплаты 50% / 100%); 

Доверенность уполномоченного лица, которое представляет интересы ЮЛ 

в таможенных органах. 
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помещенные под таможенную процедуру экспорта и фактически вывезенные с таможенной 

территории, утрачивают статус отечественных товаров. 

Допускается применение таможенной процедуры экспорта (без их ввоза на 

таможенную территорию) в отношении: 

а) вывезенных с таможенной территории: 

1) товаров, помещенных под таможенную процедуру переработки вне 

таможенной территории для завершения ее действия; 

2) товаров, помещенных под таможенную процедуру временного вывоза, для 

завершения ее действия; 

3) товаров, помещенных под специальную таможенную процедуру, для 

завершения ее действия в случаях, определенных таможенными органами; 

б) продуктов переработки для завершения действия таможенной процедуры 

переработки вне таможенной территории. 

Экспорт товаров осуществляется при условии уплаты вывозных таможенных 

пошлин и внесения иных таможенных платежей, соблюдения мер экономической политики 

и выполнения других требований, предусмотренных Таможенным Кодексом. При экспорте 

товары освобождаются от налогов либо уплаченные суммы налогов подлежат возврату в 

соответствии с налоговым законодательством левого берега. 

При выпуске товаров, помещенных под таможенную процедуру экспорта, товары 

должны быть вывезены за пределы территории в том же состоянии, в котором они были на 

день принятия таможенной декларации, кроме изменений состояния товаров вследствие 

естественного износа или убыли при нормальных условиях транспортировки и хранения. 

Чаще всего эта таможенная процедура применяется при вывозе товаров с 

таможенной территории при заключении экспортной сделки. 

Важно понимать, что помещение товаров под любую таможенную процедуру 

сопряжено с определением статуса товара. Товары, помещенные под таможенную 

процедуру экспорта и фактически вывезенные с таможенной территории, утрачивают 

статус отечественных товаров. Это значит, что если у вас возникнет необходимость 

возврата товара, то в этом случае ранее экспортируемые товары при обратном ввозе 

рассматриваются как иностранные, и не всегда к ним применяется таможенная процедура 

реимпорта. 

 

 

 

Перечень документов для экспорта, подаваемых декларанту/брокеру: 

Свидетельство постановке юридического лица на учет в таможне (об 

аккредитации); 

Договор ВЭД, необходимые дополнения и спецификации к нему. 

Договор приобретения товара; 

Товаросопроводительные документы: инвойс (счёт-фактура), товарная 

накладная, ТТН, расходная накладная, CMR, кассовый чек, товарный чек, копия 

чека; 
1. Доверенность уполномоченного лица, которое представляет интересы ЮЛ в 

таможенных органах. 
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Таможенный транзит - таможенная процедура, в соответствии с которой товары 

перевозятся (транспортируйся от таможенного органа отправления до таможенного органа 

назначения без уплаты таможенных пошлин, налогов, с соблюдением условий пошлин при 

соблюдении условий помещения товаров под эту таможенную процедуру. 

Такими условиями являются: 

- неизменное состояние; 

- перевозка в сроки, установленные таможенным органом отправления, исходя из 

возможностей транспортного средства, намеченного маршрута и других условий перевозки 

в срок, не превышающий 24 (двадцать четыре) часа; 

- обеспечение возможности идентификации товаров; 

- соблюдение существующих запретов и ограничений. 

Иностранные товары, помещенные под данную таможенную процедуру, сохраняют 

статус иностранных товаров.  

Используется также при внутреннем таможенном транзите товаров. Например, в 

случае импорта товаров при перевозке между ТПП и таможенным органом, где товар будет 

помещен под таможенную процедуру выпуска для внутреннего потребления. 

 

Таможенный склад - таможенная процедура, при которой ввезенные товары 

хранятся под таможенным контролем без взимания таможенных пошлин и налогов и без 

применения к товарам мер экономической политики в период хранения, а товары, 

предназначенные для вывоза в соответствии с таможенной процедурой экспорта, хранятся 

под таможенным контролем с предоставлением льгот, предусмотренных Таможенным 

кодексом. 

Порядок применения таможенной процедуры таможенного склада, условия 

помещения под таможенную процедуру таможенного склада, типы таможенных складов, 

требования, предъявляемые к таможенным складам и их владельцам, а также иные 

положения, касающиеся таможенной процедуры таможенного склада, устанавливаются 

Правительством22. 

 

 

Переработка на таможенной территории23 - таможенная процедура, при которой 

иностранные товары используются для совершения операций по переработке на та-

моженной территории в установленные сроки с полным условным освобождением от 

уплаты ввозных таможенных пошлин, налогов и без применения мер защиты внутреннего 

рынка и мер экономической политики с последующим вывозом продуктов переработки за 

пределы Левобережья или помещением под иную таможенную процедуру.  

Товары, помещенные под данную таможенную процедуру, сохраняют статус 

 
22 Источник 28 
23 Источник 46 
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иностранных товаров при условии возможности их идентификации таможенными органами 

в продуктах переработки. Товары, полученные в результате операции по переработке 

товаров, приобретают статус иностранных товаров и подлежат последующему вывозу с 

таможенной территории.  

При совершении операций по переработке иностранных товаров допускается 

использование отечественных товаров.  

К операциям по переработке на таможенной территории относятся: переработка 

или обработка товаров, изготовление товаров, включая сборку и разборку, ремонт товаров, 

включая их восстановление, замену составных частей. 

Эта таможенная процедура может быть применена к ввезенному сырью для его 

дальнейшей переработки на территории Левобережья (например переработка продуктов 

сельского хозяйства или изготовление обуви или швейных изделий) и для операций, 

связанных с ремонтом. 

К операциям по переработке товаров не относятся:  

а) операции по обеспечению сохранности товаров во время хранения или 

транспортировки;  

б) операции по подготовке товаров к продаже и транспортировке (дробление партии, 

формирование отправок, сортировка, переупаковка);  

в) смешивание товаров (компонентов) без придания полученной продукции 

характеристик, существенно отличающих ее от исходных составляющих;  

г) комбинация двух или большего числа указанных выше операций;  

д) убой скота;  

е) получение приплода, выращивание и откорм животных, птиц, рыб, а также 

выращивание ракообразных и моллюсков;  

ж) выращивание деревьев и растений;  

з) копирование и размножение информации, аудио- и видеозаписей на любые виды 

носителей информации;  

и) использование иностранных товаров как вспомогательных средств в 

технологическом процессе (оборудование, станки, приспособления и другое). 

 

В этом случае необходимо посмотреть целесообразность использования этой 

таможенной процедуры путем расчета таможенных пошлин и налогов. Например, если 

ввозимый для целей переработки товар облагается ввозной таможенной пошлиной, то в 

случае помещения этого товара под таможенную процедуру выпуска для внутреннего 

потребления декларант должен уплатить эту пошлину. В случае с помещением этого товара 

под таможенную процедуру переработки на таможенной территории уплата ввозных 

таможенных пошлин и налогов не предусмотрена. 
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Помещение товаров под эту таможенную процедуру сопряжено с выполнением ряда 

условий: получение согласованного таможенным органом уведомления о переработки (за 

исключением случаев, когда товар помещается под таможенную процедуру переработки на 

таможенной территории с целью ремонта, - в этом случае разрешением будет является ДТ), 

возможность идентификации иностранных товаров в продуктах переработки, соблюдение 

запретов и ограничений. 

Для целей идентификации могут использоваться любые способы, например, такие 

как проставление печатей, штампов, нанесение маркировки, подробное описание, 

фотографирование, сопоставление предварительно отобранных проб и образцов 

иностранных товаров. Помимо фактической идентификации, могут быть использованы 

документы производственного, бухгалтерского и налогового учета. 

В результате операций по переработке возникают три категории товаров: продукты 

переработки, отходы, товары, не подвергшиеся процессу переработки. Для каждой из этих 

категорий следует завершить таможенную процедуру переработки на таможенной 

территории. 

Так, например, 

- в отношении продуктов переработки может быть использована таможенная 

процедура реэкспорта (в случае обратного вывоза этих товаров), и в этом случае 

в отношении вывозимых, реэкспортируемых товаров не возникает обязанность 

по уплате таможенных сборов, пошлин и налогов; 

- при помещении товаров под таможенную процедуру выпуска для внутреннего 

потребления (в тех случаях, когда после завершения процесса переработки 

товар целесообразней оставить на территории левого берега Днестра), возникает 

обязанность по уплате таможенных сборов, пошлин и налогов; 

- отходы, образовавшиеся в результате переработки товаров на таможенной 

территории, приобретают статус отечественных товаров и считаются не 

находящимися под таможенным контролем со дня их образования в результате 

операций по переработке. Отходы подлежат учету и не подлежат помещению 

под таможенные процедуры. 

Переработка вне таможенной территории - таможенная процедура, применяемая 

в отношении отечественных товаров, в соответствии с которой такие товары вывозятся с 

таможенной территории в целях получения в результате совершения операций по 

переработке вне таможенной территории продуктов их переработки, предназначенных для 

последующего ввоза на таможенную территорию, без уплаты в отношении таких 

отечественных товаров вывозных таможенных пошлин при соблюдении условий 

помещения товаров под эту таможенную процедуру и их использования в соответствии с 

такой таможенной процедурой. 

Помещение товаров под эту таможенную процедуру сопряжено с выполнением ряда 

условий: получение от таможенного органа разрешения о переработки (за исключением 

случаев, когда товар помещается под таможенную процедуру переработки на таможенной 

территории с целью ремонта, - в этом случае разрешением будет является ДТ), возможность 
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идентификации иностранных товаров в продуктах переработки, предоставление 

обеспечения исполнения обязанности по уплате вывозных таможенных пошлин, 

соблюдение запретов и ограничений.  

Срок переработки товаров вне таможенной территории устанавливается в 

разрешении на переработку товаров вне таможенной территории, выданном таможенными 

органами и не может превышать 2 (двух) лет. 

Операции по переработке вне таможенной территории включают в себя:  

а) переработку или обработку товаров, при которой отечественные товары теряют 

свои индивидуальные характеристики;  

б) изготовление товаров, включая сложные сборочные операции, разборку;  

в) ремонт товаров, включая их восстановление, замену составных частей, 

модернизацию;  

г) использование в качестве сырья товаров, которые содействуют производству 

продуктов переработки или облегчают его, даже если эти товары полностью или частично 

потребляются в процессе переработки. Данная операция должна быть совершена 

одновременно с одной из операций, указанных в подпунктах а)-в) настоящего пункта. 

Данная процедура представляет интерес для предпринимателей, заинтересованных 

в переработке своей продукции, выступающей сырьем для других товаров, например, для 

сельскохозяйственной отрасли. 

Реэкспорт - таможенная процедура, применяемая в отношении иностранных и 

отечественных товаров, в соответствии с которой иностранные товары вывозятся с 

таможенной территории без уплаты ввозных таможенных пошлин, налогов и (или) с 

возвратом (зачетом) сумм таких пошлин и налогов, а отечественные товары - без уплаты 

вывозных таможенных пошлин при соблюдении условий помещения товаров под эту 

таможенную процедуру. 

При помещении под процедуру реэкспорта ранее ввезенные товары вывозятся за 

пределы таможенной территории, например, продукты переработки, иностранные товары, 

помещённые под таможенную процедуру временного ввоза (допуска), а также товары, 

ранее помещенные под таможенную процедуру выпуска для внутреннего потребления и 

вывозимые в результате неисполнения условий внешнеторговой сделки. 

К условиям помещения товаров под таможенную процедуру реэкспорта относятся: 

товары, ранее помещенных под таможенную процедуру выпуска для внутреннего 

потребления, если с момента ввоза товаров прошло не более 12 месяцев, товар не был 

использован и может быть идентифицирован таможенным органом. 

Реимпорт – таможенная процедура, применяемая в отношении иностранных 

товаров, в соответствии с которой такие товары, ранее вывезенные с таможенной 

территории, ввозятся на таможенную территорию без уплаты ввозных таможенных 

пошлин, налогов, при соблюдении условий помещения товаров под эту таможенную 

процедуру. 
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Таможенная процедура реимпорта может применяться в отношении ранее 

вывезенных товаров, в отношении которых применялись таможенные процедуры экспорта, 

переработки вне таможенной территории, временного вывоза. 

В зависимости от таможенной процедуры, под которую ранее помещались товары, 

при их помещении под таможенную процедуру реимпорта должны соблюдаться 

следующие условия: 

• для товаров, помещенных при вывозе под таможенную процедуру экспорта: 

− помещение под таможенную процедуру реимпорта до истечения 3 лет со дня 

вывоза; 

− сохранение товаров в неизменном состоянии; 

− возмещение налогов и (или) процентов с них, когда эти налоги не были 

уплачены или были возвращены; 

•  для товаров, помещенных при вывозе под таможенную процедуру переработки вне 

таможенной территории и временного вывоза: 

- ввоз товаров в течение срока действия таможенной процедуры; 

- сохранение товаров в неизменном состоянии. 

Таможенная процедура реимпорта может также оказаться весьма эффективной, 

когда возникает необходимость возврата экспортированных товаров, например, по причине 

брака или ошибочной поставки. 

Если товар помещается под таможенную процедуру реимпорта в течение шести 

месяцев от даты экспорта, подлежат возврату экспортные пошлины, которые были 

уплачены при вывозе. 

 

Временный ввоз – таможенная процедура, применяемая в отношении иностранных 

товаров, в соответствии с которой такие товары временно находятся и используются на 

таможенной территории при соблюдении условий помещения товаров под эту таможенную 

процедуру и их использования в соответствии с такой таможенной процедурой, с частичной 

уплатой ввозных таможенных пошлин, налогов либо без уплаты ввозных таможенных 

пошлин, налогов. Товары, помещенные под данную таможенную процедуру, сохраняют 

статус иностранных товаров. 

Таможенная процедура не может быть применена для ряда товаров: 

а) пищевые продукты, напитки, включая алкогольные, табак и табачные изделия, 

сырье и полуфабрикаты, расходуемые материалы и образцы, за исключением случаев их 

ввоза на таможенную территорию в единичных экземплярах в рекламных и (или) 

демонстрационных целях или в качестве выставочных экспонатов либо промышленных 

образцов;  

б) отходы, в том числе промышленные;  

в) товары, запрещенные к ввозу на таможенную территорию. 
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Срок действия таможенной процедуры временного ввоза (допуска) не может 

превышать 4 года со дня помещения товаров под таможенную процедуру временного ввоза 

(допуска). В отдельных случаях на основании заявления декларанта, указанный срок может 

быть продлен таможенными органами на более длительный срок, но не более чем на 5 (пять) 

лет. 

Эта таможенная процедура часто используется при ввозе товаров, предназначенных 

для проведения выставочных мероприятий или проведения диагностики (испытаний), а 

также использования временно ввезенных товаров, являющихся транспортными 

средствами, в качестве транспортных средств международной перевозки за пределами 

таможенной территории. 

Временный вывоз - таможенная процедура, применяемая в отношении 

отечественных товаров, в соответствии с которой такие товары вывозятся с таможенной 

территории, для их временного нахождения и использования за ее пределами без уплаты 

вывозных таможенных пошлин при соблюдении условий помещения товаров под эту 

таможенную процедуру и их использования в соответствии с такой таможенной 

процедурой. Товары, помещенные под данную таможенную процедуру, утрачивают статус 

отечественных товаров. 

Таможенная процедура временного вывоза не применяется в отношении следующих 

товаров:  

а) пищевые продукты, напитки, включая алкогольные, табак и табачные изделия, 

сырье, полуфабрикаты, расходуемые материалы и образцы, за исключением случаев их 

вывоза с таможенной территории в единичных экземплярах в рекламных и (или) 

демонстрационных целях или в качестве выставочных экспонатов либо промышленных 

образцов;  

б) отходы, в том числе промышленные. 

Условиями помещения товаров под таможенную процедуру временного вывоза 

являются:  

а) возможность идентификации товаров, помещаемых под таможенную процедуру 

временного вывоза, при их последующем помещении под таможенную процедуру в целях 

завершения действия этой таможенной процедуры;  

б) соблюдение запретов и ограничений. 

Вывозные таможенные пошлины не взимаются. Эта процедура используется для 

вывоза товаров на выставки, для тестирования, в случаях, когда предполагается, что товары 

могут быть возвращены обратно, например, сданное в аренду оборудование. Также под 

процедуру временного вывоза можно помещать образцы товаров для сертификации в 

стране экспорта, при этом важно помнить: если образцы расходуемые и будут уничтожены 

в процессе исследования, временный вывоз не может быть применен, в данном случае 

следует выбрать таможенную процедуру экспорта. 

 Срок действия таможенной процедуры временного вывоза не ограничен, однако в 

зависимости от целей вывоза товаров с таможенной территории, а также от вида товаров, в 
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отношении которых Правительством закреплена обязанность непременного их возврата на 

территорию, может устанавливаться предельный срок действия таможенной процедуры 

временного вывоза. 

Для того чтобы иметь возможность ввезти товар без уплаты таможенных пошлин 

после временного вывоза, необходимо доказать, что ввозится именно тот товар, который 

был вывезен в процедуре временного вывоза, иными словами, товар нужно 

идентифицировать.  

Завершается таможенная процедура временного вывоза либо обратным ввозом 

товаров (реимпорт), либо экспортом. Для помещения временно вывезенных товаров под 

процедуру экспорта не требуется привозить их обратно и предъявлять таможне, 

необходимо задекларировать новую таможенную процедуру на той же таможне, где был 

оформлен временный вывоз товаров. 

 

Другие таможенные процедуры: 

Переработка для внутреннего потребления – применяемая в отношении 

иностранных товаров, в соответствии с которой с такими товарами совершаются операции 

по переработке для внутреннего потребления в целях получения продуктов их переработки, 

предназначенных для последующего помещения под таможенную процедуру выпуска для 

внутреннего потребления, без уплаты в отношении таких иностранных товаров ввозных 

таможенных пошлин и налогов, с применением запретов и ограничений при соблюдении 

условий помещения товаров под эту таможенную процедуру и их использования в 

соответствии с такой таможенной процедурой. 

Товары, помещенные под данную таможенную процедуру, сохраняют статус 

иностранных товаров, а товары, полученные в результате переработки для внутреннего 

потребления (продукты переработки, отходы и остатки), приобретают статус иностранных 

товаров. 

Условиями помещения товаров под таможенную процедуру переработки для 

внутреннего потребления являются:  

а) наличие документа об условиях переработки товаров для внутреннего 

потребления, согласованного таможенным органом;  

б) возможность идентификации таможенными органами иностранных товаров в 

продуктах их переработки;  

в) невозможность восстановления продуктов переработки до первоначального 

состояния экономически выгодным способом;  

г) соблюдение запретов и ограничений. 

 

Сроком действия таможенной процедуры переработки для внутреннего потребления 

является срок переработки товаров, указанный в условиях переработки товаров для 

внутреннего потребления, согласованный с таможенным органом. Срок переработки 
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товаров для внутреннего потребления не может превышать 1 (одного) года. В отдельных 

случаях срок переработки товаров может быть продлен таможенными органами еще на 1 

год. 

Операции по переработке для внутреннего потребления включают в себя:  

а) переработку или обработку товаров;  

б) изготовление товаров, включая монтаж, сборку, разборку и подгонку.  

К операциям по переработке для внутреннего потребления не относятся:  

а) операции по обеспечению сохранности товаров при подготовке их к продаже и 

перевозке (транспортировке), в том числе упаковка, расфасовка и сортировка товаров, при 

которых товары не теряют своих индивидуальных характеристик;  

б) получение приплода, выращивание и откорм животных, включая птиц, рыб, а 

также выращивание ракообразных и моллюсков;  

в) выращивание деревьев и иных растений;  

г) копирование и размножение информации, аудио- и видеозаписей на любые виды 

носителей информации;  

д) ремонт товаров. 

Эта таможенная процедура может быть применена к ввезенному сырью для его 

дальнейшей переработки на территории (например переработка продуктов сельского 

хозяйства или изготовление стройматериалов, обуви или швейных изделий) и для 

дальнейшей реализации на внутреннем рынке. 

 

Уничтожение - таможенная процедура, применяемая в отношении иностранных 

товаров, в соответствии с которой такие товары уничтожаются без уплаты ввозных 

таможенных пошлин, налогов при соблюдении условий помещения товаров под такую 

таможенную процедуру. 

Под уничтожением товаров понимается приведение товаров в состояние, при 

котором они частично или полностью уничтожаются либо утрачивают свои 

потребительские и (или) иные свойства и не могут быть восстановлены в первоначальном 

состоянии экономически выгодным способом.  

Таможенная процедура уничтожения не применяется в отношении культурных, 

археологических, исторических ценностей; животных и растений, относящихся к 

охраняемым видам; товаров, принятых таможенными органами в качестве предмета залога; 

изъятых товаров или товаров, на которые наложен арест. 

Отказ в пользу государства - таможенная процедура, применяемая в отношении 

иностранных товаров, в соответствии с которой такие товары безвозмездно передаются в 

собственность (доход) без уплаты ввозных таможенных пошлин, налогов при соблюдении 

условий помещения товаров под эту таможенную процедуру. 

Таможенная процедура отказа в пользу государства не применяется в отношении 
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следующих товаров:  

а) товары, запрещенные к обороту в соответствии с действующим 

законодательством;  

б) товары с истекшим сроком годности (потребления, реализации). 

Свободная таможенная зона и свободный склад24 - таможенные процедуры, при 

которых иностранные товары размещаются и используются в соответствующих 

территориальных границах или помещениях (местах) без взимания таможенных пошлин и 

налогов, а также без применения к указанным товарам мер экономической политики, мер 

защиты внутреннего рынка, а отечественные товары размещаются и используются на 

условиях, применяемых к вывозу в соответствии с таможенной процедурой экспорта. 

Порядок применения таможенных процедур свободной таможенной зоны и 

свободного склада устанавливается Правительством. 

 

Беспошлинная торговля25 - таможенная процедура, применяемая в отношении 

иностранных и отечественных товаров, в соответствии с которой такие товары находятся и 

реализуются в розницу в магазинах беспошлинной торговли, при соблюдении условий 

помещения товаров под эту таможенную процедуру и их использования в соответствии с 

такой таможенной процедурой. 

Порядок применения таможенной процедуры беспошлинной торговли, условия 

помещения товаров под таможенную процедуру беспошлинной торговли, требования, 

предъявляемые к магазинам беспошлинной торговли, требования, предъявляемые к 

соискателям лицензий на осуществление данного вида деятельности, а также иные 

положения, касающиеся таможенной процедуры беспошлинной торговли, 

устанавливаются Правительством. 

 

Специальная таможенная процедура26 – таможенная процедура, применяемая в 

отношении отдельных категорий иностранных товаров и отечественных товаров, в 

соответствии с которой такие товары перемещаются через таможенную границу, находятся 

и (или) используются на таможенной территории или за ее пределами без уплаты 

таможенных пошлин, налогов при соблюдении условий помещения товаров под эту 

таможенную процедуру и (или) их использования в соответствии с такой таможенной 

процедурой. 

Порядок применения специальной таможенной процедуры устанавливается 

Правительством. 

 

Процедуры пропуска через таможенные пункты пропуска отечественных товаров, 

перемещаемых юридическими лицами при осуществлении своей хозяйственной 

 
24 Источник 29 
25 Источник 30 
26 Источник 27 
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деятельности при внутреннем перемещении в (из) село(а) Варница и микрорайон(а) 

«Северный» города Бендеры установлены Приказом таможенного органа от 29 июля 2011 

года № 139 Об установлении процедуры пропуска через таможенные пункты пропуска при 

внутреннем перемещении в (из) село(а) Варница и микрорайон(а) «Северный» города 

Бендеры отечественных товаров юридическими лицами. 

На момент подготовки данного руководства перемещение в (из) село(а) Варница и 

микрорайон(а) «Северный» города Бендеры отечественных товаров юридическими лицами 

осуществляется только через таможенные пункты пропуска «Бендеры (Варница)» и 

«Бендеры (Кишинев)». Список юридических лиц, осуществляющих внутреннее 

перемещение в (из) село, Варница и микрорайон(а) «Северный» города Бендеры 

отечественных товаров, составляет 42 предприятия. 

Таможенные операции 

Перемещение товаров через таможенную границу сопряжено с рядом обязательных 

действий, которые совершаются как таможенными органами, так и участниками ВЭД, 

декларантами. 

Таможенный кодекс дает следующее определение: таможенные операции - 

действия, совершаемые лицами и таможенными органами в соответствии с ТК и актами 

законодательства в сфере таможенного регулирования. 

Одна из таможенных операций, которая является обязанностью участника ВЭД, 

декларанта — это заявление таможенному органу сведений о перемещаемых товарах путем 

их таможенного декларирования. 

При соблюдении условий помещения товаров под таможенную процедуру товар 

подлежит выпуску. 

 

ДЕКЛАРИРОВАНИЕ ТОВАРОВ 

Таможенное декларирование — это 

заявление таможенному органу с 

использованием таможенной декларации 

сведений о товарах, об избранной 

таможенной процедуре и (или) иных 

сведений, необходимых для выпуска товаров. 

Декларирование осуществляется путем заполнения определённых документов - 

таможенной декларации. В зависимости от вида таможенной операции применяются 

следующие виды таможенной декларации:  

а) таможенная декларация;  

б) транзитная декларация 

В отдельных случаях в качестве таможенной декларации и транзитной декларации 

допускается использование транспортных (перевозочных), коммерческих и (или) иных 
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документов, содержащих сведения, необходимые для выпуска товаров. 

Таможенная декларация (далее - ТД) заполняется в тех случаях, когда товар 

помещается под таможенные процедуры (за исключением таможенной процедуры 

транзита). Порядок ее заполнения предусмотрен соответствующим Приказом таможенного 

органа27. 

Для целей таможенного декларирования должны быть указаны сведения, 

предусмотренные статьей 223-2 ТК28 и представлены документы, подтверждающие 

указанные сведения (статья 224 ТК). 

 

Сведения Документы 

о заявляемой таможенной 

процедуре 

внешнеторговый контракт, иные документы по 

внешнеторговой сделке 

о декларанте, таможенном 

представителе, отправителе, 

получателе, продавце и покупателе 

товаров 

учредительные документы участника ВЭД, 

договор с таможенным представителем 

о транспортных средствах 

международной перевозки 

транспортные документы, договор на 

оказание транспортных (транспортно-

экспедиторских) услуг 

о товарах: наименование, 

описание, код ТНВЭД, 

характеристики, производитель, 

товарный знак 

внешнеторговый контракт, спецификации, 

информация производителя: описание, 

сертификаты качества, технические условия 

о товарах: количество, вид 

упаковки 

упаковочный лист, фотографии упаковки и 

маркировки 

о товарах: стоимость, валюта 

платежа 
коммерческие документы (инвойс, счет) 

о соблюдении условий таможенной 

процедуры, запретов и ограничений 
разрешения, лицензии 

Таблица. Сведения и документы, необходимые для таможенного декларирования. 

В ТД указываются сведения об отправителе и получателе, о таможенной процедуре, 

стране отправления, назначения и происхождения, подробные данные о товаре: 

наименование, производитель, товарная марка, стоимость, количество, вес. 

В ТД приводятся сведения о расчете таможенных платежей и документах, на 

основании которых заполнена таможенная декларация. 

Таможенное декларирование осуществляется декларантом. При отсутствии в штате 

компании специалиста по таможенному оформлению, получившего квалификационный 

аттестат, по поручению декларанта ТД может быть составлена и подана таможенным 

представителем (брокером). При выборе брокера важно учитывать его опыт, репутацию, 

 
27 Источник 41 
28 Источник 16 
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профессионализм и предлагаемые договорные условия. Поэтому целесообразно выбрать 

брокера, который давно работает в этой области, у которого есть представительства в 

нескольких регионах страны и опыт которого подтвержден документально. 

В зависимости от формы таможенного декларирования используется таможенная 

декларация в виде электронного документа или таможенная декларация в виде документа 

на бумажном носителе. 

Таможенное декларирование товаров в электронной форме применяется в 

отношении товаров, вывозимых отечественными юридическими лицами с таможенной 

территории левобережья в соответствии с таможенной процедурой экспорта в соответствии 

с Порядком таможенного декларирования товаров в электронной форме29. 

С описанием электронной копии таможенной декларации можно ознакомиться на 

сайте Таможенного комитета 1 (http://surl.li/cvrmup) 

Предоставление сведений таможенным органам в электронной форме реализуется 

путем взаимодействия информационных систем, и осуществляется в соответствии с 

порядком, установленным Приложением №4 к Приказу таможенного органа30 .  

Для представления сведений таможенным органам в электронной форме участники 

внешнеэкономической деятельности или иные заинтересованные лица должны 

самостоятельно оформить электронную подпись. Для этого необходимо:  

• самостоятельно сформировать открытый и закрытый ключи электронной подписи, 

используя инструкции к информационной системе, предоставленной 

информационным оператором; 

• для выполнения сертификации открытых ключей своих электронных подписей, в 

таможенных органах отправить на электронный почтовый адрес http://surl.li/cvrmup 

следующие документы: 

• скан-копию Заявки на сертификацию открытого ключа электронной 

подписи (при этом Заявка предварительно заполняется участником 

внешнеэкономической деятельности или иным заинтересованным лицом, выводится 

на печать, заверяется подписью руководителя и печатью организации); 

• сформированные запросы на сертификацию открытых ключей в виде электронных 

файлов (согласно Заявки); 

• кан-копии документов, подтверждающих достоверность данных, указанных в Заявке 

(выписка из учредительных документов для руководителя или доверенность на 

представление интересов юридического лица на сотрудника, паспорта (страницы 

с датой выдачи, фото и подписью) для должностных лиц таможенных агентов, 

дополнительно, – копия приказа о назначении на должность); 

• скан-копии документов, подтверждающих полномочия лица, которое прибудет 

получать акт о сертификации открытого ключа электронной подписи (выписка из 

учредительных документов для руководителя или доверенность на получение 

сертификата для сотрудника, паспорт). 

 
29 Источник 42 
30 Источник 43 

https://customs.gospmr.org/wp-content/uploads/2017/12/Opisanie-yelektronnoy-kopii-GTD-vneshniy-format.pdf
https://customs.gospmr.org/wp-content/uploads/2021/09/Prilozh-Grabko.pdf
https://customs.gospmr.org/wp-content/uploads/2017/12/zayavka-na-sertifikaciyu-2.docx
https://customs.gospmr.org/wp-content/uploads/2017/12/zayavka-na-sertifikaciyu-2.docx
https://customs.gospmr.org/wp-content/uploads/2017/12/Doverennost-na-predstavlenie-interesov-YUL.docx
https://customs.gospmr.org/wp-content/uploads/2017/12/Doverennost-na-predstavlenie-interesov-YUL.docx
https://customs.gospmr.org/wp-content/uploads/2017/12/Doverennost-na-poluchenie-sertifikatov.docx
https://customs.gospmr.org/wp-content/uploads/2017/12/Doverennost-na-poluchenie-sertifikatov.docx
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• для взаимного признания электронных подписей — заключить с таможенными органами 

Соглашение о присоединении к Порядку взаимодействия информационных систем, 

предназначенных для представления участниками внешнеэкономической 

деятельности или иными заинтересованными лицами сведений таможенным органам 

в электронной форме и взаимном признании электронных подписей сторон. 

Законодательством (ст. 220 ТК) установлены сроки подачи таможенной декларации 

(ТД): при ввозе товаров - до истечения срока временного хранения (не более 1 (одного) 

месяца), при вывозе товаров - до их убытия с таможенной территории. 

Важно понимать, что таможенное декларирование — это обязанность, которую 

необходимо выполнить в установленные сроки, указав в таможенной декларации 

достоверные сведения. 

В зарегистрированную таможенным органом декларацию на товары, в том числе и 

после выпуска товаров, декларант имеет право внести изменения. 

Статьей 224-3 ТК предусмотрено, что «По мотивированному обращению 

декларанта, поданному в виде электронного документа или документа на бумажном 

носителе, с разрешения таможенного до выпуска товаров допускается изменение 

(дополнение) сведений, заявленных в таможенной декларации, о месте нахождения 

декларируемых товаров, а также если такие изменения (дополнения) связаны с 

исправлением опечаток или грамматических ошибок, которые не влияют на выпуск 

товаров». 

Для этого необходимо обратиться в таможенный орган и при получении разрешения 

составить форму корректировки декларации на товары (далее - форма КДТ). 

Порядок обращения, порядок заполнения формы КДТ и сроки принятия 

таможенным органом изменений (дополнений) или отказа в них предусмотрен 

Приложением № 5 к Приказу таможенного органа31. 

 

ВЫПУСК ТОВАРОВ 

В соответствии с таможенным кодексом, выпуск товаров - действие таможенного 

органа, после совершения которого заинтересованные лица вправе использовать товары в 

соответствии с заявленной таможенной процедурой или в порядке и на условиях, которые 

установлены в отношении отдельных категорий товаров, не подлежащих помещению под 

таможенные процедуры. 

Срок выпуска товаров составляет не более 4 часов (скоропортящихся товаров и 

живых животных32 - не позднее 2 (двух) рабочих часов) с момента регистрации таможенной 

декларации. Указанные сроки включают время проведения таможенного контроля. 

Для каждой таможенной процедуры установлены свои условия помещения товаров 

под таможенную процедуру, соблюдение которых необходимо для выпуска товаров. Так, 

например, при помещении товаров под таможенную процедуру экспорта необходимо 

 
31 Источник 41 
32 Источник 31 

https://customs.gospmr.org/wp-content/uploads/2023/08/Soglashenie.docx
https://customs.gospmr.org/wp-content/uploads/2023/08/Soglashenie.docx
https://customs.gospmr.org/wp-content/uploads/2023/08/Soglashenie.docx
https://customs.gospmr.org/wp-content/uploads/2023/08/Soglashenie.docx
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осуществить уплату сборов за таможенные операции и вывозных таможенных пошлин (в 

случае если товар облагается вывозными таможенным пошлинами), предоставить 

документы, подтверждающие соблюдение запретов и ограничений. 

При помещении товаров под таможенную процедуру переработки на таможенной 

территории необходимо наличие документа об условиях переработки товаров, возможность 

идентификации таможенными органами иностранных товаров, а также обеспечение 

соблюдения запретов и ограничений. 

Таким образом, если декларантом выполнены условия помещения товаров под 

таможенную процедуру, товар выпускается. В случае с экспортом товара после выпуска - 

товар может быть вывезен за пределы левого берега Днестра. 

Основные этапы таможенного оформления приведены в Приложение № 10. 

ТАМОЖЕННАЯ СТОИМОСТЬ И ТАМОЖЕННЫЕ ПЛАТЕЖИ 

Основой начисления таможенных сборов за таможенные операции является 

таможенная стоимость товаров. 

Таможенная стоимость товаров определяется декларантом, а в случаях, 

установленных Таможенным кодексом, когда таможенные пошлины, налоги исчисляются 

таможенным органом, таможенная стоимость товаров определяется таможенным органом. 

Сведения о таможенной стоимости товаров, ввозимых на территорию левого берега 

и подлежащих таможенному декларированию с применением бланков таможенной 

декларации (ТД-1, ТД-2), заявляются в декларации таможенной стоимости (ДТС). ДТС 

является неотъемлемой частью ТД и подается декларантом на бумажном носителе в одном 

экземпляре, либо по желанию декларанта в двух экземплярах. Подача ДТС на бумажном 

носителе должна сопровождаться представлением таможенному органу ее копии в 

электронном виде. ДТС без представления ее электронной копии не принимается 

таможенным органом и считается для таможенных целей не поданной. 

Правила определения таможенной стоимости товаров установлены Приказом 

таможенного органа от 30.11.2017 года № 475 «О порядке заявления и контроля 

таможенной стоимости товаров, перемещаемых через таможенную территорию» на основе 

применения методов определения таможенной стоимости товаров, предусмотренных 

Таможенным кодексом. 

Определение таможенной стоимости товаров, ввозимых на таможенную территорию 

Левобережья, производится путем применения следующих методов:  

а) по стоимости сделки с ввозимыми товарами (первый метод);  

б) по стоимости сделки с идентичными товарами (второй метод);  

в) по стоимости сделки с однородными товарами (третий метод);  

г) метод вычитания (четвертый метод);  

д) метод сложения (пятый метод);  
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е) резервный метод (шестой метод).  

Основным методом определения таможенной стоимости товара является метод по 

стоимости сделки с ввозимыми товарами. В том случае, если основной метод не может быть 

использован, применяется последовательно каждый из перечисленных методов. При этом 

каждый последующий метод применяется, если таможенная стоимость товара не может 

быть определена путем использования предыдущего метода. Методы вычитания и 

сложения стоимости могут применяться в любой последовательности. 

В соответствии с первым методом таможенной стоимостью является цена, 

фактически уплаченная или подлежащая уплате за товары при их продаже в страну 

назначения и дополненная в соответствии с установленными правилами. 

Дополнительные начисления: 

а) расходы, которые произведены покупателем: 

- на выплату вознаграждения агенту (посреднику), за исключением 

вознаграждения, выплачиваемого покупателем своему агенту 

(посреднику) за оказание услуг, связанных с покупкой товаров; 

- на тару и упаковку товаров; 

б) соответствующим образом распределенная стоимость товаров и услуг, прямо 

или косвенно предоставленных покупателем бесплатно или по сниженной цене 

для использования в связи с производством оцениваемых (вывозимых) товаров 

и продажей их на вывоз в страну назначения: 

- сырье, материалы и комплектующие; 

- инструменты, штампы, формы; 

- материалы, израсходованные при производстве оцениваемых 

(вывозимых) товаров; 

- проектирование, разработка, инженерная, конструкторская работа, 

художественное оформление, дизайн, а также эскизы и чертежи, 

необходимые для производства оцениваемых (вывозимых) товаров; 

в) лицензионные и иные подобные платежи за использование объектов 

интеллектуальной собственности, которые покупатель прямо или косвенно 

должен уплатить в качестве условия продажи таких товаров, при условии, что 

указанные платежи относятся к оцениваемым (вывозимым) товарам; 

г) часть дохода, полученного покупателем в результате последующей продажи, 

использования или распоряжения иным способом оцениваемых (вывозимых) 

товаров, которая прямо или косвенно причитается продавцу; 

д) расходы на перевозку (транспортировку) ввозимых товаров до места прибытия 

таких товаров на таможенную территорию Левобережья;  

е) расходы на погрузку, разгрузку или перегрузку ввозимых товаров и проведение 
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иных операций, связанных с их перевозкой (транспортировкой) до места 

прибытия таких товаров на таможенную территорию в зависимости от вида 

транспорта, которым осуществляется перевозка (транспортировка) товаров, и 

особенностей такой перевозки (транспортировки);  

ж) расходы на страхование в связи с перевозкой, погрузку, разгрузку или 

перегрузку ввозимых товаров. 

Законодательством установлены случаи, когда метод 1 не может использоваться по 

сделкам купли-продажи товаров. 

Итак, таможенная стоимость вывозимых товаров не может быть определена с 

использованием метода 1 в следующих случаях: 

- покупатель и продавец являются взаимосвязанными лицами, и эта 

взаимосвязь повлияла на цену товара (стоимость сделки неприемлема для 

таможенных целей); 

- продажа товаров или их цена зависят от соблюдения условий, влияние 

которых невозможно количественно определить и рассчитать; 

- права покупателя на товар ограничены (кроме географических 

ограничений для перепродажи, влияние которых не существенно); 

- часть дохода, полученного в результате последующей продажи товаров, 

будет причитаться прямо или косвенно продавцу, и сумму такого дохода 

невозможно рассчитать, чтобы произвести дополнительные начисления. 

 

При определении таможенной стоимости по методу стоимости сделки с ввозимыми 

товарами декларантом должны быть представлены (а в интересах экономического агента 

предусмотреть возможность) ряд документов (п.3 ст. 157 ТК). 

Метод 1 не всегда возможно применить. Например, это случаи, когда товар 

экспортируется не в рамках сделки купли-продажи. 

Например, вывоз сырья на переработку, товаров на ремонт, на выставку. 

Методы 2 (метод по стоимости сделки с идентичными товарами) и 3 (метод по 

стоимости сделки с однородными товарами) 

В тех случаях, когда не может быть использован первый метод определения 

таможенной стоимости (например, существуют ограничения или не выполняются основные 

условия), необходимо последовательно перейти к следующим методам определения 

таможенной стоимости. 

Метод по стоимости сделки с идентичными товарами (2 метод) позволяет 

использовать в качестве основы стоимость идентичных товаров, и соответственно, в рамках 

3 метода в основе определения таможенной стоимости будет использована стоимость 

однородных товаров. При использовании этих методов необходимо провести 

корректировку стоимости идентичных или однородных товаров с учетом различий в 

коммерческом уровне продажи и (или) в количестве товаров на основе сведений, 
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документально подтверждающих обоснованность и точность корректировки независимо от 

того, приводит она к увеличению или к уменьшению стоимости сделки с 

идентичными/однородными товарами. 

Метод 4 (Метод вычитания) 

Метод вычитания применяется в случаях, когда таможенная стоимость товаров не 

может быть определена 1-3 методами, предусмотренных ТК. 

При использовании данного метода таможенная стоимость товаров определяется по 

стоимости товаров, идентичных или однородных оцениваемым товарам, которые 

продаются на таможенной территории в том же количестве и в одних и тех же или сходных 

количествах. Если данные товары не продаются на таможенной территории, из таможенной 

стоимости товаров, идентичных или однородных оцениваемым товарам, вычитается 

стоимость переработки, добавленной в результате переработки оцениваемых товаров. 

Метод 5 (Метод сложения) 

При использовании метода 5 (метод сложения) таможенная стоимость определяется 

расчетным путем на основе следующих данных: 

а) сумма расходов на изготовление или приобретение материалов и расходов на 

производство вывозимых товаров, а также на иные операции, связанные с 

производством оцениваемых (вывозимых) товаров; 

б) сумма прибыли и коммерческих и управленческих расходов, эквивалентная 

той величине, которая обычно учитывается при продажах товаров того же 

класса или вида, что и оцениваемые (вывозимые) товары, в стране, в которой 

товары были проданы для вывоза на таможенную территорию. 

Метод 6 

При отсутствии документов, подтверждающих стоимость товаров, когда 

таможенная стоимость не определяется, таможенный орган вправе использовать 

имеющуюся ценовую информацию в базах данных таможенных органов  

Определение таможенной стоимости товаров по методу 6 осуществляется путем 

гибкого применения предыдущих методов. 

Например, для определения таможенной стоимости оцениваемых товаров за основу 

может быть принята стоимость сделки с идентичными или однородными товарами, 

произведенными в иной стране, чем страна, в которой были произведены оцениваемые 

товары. 

Однако законодательством установлены ограничения такой «гибкости», а именно: в 

качестве основы для определения таможенной стоимости оцениваемых (вывозимых) 

товаров по методу 6 не могут быть использованы: 

а) цена товара на внутреннем рынке; 

б) цена товара на внутреннем рынке страны вывоза; 

в) расходы, не включенные в расчетную стоимость, которая была определена для 

идентичных или однородных товаров при определении таможенной стоимости 
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по методу 5; 

г) система, предусматривающая принятие для таможенных целей более высокой 

из двух альтернативных стоимостей; 

д) минимальная таможенная стоимость; 

е) произвольная или фиктивная стоимость. 

 

Для некоторых категорий товаров при экспорте Ведомством экономического 

развития Левобережья33 систематически устанавливается индикативная цена и расчетная 

цена. 

Индикативные цены устанавливаются в отношении вывозимых с таможенной 

территории:  

а) товаров, классифицируемых кодами Товарной номенклатуры 

внешнеэкономической деятельности 2505 10 000, 2505 90 000, 2517 10 10, 2517 10 200, 2517 

10 800, 2517 20 000, 2517 30 000, 2517 41 000, 2517 49, 2523; 

б) товаров, классифицируемых кодами Товарной номенклатуры 

внешнеэкономической деятельности 0713 20, 1001 11 000 - 1001 99 009, 1003 10 000 - 1003 

90 000, 1004 10 000 - 1004 90 000, 1005 10 130 - 1005 90 000, 1201 10 000 - 1201 90 000, 1204 

00 100 - 1204 00 900, 1205 10 100 - 1205 90 000 (исключительно семена рапса), 1206 00 100 

- 1206 00 990, 1207 50 100 - 1207 50 900,  

 

 

Таможенные платежи 

 

Таможенные платежи — это обязательные платежи, взимаемые таможенными 

органами при ввозе и вывозе товаров на таможенную территорию, а также при проведении 

таможенных операций. 

Таможенные платежи состоят из следующих видов: 

Ввозная таможенная пошлина34 — это обязательный платеж, взимаемый 

таможенными органами в отношении товаров, ввозимых на таможенную территорию. 

Вывозная таможенная пошлина35 — это обязательный платеж, взимаемый 

таможенными органами в отношении товаров, вывозимых с таможенной территории. 

 

 
33 Источник 32 
34 Источник 16, 17, 24 
35 Источник 23,  
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Особые виды таможенных пошлин36 (сезонные, регуляторные, специальные, 

антидемпинговые, компенсационные) - обязательные платежи, уплачиваемые в отношении 

товаров, перемещаемых через таможенную границу. 

Акциз37 — это налог, уплачиваемый в отношении товаров, ввозимых на 

таможенную территорию, перечень которых установлен нормами законодательного акта.  

Налог на добавленную стоимость (НДС) — это налог, взимаемый таможенными 

органами в отношении товаров, ввозимых на таможенную территорию. 

Ставки налога на добавленную стоимость устанавливаются законодательными 

актами Левобережья (в настоящий момент не применяется). 

Таможенные сборы — это обязательные платежи, взимаемые таможенными 

органами за совершение таможенных операций, связанных с выпуском товаров, 

таможенным сопровождением транспортных средств, а также за совершение иных 

действий.  Ставки таможенных сборов устанавливаются таможенным кодеком:  

а) таможенные сборы за совершение действий, связанных с выпуском товаров 

при таможенном декларировании товаров (ставка составляет 0,3 процента от таможенной 

стоимости товаров, но не менее 5 (пяти) РУ МЗП.); 

б) таможенные сборы за таможенное сопровождение транспортных средств, 

перевозящих товары в соответствии с таможенной процедурой таможенного транзита (из 

расчета 3 (три) РУ МЗП за километр пути); 

в) таможенные сборы за хранение товаров на складе временного хранения 

таможенного органа (в размере 2 (двух) РУ МЗП в сутки, неполные сутки приравниваются 

к полным суткам). 

Объектом обложения таможенными пошлинами, налогами являются товары, 

перемещаемые через таможенную территорию. Основой для исчисления таможенных 

пошлин в зависимости от вида товара и применяемых видов ставок являются таможенная 

стоимость товаров и / или их физическая характеристика в натуральном выражении 

(количество, масса, в том числе с учетом первичной упаковки товара, которая неотделима 

от товара до его потребления и / или в которой товар представляется для розничной 

продажи, объем или иная характеристика товара). База для исчисления налогов 

определяется в соответствии с нормативной базой. 

Лицами, ответственными за уплату таможенных платежей, являются декларант или 

иные лица, на которых возложена обязанность по уплате таможенных пошлин, налогов. 

Таможенные платежи уплачиваются до выпуска товаров в соответствии с выбранной 

таможенной процедурой. 

Таможенные платежи уплачиваются как в различных валютах, курсы которых ко-

тируются Республиканским банком, за исключением случая, когда такой платеж может 

быть уплачен только в иностранной валюте. Пересчет иностранной валюты в местную 

валюту производится по курсу Республиканского банка, действующему на день принятия 

 
36 Источник 33, 34, 35, 36 
37 Источник 18, 25, 26 



                                  
 

 
63 

 

      

таможенной декларации. 

Излишне уплаченные таможенные платежи возвращаются по письменному 

заявлению плательщика на основании решения таможенного органа в срок, установленный 

Таможенным кодексом.  

Таможенные сборы за таможенные операции должны быть уплачены до или 

одновременно с подачей таможенной декларации, а также во время таможенного 

оформления. Таможенные сборы за таможенное сопровождение должны быть уплачены до 

начала фактического осуществления таможенного сопровождения или одновременно с 

подачей таможенной декларации. Таможенные сборы за хранение должны быть уплачены 

до фактической выдачи товаров со склада временного хранения таможенного органа. 

 

Примерная структура затрат компании при осуществлении внешнеэкономической 

деятельности приведена в Приложении № 11.  
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 УПОЛНОМОЧЕННЫЙ ОПЕРАТОР 

Кто такой уполномоченный оператор? 

Согласно Таможенному кодексу, уполномоченным оператором является 

юридическое лицо или индивидуальный предприниматель, включенные в реестр 

уполномоченных операторов при соблюдении условий, которые установлены кодексом.  

Обязанность по ведению данного реестра возложена на таможенные органы (в 

настоящий момент зарегистрировано 31 национальное предприятия и 39 добросовестных 

Меры государственной поддержки предпринимателей при уплате таможенных 

платежей: 

1. В целях стимулирования развития аграрного сектора экономики Постановлением 

Правительства от 20 августа 2015 года № 226 «Об особом порядке уплаты сумм импортной 

таможенной пошлины в отношении ряда товаров» введен особый порядок, который в отдельных 

случаях освобождает аграриев от обязательства уплаты ввозной таможенной пошлины при 

вывозе сельскохозяйственных механических устройств (код ТН ВЭД 8432, 8433, 8435-8437), а 

также тракторов (код ТН ВЭД 8701). Льгота применяется, если данная техника вывозится с 

таможенной территории республики для замены на аналогичные механические устройства и 

тракторы. Неотъемлемым условием применения такой льготы является обязательство их 

обратного ввоза на территорию не позднее 12 (двенадцати) месяцев с даты вывоза. 

Если данное условие не соблюдается, владельцы техники, вывезшие механические 

устройства или тракторы, обязаны уплатить сумму импортной таможенной пошлины, равную 

20 процентам от таможенной стоимости вывезенного имущества – как это установлено Законом 

«О таможенном тарифе». 

2. В соответствии с п. 8-1 ст. 135 ТК: 

Ставка таможенных сборов за таможенные операции в отношении товаров, 

перемещаемых из следующих стран (в следующие страны): Российская Федерация, Республика 

Беларусь, Республика Казахстан, Украина, составляет 0,15 процента от таможенной стоимости 

товаров.  

В отношении товаров, перемещаемых юридическими лицами, осуществляющими 

деятельность в легкой промышленности с долей продукции собственного производства в 

структуре промышленной продукции не менее 50 процентов, юридическими лицами, 

осуществляющими деятельность в металлургической промышленности, осуществляющими 

экспорт собственной продукции, с численностью работников более 1 000 (тысячи) человек, 

юридическими лицами, осуществляющими деятельность в химической промышленности, с 

численностью работников более 500 (пятисот) человек, юридическими лицами, 

осуществляющими деятельность в электротехнической промышленности, перечень которых 

утверждается нормативным правовым актом Правительства, ставка таможенных сборов за 

таможенные операции составляет 0,15 процента от таможенной стоимости товаров.  

3. Постановление Правительства от 11 декабря 2023 года № 410 «Об утверждении 

Положения о порядке предоставления льгот по уплате таможенных пошлин и (или) акциза в 

отношении категорий товаров и транспортных средств, ввозимых на таможенную 

организациями для производства собственной продукции, технических и иных нужд, связанных 

с технологическим процессом». Нормативный акт минимизирует документальные требования 

при заявлении льгот для отечественных производителей и значительно упрощает порядок 

снятия с контроля условно выпущенных товаров, ввезенных с освобождением от уплаты 

таможенных пошлин и/или акциза.  

 

 

https://customs.gospmr.org/upolnomochennye-operatory.html
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участников ВЭД). 

Статус уполномоченного оператора позволяет минимизировать финансовые и 

временные затраты на совершение таможенных операций и оптимизировать логистическую 

цепочку доставки товаров. 

Институт уполномоченных операторов, регулируемый главой 28-1 ТК, предполагает 

возможность получения для предприятий и фирм одного из двух типов 

свидетельств: добросовестного участника ВЭД либо национального предприятия. 

Для каждого из типов свидетельств ТК установлены отдельные условия включения 

в реестр уполномоченных операторов, а также перечень специальных упрощений (для 

национальных предприятий он является более обширным).  

 

 Кто может претендовать на включение в реестр уполномоченных операторов? 

См. таблицу «Условия включения в реестр уполномоченных операторов» 

(Приложение № 12) 

 Какие специальные упрощения предоставляются уполномоченным операторам? 

См. таблицу «Специальные упрощения»  (Приложение № 13) 

 Как получить свидетельство? 

Для включения в реестр уполномоченных операторов заинтересованное 

юридическое лицо или индивидуальный предприниматель подает в таможенный орган 

заявление на бумажном носителе, заполненное с использованием программного 

обеспечения, подписанное руководителем и заверенное оттиском штампа или печатью 

юридического лица. 

В заявлении отражаются наименование и фискальный код юридического лица или 

ФИО и регистрационный номер индивидуального предпринимателя, а также просьба 

включить его в реестр уполномоченных операторов с выдачей свидетельства 

добросовестного участника внешнеэкономической деятельности либо свидетельства 

национального предприятия. Кроме того, в заявлении указываются сведения, 

подтверждающие выполнение условий, установленных статьей 216-4 ТК, в табличном 

виде. В качестве подтверждения заявленных сведений прилагаются соответствующие 

документы. 

Форма заявления о включении в реестр уполномоченных операторов и порядок ее 

заполнения установлены Приказом таможенного органа38. 

 

 
38 Источник 44 

http://customs.gospmr.org/wp-content/uploads/2018/01/usloviya-vklyucheniya-v-reestr.pdf
http://customs.gospmr.org/wp-content/uploads/2018/01/specialnye-uproshheniya.pdf
http://customs.gospmr.org/wp-content/uploads/2018/01/P492-MYU.pdf
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3.4 ПЕРЕМЕЩЕНИИ ТОВАРОВ ЧЕРЕЗ ВНУТРЕННИЕ 

КОНТРОЛЬНЫЕ ТАМОЖЕННЫЕ ПОСТЫ РМ 

Статистика 

 

 

Согласно данным статистики в 2023 году в Агентство государственных услуг РМ 

зарегистрировано 2371 экономических агентов левобережья. 

Данные Государственного реестра юридических лиц и индивидуальных 

предпринимателей показывают, что до 31.12.2023 года, согласно положениям 

Постановления Правительства № 815/2005 Агентством государственных услуг было 

зарегистрировано 2371 экономических агентов с адресом в Приднестровском регионе. Это 

на 75,1% больше по сравнению с 2014 годом, когда было зарегистрировано 1354 

предпринимателей), из них 1931 зарегистрировано временно, а 440 — постоянно. 
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В настоящее время на основании разрешительных документов, выданных 

компетентными национальными органами и через таможенные посты Республики 

Молдова, предприниматели левобережья активно осуществляют коммерческие операции, в 

основном с Европейским Союзом. 

В 2023 году экспорт приднестровских экономических агентов в страны ЕС составил 

70,48%, что представляет собой рекордный уровень с момента подписания Соглашения об 

ассоциации с Республикой Молдова, являясь значительным ростом по сравнению с 2019 

годом, когда доля экспорта Приднестровских компаний в странах ЕС составила лишь 

49,9%.  

Импортно-торговые отношения с ЕС также улучшились в 2023 году, и его доля в 

общем объеме импорта Приднестровья составила 55,99% по сравнению с 31,8% в 2018 году. 

Основными направлениями экспорта в ЕС агентов приднестровской экономики 

традиционно остается Румыния., Польша, Германия, Словакия, Болгария и др. 

В течение 2023 года, по данным Торгово-промышленной палаты и Таможенной 

службы РМ, предпринимателям левого берега было выдано 6650 молдавских сертификатов 

происхождения товаров, из них 3379 формы «EUR.1».   

 

Регистрация экономических агентов 

Агентство государственных услуг ведет учет экономических агентов (юридических 

лиц и индивидуальных предпринимателей) приднестровского региона, осуществляющих 

экспортно-импортные операции, оказывающих автотранспортные услуги с присвоением им 

кода IDNO и временным внесением их данных в Государственный регистр правовых 

единиц (далее - Государственный регистр).  

Для временного взятия на учет в Государственном регистре экономический агент 

представляет Агентству государственных услуг: 

a) заявление о временном взятии на учет в Государственном регистре согласно 

образцу, утвержденному органом государственной регистрации; 

b) копию учредительного документа и/или свидетельства о регистрации, в 

зависимости от обстоятельств; 

c) выписку из регистра, отражающую текущую ситуацию; 

d) сведения о выгодоприобретающем собственнике/выгодоприобретающих 

собственниках в соответствии с Законом №308/2017 о предупреждении и борьбе с 

отмыванием денег и финансированием терроризма; 

e) документ, подтверждающий плату за внесение данных в Государственный 

регистр. 

Агентству государственных услуг в подтверждение взятия на учет экономических 

агентов приднестровского региона выдает выписку из Государственного регистра о 

http://www.asp.gov.md/
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временном взятии на учет (которая будет содержать данные о наименовании/фамилии и 

имени экономического агента, организационно-правовой форме, государственном 

идентификационном номере (IDNO), дате регистрации, дате временного взятия на учет, 

местонахождении, фамилии и имени управляющего, основных видах деятельности, 

сведения о выгодоприобретающих собственниках).  

Выписка из Государственного регистра о временном взятии на учет позволяет 

экономическому агенту получить разрешительные документы для осуществления 

предпринимательской деятельности и оформить документы, необходимые для 

осуществления экспортно-импортных операций и услуги автотранспорта, в таможенных и 

налоговых органах, в банках и других поставщиков платежных услуг Республики Молдова. 

Согласно постановлению Правительства № 815 от 02-08-2005 Таможенная служба 

получает из Государственного реестра информацию об экономических агентах 

левобережья, взятых на предварительный учет, через платформу интероперабельности 

(MConnect). Если в Таможенной интегрированной информационной системе «Asycuda 

World» не обнаружена запись об экономических агентах, предполагается, что они не были 

предварительно зарегистрированы. 

В случае изменения данных, внесенных в Государственный регистр, экономический 

агент из приднестровского региона обязан в 30-дневный срок представить в Агентство 

государственных услуг: 

a) заявление об изменении сведений в Государственном регистре согласно образцу, 

утвержденному органом государственной регистрации; 

b) копию акта, подтверждающего изменение данных; 

c) выписку из регистра, отражающую текущую ситуацию; 

d) документ, подтверждающий плату за изменение данных в Государственном 

регистре. 

Для подтверждения изменения данных, внесенных в Государственный регистр, 

Агентство государственных услуг выдает экономическому агенту из приднестровского 

региона выписку из Государственного регистра согласно образцу, утвержденному органом 

государственной регистрации. 

Согласно общей информации Агентства государственных услуг для получения 

лицензии на деятельность в области трафика грузов и услуг, являющихся предметом 

внешнеторговой деятельности, экономические агенты Приднестровья должны подать в 

лицензирующий орган заявление установленного образца с приложением выписки из 

Государственного регистра, выданной государственным регистрационным органом. 

Лицензия выдается на срок до шести месяцев с возможностью получения новой лицензии 

по истечении срока действия предыдущей лицензии, без уплаты сбора за лицензию. 

В то же время государственный регистрационный орган осуществляет постоянную 

регистрацию экономических агентов в Приднестровье в соответствии с положениями 

действующего национального законодательства. Для регистрации представлены акты, 

установленные положениями ст.7 Закона № 220-XVI от 19.10.2007 г. о государственной 

регистрации юридических лиц и индивидуальных предпринимателей.  

https://www.asp.gov.md/ru/servicii/persoane-juridice/21/217
https://www.legis.md/cautare/getResults?doc_id=138261&lang=ru
https://www.legis.md/cautare/getResults?doc_id=138261&lang=ru
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Кроме того, на основании положений Закона № 39-XVI от 02.03.2006 об 

установлении дополнительных мер поддержки предпринимательской деятельности, 

осуществляемой в населенных пунктах района Дубэсарь, расположенных на левом берегу 

Днестра, государственный регистрационный орган ведет учет экономических агентов из 

Экономической зоны, созданной на территориях, расположенных в пределах 

административно-территориальных границ коммун Кочиерь (села Кочиерь и Васильевка), 

Коржова (села Коржова и Махала), Кошница (села Кошница и Похребя), Моловата Ноуэ 

(села Моловата Ноуэ и Роги), сел Дороцкая и Пырыта района Дубэсарь. Физические и 

юридические лица - резиденты экономической зоны имеют право на полное освобождение 

от платы за государственную регистрацию предприятия, а также за внесение изменений в 

учредительные документы. Данные экономические агенты зарегистрированы в 

соответствии с положениями национального законодательства.  

Для исключения из Государственного регистра временно взятый на учет 

экономический агент из приднестровского региона представляет Агентству 

государственных услуг заявление согласно образцу, утвержденному органом 

государственной регистрации. 

Налоги пошлины и льготы 

 

Порядок оформления товаров, перемещаемых между экономическими агентами 

обоих берегов Днестра, регулируется рядом нормативных актов Республики Молдова39. 

C 1 января 2024 года, со вступлением в силу Таможенного кодекса Республики 

Молдова (№ 95 от 24.08.2021), все экономические агенты, в том числе из Приднестровского 

региона, оплачивают таможенную пошлину на общих принципах с учетом преференций, 

предоставленных в соответствии с договорами и международными соглашениями, 

стороной которых является Республика Молдова. Таким образом при импорте товаров с 

преференциальным происхождением таможенная пошлина не взымается.  

Новый Таможенный кодекс № 95/2021 заменяет Таможенный кодекс № 1149/2000, 

Закон о таможенном тарифе и Закон о порядке ввоза и вывоза товаров с территории 

Республики Молдова физическими лицами. Таким образом, льготы, которые применялись 

ранее к импортно-экспортным операциям, осуществляемым экономическими агентами, 

которые не имеют налоговых отношений с бюджетной системой осуществляются с уплатой 

таможенной пошлины. Данная пошлина взимается на основании Закона № 172/2014 об 

утверждении Комбинированной номенклатуры товаров. 

Таким образом за компаниями из приднестровского региона сохраняются 

следующие льготы: 

− освобождение от уплаты НДС (20% или 8%);  

− освобождение от уплаты акциза;  

 
39 Источник 1, 2, 3, 4, 10, 11 

https://www.legis.md/cautare/getResults?doc_id=139813&lang=ru
https://www.legis.md/cautare/getResults?doc_id=139813&lang=ru
https://www.legis.md/cautare/getResults?doc_id=139813&lang=ru
https://www.legis.md/cautare/getResults?doc_id=139813&lang=ru
https://www.legis.md/cautare/getResults?doc_id=137957&lang=ro
https://www.legis.md/cautare/getResults?doc_id=137957&lang=ro
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− предоставление преференциальных тарифных льгот для уплаты 

таможенной пошлины в рамках:  

1. соглашений о свободной торговле со странами СНГ;  

2. соглашения об ассоциации между РМ и ЕС;  

3. соглашения о свободной торговле между Молдовой и Турцией;  

4. центрально-европейского соглашения о свободной торговле (CEFTA); 

5. соглашения о стратегическом партнерстве, торговле и сотрудничестве между 

РМ и Великобританией, а также в рамках будущих соглашений о свободной торговле с 

другими странами. 

 

 

Освобождается от уплаты НДС:  

Сельскохозяйственная продукция, 

выращиваемая юридическими и физическими лицами 

являющимися обладателями сельскохозяйственных 

земель, расположенных за трассой Тирасполь – 

Рыбница (6499 га), перемещаемая через внутренние 

контрольные таможенные посты, при условии 

представления предоставление следующих документов: 

1. оригинала справки о владении земельными участками (с указанием их 

площади), выданной примэрией населенного пункта; 

2. оригинала документа о прогнозируемом количестве собранной продукции, 

выданного районным советом Дубэсарь (отдел сельского хозяйства и кадастра). 

Ввоз или вывоз товаров (за исключением подакцизных) на основании 

договоров о кооперации (при наличии сертификата о регистрации и акта Торгово-

промышленной палаты) осуществляется без налогообложения лишь после 

регистрации договора на одном конкретном таможенном посту с последующим 

отдельным учетом количества поставок (ввезенных или вывезенных в/из восточных 

районов Республики Молдова) и при условии соблюдения сторонами договорных 

условий. 

Физические лица, не занимающиеся предпринимательской деятельностью, имеют 

право провозить: 

− собственную продукцию, при условии представления справки, выданной 

примэрией населенного пункта, о количестве полученной продукции и о размерах 

участка, находящегося во владении провозить через внутренние контрольные 

таможенные посты без уплаты ввозных платежей; 

− отечественных товаров (за исключением подакцизных), полученных в качестве 

оплаты труда (в счёт заработной платы), при условии представления справки, 

подтверждающей соответствующую оплату труда данными предприятиями, а также 

уплату налогов с доходов, других обязательных отчислений. 

 

https://www.legis.md/cautare/getResults?doc_id=141301&lang=ru
https://www.legis.md/cautare/getResults?doc_id=141301&lang=ru
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Товары, произведенные предпринимателями левого берега, зарегистрированными 

на постоянной основе при пересечении внутренних контрольных таможенных постов, 

освобождаются от уплаты налогов и платежей (за исключением акцизов). При этом 

обязательно представление оригинала акта Торгово-промышленной палаты, 

подтверждающего их молдавское происхождение. 

Если предприятие не зарегистрировано или зарегистрировано временно, то товары, 

молдавское происхождение которых подтверждается актом Торгово-промышленной 

палаты, облагаются НДС в установленном порядке. 

На товары, перемещаемые через внутренние таможенные посты, для которых нет 

подтверждающих документов о молдавском происхождении облагаются всеми 

импортными таможенными платежами - акциз (для подакцизных товаров) НДС и 

таможенная пошлина. 

Подакцизные товары, поставляемые физическими и юридическими лицами - 

субъектами предпринимательства из восточных районов Республики Молдова в адрес 

юридических и физических лиц, имеющих налоговые отношения с бюджетной системой 

Республики Молдова, облагаются налогом в соответствии с Разделом IV Налогового 

кодекса и Законом о введении в действие Раздела IV Налогового кодекса № 1054-XIV от 16 

июня 2000 г.  

Товары иностранного происхождения, перемещаемые экономическими агентами 

через внутренние контрольные таможенные посты из восточных районов страны, 

облагаются таможенными платежами в установленном порядке, а товары, происхождение 

которых не установлено или которые перемещаются без акта Торгово-промышленной 

палаты, подлежат декларированию с начислением всех таможенных платежей в 

соответствии с действующим законодательством. 

Допускается применение таможенных режимов переработки вне таможенной 

территории, временного ввоза (вывоза) и экспорта к товарам, произведенным на 

территории Республики Молдова и перемещаемым субъектами предпринимательства, не 

имеющими налоговых отношений с бюджетной системой страны, только при условии 

соблюдения положений действующему законодательству и заполнения таможенных 

деклараций резидентами восточных районов Республики Молдова и подачи их 

в Таможенное бюро Бендер, Таможенное бюро Бэлць, Таможенное бюро Кишинэу. 

 

Процедура пересечения внутренних постов 

Внутренние контрольные таможенные посты 

 

№ Код наименование Поста Адрес 

1.  2210 Sănătăuca Pod (PVIC) s. Sănătăuca, r-l Florești 

https://www.legis.md/cautare/getResults?doc_id=141301&lang=ru
https://www.legis.md/cautare/getResults?doc_id=138283&lang=ru
https://www.legis.md/cautare/getResults?doc_id=138283&lang=ru
https://www.legis.md/cautare/getResults?doc_id=138283&lang=ru
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2.  2220 Rezina Pod (PVIC) traseu R13, podul Rezina-Rîbnița 

3.  2230 Malovata (PVIC) r. Dubăsari s. Malovata Veche 

4.  2240 Criuleni 14, 18  (PVIC) or. Criuleni traseu Criuleni-Dubăsari 

5.  2241 ZCV Criuleni 14, 18  (PVIC) or. Criuleni str. Orhei, 56 

6.  2250 Vadul lui Vodă (PVIC) r. Dubăsari s. Pîrîta 

7.  2260 Gura Bîcului  (PVIC) r-l Anenii Noi 

8.  2270 Hîrbovăț (PVIC) r-l Anenii Noi 

9.  2280 Hagimus (PVIC) or. Căușeni, s.Hagimus 

10.  2290 Răscăieți (PVIC) r-nul Ștefan Vodă,s.Răscăieți 

 

Согласно пункту 6 Постановления правительства РМ 792 от 08.07.2004 ввоз или 

вывоз товаров (за исключением подакцизных) на основании договоров о кооперации (при 

наличии сертификата о регистрации и акта Торгово-промышленной палаты) 

осуществляется без налогообложения лишь после регистрации договора на одном 

конкретном таможенном посту с последующим отдельным учетом количества поставок 

(ввезенных или вывезенных в/из восточных районов Республики Молдова) и при условии 

соблюдения сторонами договорных условий. 

Для экономических агентов (физических и юридических лиц), которые занимаются 

перемещением товаров через внутренние контрольные таможенные посты, ТПП 

Республики Молдова осуществляет следующие виды экспертиз:  

 

 

I. определяет производителя товара. 

Целью экспертизы по определению производителя товара является подтверждение 

статуса производителя путем исследования его деятельности как производственной 

единицы, способной производить товар в соответствии с технологическим процессом. 

Производителями товаров считаются экономические агенты, осуществляющие на 

территории Республики Молдова совокупность технологических операций по 

производству товаров в соответствии со следующими критериями: 

1) производство товаров осуществляется лицами, состоящими в трудовых 

отношениях с экономическим агентом, в соответствии с трудовым законодательством; 

2) производство товаров осуществляется экономическим агентом с использованием 

сельскохозяйственных земель, зданий, сооружений или иного недвижимого имущества, 

машин, оборудования, устройств, механизмов, инструментов или инструментов, 

находящихся в его собственности или пользовании/владении; 
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3) производство товаров осуществляется с использованием сырья, полуфабрикатов, 

фурнитуры или иных комплектующих, находящихся в собственности и (или) владении 

экономического агента; 

4) производит товары, полностью полученными в стране; 

5) производит товары, подлежащие достаточной переработке. 

Статус производителя товара не подтверждается, если экономический агент 

осуществляет одну или несколько из следующих минимальных операций: 

а) операции, направленные на обеспечение сохранности продукции во время ее 

транспортировки и хранения (вентиляция, растяжка, сушка, удаление поврежденных 

деталей и другие подобные операции), или операции по облегчению отгрузки или 

транспортировки; 

б) простые операции по удалению пыли, просеиванию через сито или решето, 

отбору, сортировке, мойке, резке; 

в) переупаковка и разделение или объединение партий товаров, простой 

разлив/фасовка в бутылки, металлические банки, флаконы, мешки, ящики, коробки, 

крепление к подставке, а также все другие простые упаковочные операции; 

г) группировка товаров в наборы или комплекты либо группировка их для продажи; 

д) наложение торговых марок, этикеток и других подобных отличительных знаков 

на продукцию или ее упаковку; 

е) простая сборка частей продуктов для составления полного продукта; 

ж) разборка товара по частям или изменение назначения; 

з) комбинация двух или более операций, указанных в пунктах а)–ж). 

Если экономический агент запрашивает проведение экспертизы для определения 

производителя товара и доказывает наличие у него всех возможностей для производства 

соответствующего товара, но на момент проведения экспертизы производственный процесс 

не инициирован, задача экспертизы формулируется следующим образом: «Подтверждение 

возможности производства товара». 

Для проведения экспертизы экономический агент, представляет следующие 

документы: 

а) выписка из Государственного реестра юридических лиц; 

б) разрешительные документы (лицензии, разрешения в зависимости от 

обстоятельств); 

в) документы, подтверждающие право собственности и (или) временное владение 

основными средствами (выписки из государственного реестра недвижимости, договоры и 

т.п.); 

г) технологические инструкции, эскизы, схемы и т.п., 

д) перечень используемого сырья, ассортимент производимой продукции; 
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е) выписка со счета «Основные средства» о машинах и технических средствах, 

находящихся в собственности и (или) во временном владении, договорах и т.п.; 

ж) документы, подтверждающие приобретение сырья, вспомогательных материалов, 

комплектующих и т.п., необходимых для производства товаров, указанных в заявке на 

проведение экспертизы (договоры, счета-фактуры, CMR, таможенные декларации и т.п.); 

з) выписка из штатного расписания; 

и) договоры, счета-фактуры, счета-фактуры на списание товаров (в зависимости от 

обстоятельств); 

й) обработка контрактов в режиме активной обработки (в зависимости от 

обстоятельств); 

л) сертификаты соответствия, качества (если применимо); 

м) информация о производительности экономического агента. 

 

II. подтверждает происхождение товара. 

Целью данной экспертизы является подтверждение места (территории), где товары 

были получены в полном объеме или подверглись достаточной переработке, по правилам, 

установленным в регламенте. 

ТПП Республики Молдова определяет непреференциальное происхождение 

товаров, в целях выдачи сертификатов непреференциального происхождения товаров и в 

других случаях по требованию физических и юридических лиц. 

Непреференциальная страна происхождения товаров — это страна или 

территория, на которой товары были произведены в полном объеме или подверглись 

достаточной переработке, по правилам, установленным Регламентом. 

Непреференциальной страной происхождения товаров считается страна или 

территория, на которых товары были полностью получены или подверглись достаточной 

переработке.  

Страной происхождения товаров может также считаться группа стран или 

территорий, таможенный союз стран и (или) территорий, если необходимо их выделение в 

целях определения происхождения товаров. 

Полностью полученными в стране считаются следующие товары: 

а) минеральные продукты, добываемые в данной стране; к ним относятся 

необработанные минералы и другие необработанные вещества, в том числе необработанная 

соль, необработанные серные минералы, натуральный песок, глину, камни, железную руду, 

сырую нефть, природный газ, битумные минералы, натуральный грунт, минеральную воду, 

снег и натуральный лёд; 

б) продукция растительного мира, выращиваемые и собираемые только в 

соответствующей стране; к ним относится вся продукция растительного происхождения, в 
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том числе фрукты, овощи, деревья, морские растения, грибы и живые растения, 

выращенные в данной стране; 

в) живые животные, рожденные и выращенные в данной стране; 

г) продукция, полученная от живых животных, выращенных в данной стране; к ним 

относятся продукция, полученная от живых животных без последующей переработки, в том 

числе молоко, яйца, пчелиный мёд, волосы, шерсть, семена и органические удобрения; 

д) продукция, полученная в результате охотничьего или рыболовного промысла в 

данной стране; 

е) продукция морского рыболовного промысла и другая продукция морского 

промысла, добытая за пределами территориальных вод судами, зарегистрированными в 

данной стране или территории и плавающими под флагом данной страны; 

ж) товары, полученные или произведенные на борту перерабатывающего судна из 

продукции, указанной в пункте е), и происходящие из соответствующей страны, при 

условии, что такие перерабатывающие суда зарегистрированы в этой стране и плавают под 

флагом этой страны; 

з) продукция, полученная с морского дна или из морских недр за пределами 

территориальных вод, при условии, что соответствующая страна имеет исключительные 

права на разработку этого дна или недр; 

и) отходы и лом (вторичное сырье), полученные в результате производственных 

операций, и бывшие в употреблении изделия, если они собраны в соответствующей стране 

или территории и пригодны только для переработки в сырье. Данные производственные 

или перерабатывающие операции включают промышленную, химическую, 

перерабатывающую, сельскохозяйственную обработку/переработку, строительные работы, 

очистку, сжигание и обработку сточных вод; 

к) продукция, произведенная в этой стране исключительно из продукции, указанной 

в пунктах (а)-(и). 

Понятие «животные», используемое и подразумеваемое в пунктах в, г, д, включает 

в себя: всех живых животных, в том числе млекопитающих, птиц, ракообразных, 

моллюсков, рептилий, бактерии и вирусы. 

Если в производстве товара участвовали две или более страны, его происхождение 

определяется исходя из критериев достаточной переработки товара. 

Критериями достаточной переработки товаров являются следующие: 

а) изменение тарифной позиции согласно Комбинированной товарной 

номенклатуре, на уровне любого из первых четырех знаков; 

б) совершения производственных или технологических операций, достаточных для 

того, чтобы считать страной происхождения страну, где эти операции были осуществлены; 

в) изменение стоимости товара, в случаи если процентная доля стоимости 

непроисходящих материалов, использованных при его изготовлении, не превышает 45 

процентов из цены франко-завода (ex-works) (правило адвалорной доли). 
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При применении правила адвалорной доли будут учитываться следующие значения: 

а) для импортируемых товаров - облагаемая налогом стоимость при импорте или, в 

случае товаров неопределенного происхождения, первая цена, уплаченная за них на 

территории страны, в которой они были произведены; 

б) для производимых товаров - заводская цена или экспортная цена в соответствии с 

национальным законодательством. 

Не считаются достаточной переработке, придающей оригинальный характер: 

а) операции, направленные на обеспечение сохранности продукции во время ее 

транспортировки и хранения (вентиляция, растяжка, сушка, удаление поврежденных 

деталей и другие подобные операции), или операции по облегчению отгрузки или 

транспортировки; 

б) простые операции по удалению пыли, просеиванию через сито или решето, 

отбору, сортировке, мойке, резке; 

в) переупаковка и разделение или объединение партий товаров, простой 

разлив/фасовка в бутылки, металлические банки, флаконы, мешки, ящики, коробки, 

крепление к подставке, а также все другие простые упаковочные операции; 

г) группировка товаров в наборы или комплекты либо группировка их для продажи; 

д) наложение торговых марок, этикеток и других подобных отличительных знаков 

на продукцию или ее упаковку; 

е) простая сборка частей продуктов для составления полного продукта; 

ж) разборка товара по частям или изменение назначения; 

з) комбинация двух или более операций, указанных в пунктах  а)–ж). 

 

Для определения происхождения товара не учитывается происхождение следующих 

элементов: 

а) энергия и топливо; 

б) установки и оборудование; 

в) машины и инструменты; 

г) материалы, которые не включены и не предназначены для включения в 

окончательный состав товара. 

Для определения непреференциальной страны происхождения товаров необходимы 

коммерческие документы, таможенные и иные документы, содержащие 

данные/информацию, обосновывающие соблюдение правил определения 

непреференциального происхождения. 

При определении непреференциальной страны происхождения товара, в 

зависимости от обстоятельств, представляются следующие документы: 

а) Выписка из государственного реестра юридических лиц; 
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б) контракт на экспорт товара; 

в) счет-фактура/экспортная накладная; 

г) акт экспертизы об определении производителя товара, выданное ТПП Республики 

Молдова; 

д) технологический процесс; 

е) счет-фактура на импорт; 

ж) таможенные декларации; 

з) налоговые накладные; 

и) выписка из бухгалтерского баланса о наличии товарно-материальных запасов; 

к) разрешительные документы (лицензии, разрешения); 

л) сертификат качества продукции; 

м) подтверждающие документы, выданные органами местного публичного 

управления;  

м) декларация производителя по установленному образцу; 

о) отчеты об обороте алкогольной продукции, купажные акты. 

При необходимости могут быть запрошены и представлены иные документы, 

подтверждающие соблюдение правил происхождения. 

 

III. определяет предварительное количество основных и вспомогательных 

материалов необходимых для изготовления продукции, произведенной 

на условие «давальческого сырья»; 

Целью данной экспертизы является подтверждение количества сырья и 

вспомогательного материала, необходимого для производства точного количества готовой 

продукции, что происходит путем анализа и подтверждения нормы выхода продукции. 

IV. определяет выход готовой продукции, произведенной на условие 

«давальческого сырья»; 

Целью данной экспертизы является подтверждение точного количества готовой 

продукции, полученной в результате переработки сырья. 

Заказать услугу по проведению ТПП Республики Молдова необходимой экспертизы 

экономические агенты могут как при личном присутствии, так и онлайн посредством   

платформы www.client.chamber.md. Практические инструкции по использованию системы 

представлены в гиде, доступном на странице www.expertiza.chamber.md в разделе услуги 

онлайн https://expertiza.chamber.md/servicii-online/. Видео гид https://bit.ly/2DFaUJw. 

Основные этапы, которые необходимо выполнить для доступа к онлайн услуге указаны в 

разделе Основные этапы. 

 

 

http://www.client.chamber.md/
http://www.expertiza.chamber.md/
https://expertiza.chamber.md/servicii-online/
https://bit.ly/2DFaUJw
https://expertiza.chamber.md/wp-content/uploads/sites/18/2020/09/%D0%9E%D1%81%D0%BD%D0%BE%D0%B2%D0%BD%D1%8B%D0%B5-%D1%8D%D1%82%D0%B0%D0%BF%D1%8B.pdf
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3.5 ВАЛЮТНЫЙ КОНТРОЛЬ 

 

 

Валютное регулирование и контроль в рамках внешнеэкономической деятельности 

(ВЭД) при экспорте и импорте товаров и услуг являются важной частью регулирования 

международных денежных потоков.  

На левом берегу Днестра процессы валютного контроля регламентируются Законом 

«О валютном регулировании и валютном контроле». В соответствии с данным законом 

резиденты и нерезиденты, осуществляющие на левом берегу Днестра валютные операции 

обязаны обеспечить в установленные сроки: 

1) поступление на свои счета в уполномоченных банках и (или) в банках, иных 

кредитных организациях за пределами валютной выручки при осуществлении экспорта 

товаров; 

2) репатриацию материальных средств, полученных от внешнеэкономических 

бартерных договоров и договоров кооперации (переработка на давальческой основе); 

3) возврат авансовых платежей на свои счета в уполномоченных банках и (или) в 

банках, иных кредитных организациях за пределами за неосуществленный импорт; 

4) ввоз импортных товаров, осуществление работ, услуг в соответствии с 

документом о перечислении валютных средств за импортируемую партию товара по 

внешнеэкономическим договорам; 

5) ввоз товаров по импортным операциям с соблюдением таможенных правил, 

получение (оказание) транспортно-экспедиционных услуг в счет ранее снятой со своих 

счетов в уполномоченном банке наличной иностранной валюты для расчетов по 

внешнеэкономическим сделкам без заключения внешнеэкономических договоров 

(контрактов);  

6) возврат на свои счета в уполномоченных банках неиспользованной наличной 

иностранной валюты, снятой со своих счетов в уполномоченных банках для расчетов по 

внешнеэкономическим сделкам без заключения внешнеэкономических договоров 

(контрактов). 

Репатриация валютных средств при экспорте товаров, работ, услуг с территории 

Левобережья, а также ввоз товаров при импорте в счет ранее перечисленных средств, 

экспортированных (отгруженных) товаров, выполненных работ, оказанных услуг для 

выполнения контрактов с субъектами хозяйственной деятельности других стран 

производится в срок не более 210 календарных дней40. В контрактах по экспортно-

 
40 Источник 19 
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импортным операциям, заключаемых субъектами ВЭД, срок репатриации валютных 

средств, ввоза товара, оказания услуг указывается не более 210 календарных дней, за 

исключением обоснованных случаев, связанных с длительностью технологического цикла 

производства у изготовителя или ввода в эксплуатацию продукции у потребителя. При 

заключении договоров по импорту на поставку нового оборудования для производства срок 

репатриации валютных средств устанавливается не более 250 календарных дней. 

Для договоров по экспортно-импортным операциям с хозяйствующими субъектами 

отдельных территорий, установленных Центральным банком, срок репатриации валютных 

средств может устанавливаться не более 1 (одного) года. 

Для договоров по экспортным операциям резидентов с зерновыми, масличными и 

техническими культурами срок репатриации валютных средств устанавливается не менее 

45 (сорока пяти) календарных дней. 

Для продления сроков репатриации экономический агент вправе обратиться с 

заявлением в Республиканский банк, которым установлены порядок и основания продления 

сроков репатриации41. 

Снятие с валютного контроля сумм безнадежной задолженности осуществляется 

Центробанком в случае представления резидентом документального подтверждения 

фактов, свидетельствующих о невозможности взыскания или возврата причитающихся 

сумм: 

1) ликвидация контрагента - субъекта хозяйственной деятельности другого 

государства, в том числе при признании несостоятельным (банкротом); 

2) невозможность надлежащего исполнения обязательств вследствие 

чрезвычайных и непредотвратимых при данных условиях обстоятельствах 

(непреодолимой силы), подтвержденных компетентными органами 

(например, актом форс-мажора, выданным торгово-промышленной палатой); 

3) издание акта исполнительной власти, делающего невозможным полностью 

или частично исполнение обязательств; 

4) неисполнение контрагентом-нерезидентом судебного решения по истечении 

трехлетнего периода со дня вступления его в силу, при условии, что 

хозяйствующим субъектом-резидентом были предприняты все меры, 

необходимые для истребования задолженности по репатриации; 

5) иные установленные Центробанком случаи. 

Для снятия с валютного контроля сумм безнадежной задолженности резидент вправе 

обратиться с заявлением в Центробанком, который устанавливает порядок и 

 
41 Источник 51 
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дополнительные основания снятия с валютного контроля сумм безнадежной 

задолженности42. 

Валютный контроль осуществляется органами валютного контроля (Центральный 

банк, Государственный таможенный комитет, иные уполномоченные органы) и агентами 

валютного контроля (коммерческие банки). 

Обмен данными между уполномоченными органами при осуществлении валютного 

контроля за репатриацией валютных средств при перемещении товаров через таможенную 

границу осуществляется на основании Приказа таможенного органа и Республиканского 

банка43. 

В настоящее время сделки по экспорту товаров с территории левого берега Днестра 

с расчетами в иностранной валюте требуют оформления и регистрация в банке Декларации 

о репатриации в соответствии с Инструкцией Республиканского банка44. 

Сделки, связанные с импортом товаров, осуществлением работ, услуг с расчетами 

как в иностранной валюте требуют оформления и регистрации в банке Карточки платежа 

в соответствии с Инструкцией Республиканского банка45. 

В отдельных случаях предприниматели для проведения расчетов по 

внешнеэкономическим сделкам могут открыть счета за пределами. Для этого им 

необходимо получить соответствующее разрешение в Республиканского банка46. 

 

 
42 Источник 52 
43 Источник 48 
44 Источник 53 
45 Источник 54 
46 Источник 55 
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ГЛАВА 4. ВОЗМОЖНОСТИ ПРЕФЕРЕНЦИАЛЬНОЙ 

ТОРГОВЛИ 

 

 

Преференциальная торговля – это система торговых соглашений между странами, 

которая предоставляет льготы на импорт и экспорт товаров. 

Преференциальные торговые соглашения являются важным элементом активизации 

торговли между странами-партнерами путем предоставления торговых преимуществ 

участникам соглашения посредством снижения или отмены таможенных пошлин и других 

ограничений в торговле. 

Учитывая свое географическое расположение, экономические агенты 

Приднестровья могут использовать преференциальные зоны и зоны свободной торговли 

для углубления экономических связей с Европой. Однако важным условием осуществления 

внешнеэкономической деятельности для предприятий левого берега Днестра стала 

обязательная регистрация предприятий в Молдове. 

Торговые отношения между РМ и ЕС осуществляются в преференциальном режиме 

в соответствии с положениями DCFTA, являющейся частью Соглашения об Ассоциации. 

Преференциальный режим торговли также применяется в торговле со странами 

СНГ, Турцией, Великобританией странами CEFTA (Албания, Босния и Герцеговина, 

Хорватия, Македония, Молдова, Сербия, Черногория, Косово) а в 2023 был подписан 

договор со странами EFTA (Исландия, Лихтенштейн, Норвегия и Швейцария). Молдова 

также ведет переговоры о заключении соглашений о свободной торговле с Китаем, 

Египтом. В дополнение к существующим соглашениям о зоне свободной торговли экспорт 

некоторых молдавских товаров пользуется полным или частичным освобождением от 

таможенных пошлин в соответствии с Всеобщей Системой Преференций (ВСП), 

предоставленной Японией, США и Канадой. 

Международная торговля РМ на основе соглашений о свободной торговле 

предусматривает отмену импортной таможенной пошлины на большую часть товаров и их 
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постепенное сокращение на товары, для которых предусмотренных квоты - 

количественные ограничения. Данные исключения и квоты предусмотрены в каждом 

отдельном соглашении. 

Правила происхождения и процедура сертификации играют важнейшую роль в 

торговле с ЕС, странами СНГ и другими государствами, с которыми РМ находится в 

режиме свободной торговли. 

Страной происхождения товара считается страна, в которой он был полностью 

произведен или подвергнут достаточной переработке в соответствии с критериями, 

установленными законом и международными соглашениями, одной из сторон которых 

является Республика Молдова. 

Правила происхождения делятся на две категории: 

• преференциальные, в случае, когда они прописаны в соглашениях о свободной тор-

говле и предусматривают преференциальный режим; 

• непреференциальные, применяются вне режима преференциальной торговли. 

В Республике Молдова выдаются два основных типа сертификатов происхождения 

для экспорта: преференциальный и непреференциальный. Преференциальные сертификаты 

происхождения для целей экспорта оформляются и заверяются на товары местного 

происхождения, предназначенные на экспорт в ту или иную страну (или объединение 

государств), с которыми Республика Молдова заключила Соглашение о свободной 

торговле. При выдаче префернциальных сертификатов происхождения для целей экспорта, 

таможенный орган применяет положения каждого соглашения о свободной торговле, 

подписанного Республикой Молдова. Для осуществления экспорта в страны, с которыми 

Молдова не заключила соглашения о свободном обмене, достаточно оформить 

непреференциальный сертификат происхождения для целей экспорта, выдаваемый 

Торгово-промышленной палатой Республики Молдова. 

Таким образом, в Республике Молдова выдаются следующие виды сертификатов 

происхождения для целей экспорта: 

• Сертификат EUR.1 для экспорта товаров в государства-члены Европейского 

Союза, Турции, CEFTA, EFTA. 

• Сертификат происхождения товаров Форма A для экспорта в страны в рамках 

Всеобщей Системой Преференций (ВСП) 

• Преференциальный Сертификат происхождения для экспорта в государства-

члены Соглашения о создании зоны свободной торговли в рамках Содружества 

Независимых Государств (сертификат формы CT-1) 

• Непреференциальный сертификат происхождения для экспорта (сертификат 

формы C). 

 

Правила происхождения, применяемые в торговле между РМ и ЕС, Турцией, 

Великобританией, CEFTA, EFTA, прописаны в Региональной конвенции о 
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преференциальных правилах происхождения товаров панъевропейской-

средиземноморской зоны (Конвенция ПЕМ). РМ присоединилась к этой конвенции законом 

№ 111 от 28.05.2015, и она вступила в силу начиная с 1 сентября 2015 года. Членами 

Конвенции ПЕМ являются 42 государства, включая государства-члены ЕС, а также Турция 

и страны ЦЕФТА, с которыми РМ подписала соглашения о свободной торговле. РМ, ЕС и 

другие государства-члены Конвенции ПЕМ применяют один и тот же набор единых правил 

происхождения. 

Экспорт товаров в ЕС осуществляется с применением сертификатов формы EUR.1, 

выдаваемых Таможенной службой Молдовы на основе подтверждающих документов. 

Экспорт товаров по преференциальным сертификатам происхождения формы А 

используется для экспорта товаров в страны, предоставляющие преференции в рамках 

Всеобщей Системы Преференций (ВСП). 

ВСП – это система торговых преференций, предоставляемых развитыми странами 

развивающимся странам. 

Список стран, предоставляющих преференции в рамках ВСП: Европейский Союз, 

США, Канада, Япония, Австралия, Новая Зеландия, Швейцария, Норвегия, Исландия, 

Лихтенштейн. 

Декларация происхождения в накладной (на счете-фактуре) 

Конвенция ПЕМ (ст. 21 Конвенции ПЕМ) позволяет подтверждение происхождения 

без сертификата EUR 1 по упрощенной процедуре. 

Так, в случае экспорта продукции с происхождением из РМ, стоимость которой не 

превышает 6000 евро (берется в расчет стоимость одной партии/поставки на условиях 

франко-завод), экспортер может декларировать происхождение под собственную 

ответственность, без необходимости получения сертификата EUR 1. 

Декларация происхождения представляет собой текст из конвенции ПЕМ 

(приложение IV a) в накладной или другом коммерческом документе, в котором 

экспортируемый товар описывается достаточно подробно для того, чтобы его можно было 

идентифицировать. 

Текст декларации, который должен быть воспроизведен в точности на 

соответствующем языке изложен ниже: 

«Экспортер продукции, являющейся предметом настоящего документа, 

декларирует, если иное явно не указано, что данная продукция имеет преференциальное 

происхождение (указывается страна происхождения) (место и дата) (подпись 

экспортера) (ФИО лица, которое подписывает декларацию)» 
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Срок действия декларации о происхождении составляет четыре месяца с даты 

выдачи. 

 

Преференциальные правила происхождения в торговле со станами СНГ отличаются 

от преференциальных правил происхождения в торговле с ЕС, и при определении 

происхождения будут применяться правила из Соглашения от 20 ноября 2009 года «О 

правилах определения страны происхождения товаров в содружестве независимых 

государств». Так, преференциальное происхождение, подтвержденное на основании одного 

Соглашения, не обязательно будет действительно также и в случае преференциального 

режима с другими странами.  

При внешнеторговых отношениях со странами ЕАЭС (Таможенного союза) 

экономические агенты левобережья Днестра пользуется соответствующими 

преференциальными режимами. Экспорт товаров в Россию происходит на основе 

сертификата формы СТ-1, выдаваемого Торгово-промышленной платой г. Тирасполь. 

Экспорт сельскохозяйственной продукции в Россию возможен только экономическими 

агентами, зарегистрированными в соответствующем перечне ведомства сельского 

хозяйства и природных ресурсов левобережья, направляемого в компетентные органы 

России. Импорт товаров из стран ЕАЭС осуществляется с применением общих тарифов и 

процедур. 

 

  

Представление сертификата происхождения на экспорт из Молдовы не 

является обязательным и поэтому может не прилагаться к экспортной таможенной 

декларации. 

Что касается импорта, то преференциальный сертификат происхождения 

является обязательным для того, чтобы воспользоваться освобождением от уплаты 

таможенных пошлин в рамках Соглашения о свободной торговле. В то же время, 

отсутствие сертификата происхождения при импорте не может служить 

основанием для непринятия таможенной декларации, и в этом случае импорт будет 

оформлен, только без предоставления освобождения от пошлины. 
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

 

Данное руководство является неотъемлемым 

инструментом для предпринимателя, стремящегося 

осуществлять экспортную деятельность и перемещать 

товары, работы и услуги за пределы приднестровского 

региона. Шаг за шагом оно предоставляет необходимые 

инструкции и рекомендации, которые помогут вам 

успешно преодолеть все трудности и организовать ваш 

бизнес на международном уровне (Приложение № 14). 

От истории торговых отношений до 

современной статистики экспорта и импорта, от 

процедур таможенного контроля до формирования партнерских отношений в бизнесе — 

данное руководство охватывает все аспекты, которые могут стать ключевыми при развитии 

вашего экспортного бизнеса. 

Мы надеемся, что это руководство станет вашим надежным помощником и 

источником вдохновения в вашем пути к успешному международному бизнесу. Пусть 

каждый шаг, описанный в этом документе, приведет вас к новым высотам и откроет перед 

вами множество возможностей для процветания и роста вашего бизнеса. 

Настоящее руководство пособие не претендует на полностью исчерпывающее 

изложение вопросов ведения внешнеэкономической деятельности. Вместе с тем, надеемся, 

что оно окажет существенную практическую помощь малым и средним 

экспортоориентированным предприятиям левого берега Днестра. 
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ПРИЛОЖЕНИЯ 

 

Приложение № 1 

 

С чего начать бизнес-предложение о сотрудничестве? 

 

Правило № 1. Разберитесь для себя, что такое сотрудничество. Сотрудничество — 

это совокупность слов «совместный» и «труд», т.е. сегодня Вы потрудились ради нашего 

благополучия, а завтра мы потрудимся ради Вашего благополучия. Соответственно, если 

Вы намерены выступить с деловым предложением бизнес-сотрудничества, то Вы должны 

четко понимать, что Вы хотите от Вашего бизнес-партнера. 

Если Вы вышли к своему потенциальному партнеру с бизнес-предложением о 

сотрудничестве, а в последующем просите спонсировать Ваш бизнес, то Вы ищите 

инвестора, а не компаньона. 

Если Вы не знаете, что конкретно предложить своему будущему партнеру и просите 

его вместе с Вами обдумать, чем он сможет помочь в бизнесе, то значит Вы просите 

помощи, и у Вас нет четкого плана сотрудничества. 

Правило №2. Обдумывайте заранее свое бизнес-предложение. Вы должны 

грамотно и понятно донести до партнера предложение бизнес-сотрудничества. У 

потенциального партнера должно сложиться о Вас мнение, как об опытном 

предпринимателе. 

Правило № 3. Не путайте свои интересы с интересами Вашего собеседника. Не 

решайте за других, не стоит в бизнес-предложении о сотрудничестве писать: «Знаем, Вам 

будет интересна наша продукция/работы/услуги». 

Правило № 4. Соблюдайте этикет. Предлагая бизнес-сотрудничество посредством 

телефонного звонка, начните говорить о выгоде партнера, покажите плюсы, заинтересуете. 

Затем спросите, может ли Ваш контрагент рассмотреть предложение и возможность 

существования такого сотрудничества. Если оппонент не заинтересован в предлагаемом 

Вами бизнес-сотрудничестве, будьте вежливы и не навязывайтесь. Позже Вы можете 

попробовать снова заинтересовать данное лицо в партнерстве, но не сразу. 

Если Вам дали положительный ответ, то самое время обозначить свои предложения 

и пожелания по поводу участия в бизнесе Вашего партнера. 

Правило № 5. Не расстраивайте и не обижайтесь, если ничего не получилось. 

Сложно найти бизнес-партнера, но если настойчиво двигаться к своей цели, то, возможно, 

девятое или пятнадцатое предложение сработает, и развивать бизнес-проекты Вы будете 

уже не один. Внимательно изучите Ваше предложение о бизнес-сотрудничестве, может оно 

нуждается в корректировке. Проведите анализ, сделайте условия бизнес-сотрудничества 

выгодными для партнера. 
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Приложение № 2 

Шаги создания кооперации 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 
1 

Формирование инициативной группы из числа заинтересованных участников 

 Поиск участников со схожими проблемами, потребностями, желающих их решить, 

удовлетворить 

 
2 

Проведение собраний потенциальных участников 

 
Определяются направления сотрудничества, цели, задачи, пути и возможности их 

достижения, виды деятельности, форма кооперации, способы покрытия расходов кооперации 

распределение лиц, ответственных за разработку проекта кооперации и т.д. 

 

3 

Создание кооператива или проектной команды 
Следующий этап может протекать по двум направлениям: 

- при необходимости учреждения юридического лица готовится Устав, осуществляется 

регистрация организации, наём персонала и т.д. 

- при отсутствии необходимости учреждения юридического лица рекомендуется подписать 

соглашение или протокол о намерении, приложением к которому станет разработанный 

документ проекта 

4 
Обсуждение, доработка проекта кооперации 

 
После разработки проект подлежит повторному рассмотрению, при необходимости 

согласование проекта проводиться несколько раз 

 

5 

 Следующий этап может протекать по двум направлениям: 

- при необходимости учреждения юридического лица готовится Устав, осуществляется 

регистрация организации, наём персонала и т.д 

- при отсутствии необходимости учреждения юридического лица рекомендуется подписать 

соглашение или протокол о намерении, приложением к которому станет разработанный 

документ проекта 

 

Реализация проекта кооперации 

 

 

На данном этапе проект кооперации выполняется в соответствии с достигнутыми договоренностями. 

Обязательно осуществление периодического мониторинга и оценки по завершении реализации проекта 

кооперации. Периодичность определяется участниками проекта 
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Приложение № 3 

ПЕРЕЧЕНЬ 

таможенных пунктов пропуска, 

территориально подчиненных таможням 

таможенного органа левобережья 

Тираспольская таможня 

(г. Тирасполь, ул. Украинская, № 15а) 

1. ТПП «Первомайск» 

2. ТПП «Ближний Хутор» 

3. ТПП «Незавертайловка» 

4. ТПП «Малаешты» 

5. ТПП «Новая Андрияшевка» 

6. ТПП «Глиное» 

7. ТПП «Станция Тирасполь» 

8. ТПП «Почта» 

Рыбницкая таможня 

(г. Рыбница, ул. Вальченко, № 85) 

1. ТПП «Броштяны» 

2. ТПП «Воронково» 

3. ТПП «Грушка» 

4. ТПП «Катериновка» 

5. ТПП «Хрустовая» 

6. ТПП «Мост Рыбница» 

7. ТПП «Каменка мост» 

8. ТПП «Станция Рыбница» 

9. ТПП «Станция Колбасна 

Бендерская таможня 

(г. Бендеры, ул. Пионерская, № 2) 

1. ТПП «Бычок» 

2. ТПП «Бендеры (Варница)» 

3. ТПП «Бендеры (Каушаны)» 

4. ТПП «Бендеры (Кишинев)» 

5. ТПП «Станция Бендеры-II» 

6. ТПП «Протягайловка» 

Дубоссарская таможня 

(г. Дубоссары, ул. Дзержинского, № 99/1) 

1. ТПП «Дубоссарский мост» 

2. ТПП «Новый Гоян» 

3. ТПП «Колосово» 

4. ТПП «Вадул-луй Водэ» 

5. ТПП «Дороцкое». 
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Таможенные пункты пропуска 

и места их расположения на таможенных постах между правым и левым 

берегами Днестра 

 

№ 

п/п 

Наименования таможенных пун

ктов пропуска 

(далее - ТПП) 

Места расположения ТПП 

на автомобильных дорогах 

Приднестровья, ведущих в 

Республику Молдова 

Категории 

автомобильных 

дорог, на которых 

расположены 

ТПП 

1. ТПП «Каменка мост» г. Каменка, автомобильная 

дорога в с. Сенатовка 

Г* 

2. ТПП «Мост Рыбница» г. Рыбница, автомобильная 

дорога в г. Резина 

Р** 

3. ТПП «Дубоссарский мост г. Дубоссары, автомобильная 

дорога в г. Кишинев 

Г 

4. ТПП «Вадул-луй-Водэ» Дубоссарский район, 

автомобильная дорога Дороцкое 

- Вадул-луй-Водэ 

Р 

5. ТПП «Бычок» с. Бычок, Григориопольский 

район, автомобильная дорога в с. 

Гура-Быкулуй 

Г 

6. ТПП «Бендеры (Варница)» г. Бендеры (с. Варница), 

автомобильная дорога в с. Гура-

Быкулуй 

М*** 

7. ТПП «Бендеры (Каушаны)» г. Бендеры, автомобильная 

дорога в г. Каушаны 

Р 

8. ТПП «Бендеры (Кишинев)» г. Бендеры, автомобильная 

дорога в г. Кишинев 

Г 

9. ТПП «Глиное» с. Глиное, Слободзейский район, 

автомобильная дорога в с. 

Раскайцы 

Р 

10. ТПП «Дороцкое» с. Дороцкое, Дубоссарский 

район, автомобильная дорога в с. 

Вадул-луй-Водэ 

Р 

 

Г* - автомобильная дорога государственного значения. 

Р** - автомобильная дорога регионального значения. 

М*** - автомобильная дорога местного значения. 
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Приложение № 4 

 

 

Правила Инкотермс® 

 

Инкотермс® Incoterms (International Commercial Terms) – правила ICC по 

использованию национальных и международных торговых терминов. Были введены 

Международной торговой палатой (ICC-International   Chamber of Commerce) в 1936 году и 

на сегодняшний день являются одним из самых известных по всему миру сборников 

торговых обычаев. Необходимость их разработки была вызвана отсутствием общепринятой 

практики составления контрактов и, как следствие, отсутствием единообразного понимания 

и толкования контрактов государственными судьями и международными арбитрами. 

Эволюция международной торговли создает предпосылки к постоянному обновлению 

Инкотермс – свода стандартных торговых терминов.  Поправки и дополнения были сделаны 

в 1953, 1967, 1976, 1980, 1990,2000,2010 годах. Последняя редакция Инкотермс® принята в 

2020 году с целью приведения правил в соответствие с современной практикой 

международной торговли. Пересмотр направлен на актуализацию стандартных условий 

согласно сложившейся бизнес-практике. Так, например, редакция Инкотермс® 2010 ввела 

возможность использования электронного документооборота, редакция Инкотермс® 2020 

учитывает повышенное внимание к безопасности при перемещении товаров и возможность 

использования гибкого страхового покрытия в зависимости от способа перемещения 

товара. Инкотермс® отвечает признакам обычая делового оборота, определение которого 

содержится в гражданском законодательстве — обычаем делового оборота признается 

сложившееся и широко применяемое в какой-либо области предпринимательской 

деятельности правило поведения, непредусмотренное законодательством, независимо от 

того, зафиксировано ли оно в каком-либо документе. Использование Инкотермс в 

контракте предполагает инкорпорирование этих терминов в текст договора, в связи с этим 

нарушение условий, предусмотренных Инкотермс, влечет за собой нарушение условий 

договора. 
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Важно отметить, что каждая новая версия Инкотермс® не отменяет предыдущую. 

Стороны вправе пользоваться любой редакцией документа. Отсюда проистекает 

непременное условие грамотного использования данного свода торговых терминов: при 

указании терминов обязательно указывать редакцию Инкотермс® (год принятия, например: 

Инкотермс2020). Не менее важным является указание поименованного места-места 

(пункта) поставки товаров или места (пункта) назначения товаров. Это может быть 

указание конкретного   географического пункта, наименование порта, склада или 

использование полного адреса, куда товар должен быть поставлен или передан в 

распоряжение перевозчика. 

Под терминами Инкотермс® подразумеваются «стандартные условия договора 

международной купли-продажи, которые определены заранее в международно признанном 

документе», своде торговых правил Инкотермс®. 

Правила поставки Инкотермс упрощают составление договора для международных 

поставок. Благодаря им поставщику и покупателю не нужно подробно описывать условия 

перевозки — достаточно выбрать подходящий код из перечня правил. Еще это удобно для 

третьих лиц, через которых проходит груз, например логистов, бухгалтеров, страховщиков, 

таможенных инспекторов. 

В документах на груз можно встретить подобную запись: FCA Shenzhen China 

(incoterms 2020). Она состоит из трех частей: базиса, места передачи груза и редакции 

Инкотермс. Разберем каждую часть отдельно. 

Базис. Это и есть правило поставки Инкотермс, его еще иногда называют термином. 

Базис обозначается тремя латинскими буквами, например EXW, CIP, DAP. 

В базисе зашифрована такая информация: 

1. Место перехода рисков: в какой момент ответственность за груз переходит 

от продавца к покупателю. 

2. Кто отвечает за страховку груза, прохождение таможни, погрузочно-разгрузочные 

работы. 

В примере выше базис FCA — Free Carrier, или «франко-перевозчик». Он означает, что 

поставщик груза должен пройти таможню в стране вывоза и загрузить товар на транспорт 

покупателя либо указанного им перевозчика. А вот прохождение таможни в стране 

покупателя и дальнейшая доставка лежит на покупателе. Подробно значение всех базисов 

разберем дальше. 

Место передачи груза. Его указывают сразу после базиса на английском языке. Это 

может быть город, аэропорт, морской либо речной порт. 

Место передачи нужно указывать максимально точно. Для международных морских 

портов и аэропортов можно дополнительно приводить их сокращенные названия. 
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Редакция Инкотермс. Правила Инкотермс переиздают каждые 10 лет. Новая 

редакция не исключает предыдущую. Можно использовать любую, главное — указывать 

год редакции. Условия Инкотермс, обозначаемые одинаковыми буквами в разных 

редакциях, могут немного различаться. Еще в новых редакциях могут добавлять новые или 

убирать старые базисы. 

Например, в Инкотермс 2010 был базис DAT — доставка до терминала, 

в Инкотермс 2020 его переименовали в DPU — доставка до места выгрузки. 

Все базисы делятся на группы E, F, C и D по нарастанию обязанностей отправителя 

груза. Группа — это первая буква в названии базиса: 

1. Группа E. Самовывоз со склада поставщика. Все делает покупатель: забирает груз, 

проходит таможню за рубежом и в своей стране, доставляет его к себе. 

2. Группа F. Поставщик сам проходит таможню в своей стране. Остальное — 

на покупателе. 

3. Группа C. Груз доставляет поставщик и отвечает за него до тех пор, пока 

не передаст его покупателю. При этом покупатель должен пройти таможню в своей 

стране. 

4. Группа D. Доставка, включая обе таможни, полностью на поставщике. 

 

ПРАВИЛА, ИСПОЛЬЗУЕМЫЕ ДЛЯ ЛЮБОГО ВИДА (ВИДОВ) ТРАНСПОРТА 

 

EXW - «Ex Works / Франко-завод» 

FCA - «Free Carrier / Франко-перевозчик» 

CPT - «Carriage Paid to / Перевозка оплачена до» 

CIP - «Carriage and Insurance Paid to / Перевозка и страхование оплачены до» 

DPU - «Delivered Named Place Unloaded / Поставка в месте назначения в 
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выгруженном состоянии» 

DAP - «Delivered at Place / Поставка в месте назначения» 

     DDP - «Delivered Duty Paid / Поставка с оплатой пошлин» 

          Базисы для перевозки любым видом транспорта 

Базис Обязанности продавца 
Обязанности 

покупателя 

EXW — Ex Works, «франко-

завод» 

Отдать груз на своем 

объекте: заводе, складе 

Забрать груз с объекта 

продавца. 

Погрузить на транспорт. 

Пройти таможню за 

границей. 

Разгрузить. 

Пройти таможню на ввоз 

FCA — Free Carrier, «франко-

перевозчик» 

Пройти таможню на 

вывоз. 

 

Погрузить товар на 

транспорт покупателя или 

указанного им перевозчика 

Перевезти груз в свою 

страну. 

Разгрузить. 

Пройти таможню на ввоз 

CIP — Carriage and Insurance Paid 

to, «перевозка и страхование 

оплачены до» 

Застраховать груз. 

Пройти таможню 

на вывоз. 

Погрузить груз. 

Доставить покупателю 

Разгрузить. 

Пройти таможню на ввоз 

CPT — Carriage Paid to, 

«перевозка оплачена до» 

Пройти таможню 

на вывоз. 

Погрузить груз. 

Доставить покупателю 

Разгрузить. 

Пройти таможню на ввоз 

DAP — Delivered At Point, 

«поставка в пункте» 

Пройти таможню 

на вывоз. 

Доставить товар по адресу, 

указанному покупателем 

Разгрузить. 

Пройти таможню на ввоз 

DPU — Delivered Named Place 

Unloaded, «поставка на место 

выгрузки» 

Пройти таможню 

на вывоз. 
Пройти таможню на ввоз 
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Базис Обязанности продавца 
Обязанности 

покупателя 

Доставить товар по адресу. 

Разгрузить 

DDP — Delivered Duty Paid, 

«поставка с уплатой пошлин» 

Пройти таможню на вывоз 

и ввоз. 

Доставить товар по адресу 

 

 

ПРАВИЛА, ИСПОЛЬЗУЕМЫЕ ДЛЯ МОРСКОГО И 

ВНУТРЕННЕГО ВОДНОГО ТРАНСПОРТА: 

FAS - «Free Alongside Ship / Свободно вдоль борта судна» 

FOB - «Free on Board / Свободно на борту» 

CFR - «Cost and Freight / Стоимость и фрахт» 

CIF - «Cost Insurance and Freight / Стоимость, страхование и фрахт» 

Эти термины рекомендованы для использования при морских перевозках, особенность 

которых обусловлена применением коносамента, имеющего функцию оборотного 

документа и использующегося зачастую при аккредитивной форме оплаты товара. 
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Приложение № 5 

ТРЕБОВАНИЯ К КОНТРАКТУ 

Контракт должен содержать следующие обязательные разделы: 

1. Предмет контракта: 

- наименование товара (ассортимент, стоимость, артикулы, комплектность - 

указываются в приложении к контракту); 

- страна происхождения товара. 

2. Цена и сумма: 

- общая сумма контракта и цена за единицу товара в валюте цены; 

- базис поставки в соответствии с международными правилами условий поставки 

товара «ИНКОТЕРМС-2010/2020» (EXW, CPT, CIP, FOB и т.п); 

- наименование валюты, в которой оценен товар. 

3. Условия платежа: 

- наименование валюты, в которой будет производиться платеж; 

- сроки платежа и условия рассрочки, если таковая предусмотрена; 

- условия и сроки возврата предоплаты в случае недоставки товара; 

- обязательный перечень документов, передаваемых Продавцом Покупателю и 

подтверждающих факт отгрузки, стоимость и номенклатуру отгруженных товаров. 

4. Срок поставки: 

- дата завершения поставок и (или) график поставок; 

- срок действия контракта. 

5. Условия приемки товара по качеству и количеству: 

- сведения о месте и сроках проведения инспекции качества и количества товара. 

6. Форс-мажор: 

- условия, при наступлении которых стороны будут освобождаться от 

ответственности за неисполнение условий, предусмотренных контрактом. 

7. Прочие условия и обстоятельства сделки: 

- гарантийные обязательства, лицензионные платежи, техническая помощь, сборка, 

наладка и монтаж оборудования, обучение персонала, информационные и другие услуги. 

8. Рассмотрение споров: 
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- порядок предъявления и рассмотрения претензий, порядок платежей по 

претензиям, рассмотрение спорных вопросов в арбитражных судах. 

9. Санкции: 

- за просрочки поставки товара или просрочки в оплате стоимости товара, за 

поставки товара ненадлежащего качества. 

10. Адреса покупателя и продавца: 

- юридические и полные почтовые адреса Продавца и Покупателя, контактный 

телефон, факс, телекс. 

11. Подписи сторон: 

- подписи лиц, уполномоченных организациями Продавца и Покупателя заключить 

контракт, заверенные печатью с обязательной расшифровкой их фамилии, имени и отчества 

и указанием должностей. 

В контракте также необходимо указывать место подписания контракта, полные 

официальные наименования организаций Продавца и Покупателя, полное наименование 

страны иностранного партнера и страны назначения товара. 

Примечание: В случае несоблюдения этих требований возможны задержки при 

таможенном оформлении. 
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Приложение № 6 

Commercial Invoice 

 
 

Date of export. Дата отправки 
 

Export Reference (i.e. order no., invoice no., etc): 

Shipper/Exporter (complete name and address): 

Данные отправителя (полное имя и адрес): 

 

ООО 

 

VAT № 

 

Recipient (complete name and address): 

Получатель (полное имя и адрес): 

Country of export: 

Страна отправления: 

 

Importer – if other then recipient 

(complete name and address): 

Импортер – если отличается от 

Получателя (полное имя и адрес): Country of manufacture: 

Страна производства: 

 

Country of ultimate destination: 

Страна назначения: 

 

International Air Waybill Number: 

Номер накладной: 

 

Currency: 

Валюта: 

 

Marks/nos 

Номер по 

порядку 

 

No. of 

pkgs 

Кол-во 

Type of 

packaging 

Тип упаковки 

(PL, PP, PO) 

 

Full Description of 

goods 

 

Полное описание 

одержимого 

 

Qty 

 

Кол-во 

 

Units of 

measure 

Мера  

измерения 

 

Weight 

 

Вес 

 

Unit 

value 

Стоим

ед-цы 

Total value 

 

Общая 

стоимость 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

     

 
 

Total 

No. of 

Pkgs 

Общее 

кол-во 
 

  
 

 

Total 

Weight 

Общий 

вес 

 Total invoice 

value 

Общая 

стоимость 

http://blanker.ru/doc/invoice
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I declare all information contained in this invoice to be true and correct. 

Я заявляю, что вся информация, указанная в документе верна. 
 

Signature of shipper/exporter (type name and title and sign) 

Отправитель (имя, должность, подпись) 
 

_____________________________________ 
 

Date/Дата: ___________________________ 
 

 

Tick 

 

❑ FOB 

❑ C&F 

❑ CIF 
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Приложение № 7 

  

Приднестровская Молдавская Республика 

MD 3300, ПМР, г. Тирасполь, ул. ____________,______ 

Тел (факс) ____________ 

Государственный ветеринарно-санитарный контроль 

  

Ветеринарно-санитарное разрешение 

на экспорт-импорт 

  

№_____________________________________ от __________________________________ 

Разрешено___________________________________________________________________ 

____________________________________________________________________________ 

Ветеринарно-санитарное разрешение на экспорт-импорт действительно по 

____________________________________________________________________________ 

  

1. НАИМЕНОВАНИЕ ГРУЗА (ТОВАРА) И КОЛИЧЕСТВО: 

____________________________________________________________________________ 

____________________________________________________________________________ 

____________________________________________________________________________ 

  

2. ПРОИСХОЖДЕНИЕ ГРУЗА (ТОВАРА): 

Страна______________________________________________________________________ 

Экспортер___________________________________________________________________ 

Код товарапродукции_________________________________________________________ 

  

3. ПОЛУЧАТЕЛЬ ГРУЗА (ТОВАРА): 

Страна назначения ____________________________________________________________ 

Пункт пересечения границы ____________________________________________________ 

Импортер ____________________________________________________________________ 

Количество груза (товара) ______________________________________________________ 

4. МАРШРУТ СЛЕДОВАНИЯ: 

____________________________________________________________________________ 

____________________________________________________________________________ 

____________________________________________________________________________ 

  

Данные параметры должны соответствовать Ветеринарном законодательству 

Приднестровья, должны быть отражены в декларации Сертификата качества, Сертификата 

происхождения и ветеринарно-санитарного сертификата (свидетельства). 

Присутствие государственного ветеринарного инспектора при погрузке груза (товара), 

предусмотренного для экспорта и при разгрузке груза (товара) импортируемого 

обязательно. 

Продажа и использование импортируемых грузов (товаров) разрешается после завершения 

контроля со стороны Управления по ветеринарии и получения ветеринарно-

сопроводительных документов. 

  

М.П.                 Главный Государственный ветеринарный инспектор Приднестровья 

  

                          Государственный ветеринарный инспектор 
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(Оборотная сторона) 

  

Обязательные ветеринарно-санитарные требования 

при осуществлении импортно-экспортных операций с грузами (товарами) 

подконтрольными управлению по ветеринарии Министерства сельского хозяйства и 

природных ресурсов Приднестровской Молдавской Республики 

  

1. Каждая партия продукции должна сопровождаться ветеринарно-санитарным 

сертификатом (свидетельством) согласно международному образцу, и в соответствии с 

декларацией при импорте и образцом ветеринарного сертификата страны-импортера при 

экспорте. 

2. Представление ветеринарно-санитарного разрешения ИМПОРТ/ЭКСПОРТ на 

пограничных пунктах пропуска, через которые осуществляются операции. 

3. Хранение продукции только на складах организаций, аттестованных Госветслужбой на 

право функционирования. 

4. Обращение к территориальному Государственному ветеринарному инспектору 

Управления по ветеринарии Министерства сельского хозяйства и природных ресурсов 

Приднестровской Молдавской Республики с целью проверки ветеринарно-санитарных 

документов, сопровождающих партию продукции, ее обследование и отбора проб, при 

необходимости, для лабораторного анализа. 

5. Использование продукции разрешено только после решения официального 

Государственного ветеринарного инспектора Управления по ветеринарии Министерства 

сельского хозяйства и природных ресурсов Приднестровской Молдавской Республики. 

6. Несоблюдение условий, установленных данным разрешением, и требований по 

осуществлению экспортно-импортных операций с грузами (товарами) подконтрольных 

Управлению по ветеринарии Министерства сельского хозяйства и природных ресурсов 

Приднестровской Молдавской Республики, влечет за собой применение санкций, согласно 

установленных требований ветеринарного законодательства и освобождает Управлению по 

ветеринарии от какой-либо ответственности. 

В целях обеспечения благополучия территории от заноса особо опасных инфекционных 

болезней животных и в зависимости от эпизоотической обстановки в странах-экспортерах 

Главным государственным ветеринарным инспектором ПМР может быть запрещено 

осуществление импорта продуктов животного происхождения. 

С применяемыми штрафными санкциями при нарушении данных требований ознакомлен.  
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Приложение № 8 

 

ФИТОСАНИТАРНЫЙ И ВЕТЕРИНАРНЫЙ КОНТРОЛЬ 

 

ЭТАПЫ ИМПОРТА ПОДКАРАНТИННОЙ ПРОДУКЦИИ: 

1. Получение ИКР  

2. Ввоз и первичный контроль на таможне  

3. Завершение контроля  

 

1. Получение ИКР  

На левобережье Днестра определены следующие основные категории продукции для 

фитосанитарного карантинного контроля: 

 1) семена и посадочный материал сельскохозяйственных, лесных и декоративных 

культур, растения и их части (черенки, луковицы, клубни, плоды), а также любую другую 

продукцию растительного происхождения;  

2) культуры живых грибов, бактерий, вирусов, нематод, клещей и насекомых;  

3) коллекции насекомых, возбудителей болезней растений, а также гербарии и 

коллекции семян; 

 4) сельскохозяйственные машины и орудия обработки почвы, транспортные 

средства, все виды тары, упаковочные материалы, промышленные товары и изделия из 

растительных материалов, монолиты и образцы почв;  

5) территории и помещения организаций, заготавливающих, складирующих, 

перерабатывающих и реализующих продукцию растительного происхождения, 

сельскохозяйственные и лесные угодья и т.п. 

 Полный перечень подкарантинной продукции с кодами ТН ВЭД представлен в 

Приложении №3 к Приказу ведомства сельского хозяйства и природных ресурсов и 

таможенного органа от 19.11.2012 г. № 464/392. При этом по степени риска подкарантинная 

продукция выделяется двух категорий: с высоким риском и с низким риском. 

Обязательному сопровождению фитосанитарным сертификатом, выданным страной 

отправления (происхождения), подлежит только ввозимая на таможенную территорию 

подкарантинная продукция с высоким фитосанитарным риском. 

Для оформления разрешения на ввоз продукции экономический агент до 

планируемого ввоза подкарантинной продукции обязан предоставить в центральный орган 

фитосанитарного контроля или его территориальные отделения, заявление. 

Заявление подается не менее чем за 10 рабочих дней до планируемого ввоза. 

К заявлению необходимо приложить: 
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- для юридического лица - копия контракта между экспортером и импортером;  

- для физического лица - паспорт для сверки персональных данных;  

-  для индивидуального предпринимателя: копия патента.  

В заявлении на получение ИКР указываются следующие сведения: 

1. ФИО, должность, контактные данные лица, подающего заявление;  

2. код ТН ВЭД импортируемой продукции;  

3. наименование продукции с указанием количества по каждому коду ТНВЭД; 

4. количество мест и описание упаковки;  

5. цель ввоза (свободная реализация, посев, посадка, промышленная переработка и 

др.); 

6. страна экспортер;  

7. страна транзита;  

8. страна происхождения;  

9. организация-производитель;  

10. организация экспортер;  

11. место отгрузки;  

12. место перегрузки;  

13. таможенный пункт пропуска;  

14. место разгрузки  

Заявитель также обязан получить у контрагента страны-экспортера фитосанитарный 

сертификат (ФСС) на подкарантинную продукцию, подтверждающий эпифитотическое 

благополучие страны или части ее территории, из которой будет осуществляться ввоз груза 

на территорию левого берега. 

Срок рассмотрения заявления: 5 дней. 

Срок действия ИКР 30 календарных дней с момента оформления. В случае отмены 

ввоза продукции, либо по истечению срока действия ИКР в течение 30 дней со дня 

окончания срока действия документа, экономический агент обязан вернуть ИКР 

фитосанитарному инспектору, оформившему документ. 

 

2. Ввоз и первичный контроль на таможенного пункта пропуска 

Первичный фитосанитарный контроль, при ввозе осуществляет должностное лицо 

Таможенного пункта пропуска 

В этот момент проверяется соответствие поступившего товара данным, указанным в 

ИКР: вид товара, страна происхождения, страна импортер и документы, удостоверяющие 

безопасность и качество товара. 

 Пропуск и таможенное оформление подконтрольных товаров осуществляется при 

наличии информации об ИКР в единой автоматизированной системе или предоставлении 

таможенным органам оригиналов ИКР, ФСС, которые оформляются на каждое 

транспортное средство.  
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В случае предоставления оригиналов разрешительных документов должностное лицо 

Таможенного пункта пропуска проставляет на обороте разрешительных документов 

отметку о пересечении таможенной территории. 

3. Завершение контроля (включая досмотр, отбор проб и анализ) 

В течение 3 рабочих дней с момента пересечения границы и получения таможенной 

декларации на подкарантинную продукцию экономический агент обязан направить в 

Органы Фитосанитарного Контроля заявление на проведение досмотра ввезенной 

подкарантинной продукции.  

К заявлению необходимо приложить: 

1. для юридического лица:  

- ФСС, выданный Национальной организацией по карантину и защите растений 

страны производителя / экспортера в оригинале; 

- сортовые документы, удостоверяющие сортовую принадлежность подкарантинной 

продукции для семенного и посадочного материала – оригиналы;  

- документы, удостоверяющие посевные качества продукции для семенного и 

посадочного материала – оригиналы;  

- копии товарно-транспортных документов на ввозимую продукцию (CMR, ТТН); 

- копия таможенной декларации; 

- инвойс;  

- документ контроля за доставкой (провозная ведомость, TIR). 

2. для физического лица:  

- копия таможенной декларации;  

- фитосанитарный сертификат на продукцию, выданный Национальной организацией 

по карантину и защите растений страны производителя или страны экспортера в оригинале;  

- сортовые документы, удостоверяющие сортовую принадлежность продукции для 

семенного и посадочного материала – оригиналы;  

- документы, удостоверяющие посевные качества продукции для семенного и 

посадочного материала – оригиналы. 

В заявлении на досмотр указываются следующие сведения: 

- ФИО, должность, контактные данные лица, подающего заявление; 

- Код ТН ВЭД,  

- Количество мест и описание упаковки;  

- Цель ввоза подкарантинной продукции;  

- Страна экспортер; 

- Страна происхождения;  

- Организация поставщик;  

- Место отгрузки; 

- Реквизиты ИКР (№ и дата);  

- Реквизиты фитосанитарного сертификата (№ и дата);  

-  Реквизиты сопроводительных документов: таможенной декларации (ТД), 

товаротранспортных (ТТН, CMR), контроля за доставкой (ПВ, TIR) 
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Фитосанитарный инспектор проводит досмотр подкарантинной продукции и 

проверяет соответствие подкарантинной продукции сопроводительным документам и 

фитосанитарным требованиям, установленным на левом берегу Днестра.  

Фитосанитарный инспектор на месте досмотра составляет Акт досмотра ввезенной 

подкарантинной продукции с указанием соблюдения или несоблюдения фитосанитарных 

требований. 

В случае соблюдения фитосанитарных требований в Акте досмотра ввезенной 

продукции делает запись «Дальнейшее использование подкарантинной продукции 

разрешено», в товаротранспортных документах (ТТН, CMR) ставится штамп «Груз 

досмотрен» и печать ЦОФК. Продукция может быть использована по усмотрению 

импортера. 

В случае несоблюдения фитосанитарных требований (обнаружении на поверхности 

продукции или в упаковке организмов, сходных по морфологическим признакам с 

карантинными объектами, несоответствие продукции сопроводительным документам и 

т.д.), принимается решение о временном приостановлении оформления и в Акте досмотра 

ввезенной подкарантинной продукции делается запись «Дальнейшее использование 

подкарантинной продукции приостановить до заключения лабораторной экспертизы». 

При необходимости проводится отбор проб для лабораторной экспертизы. На месте 

досмотра составляется Акт отбора проб, которые направляются на экспертизу в 

лабораторию. 

Подкарантинная продукция, от которой отобраны пробы, направляется на временное 

хранение. 

В случае обнаружения заражения (засорения) карантинными объектами, зараженная 

продукция признаётся опасной. Использование такой продукции запрещается совсем 

(утилизация) либо до устранения несоответствия фитосанитарным нормам. 

 

ПОРЯДОК ИМПОРТА ПРОДУКЦИИ, ПОДЛЕЖАЩЕЙ ВЕТЕРИНАРНОМУ 

КОНТРОЛЮ 

1. Получение ветеринарно-санитарного разрешения (ВСР) на импорт 

Для оформления ВСР на импорт груза / товара собственник или уполномоченное им 

лицо не менее чем за 15 рабочих дней до планируемой даты ввоза подконтрольного товара 

обязан представить заявление в Центральный орган ветеринарной службы. 

В заявлении на получение ветеринарно-санитарного разрешения на импорт 

указываются следующие сведения: 
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− ФИО заявителя, должность, наименование экономического агента, 

фискальный код, контакты;  

− Код ТН ВЭД  

− Наименование вида (при импорте животных, инкубационного яйца, 

семенного материала указывается порода, возраст, пол);  

− Наименование груза (товара с указанием по каждому коду ТН ВЭД 

наименования, веса, страны происхождения);  

− Количество (кг., тонн., тыс. шт., голов); 

− Цель ввоза и предназначение (свободная реализация, промышленная 

переработка, употребление, переадресация);  

− Страна происхождения товара;  

− Организация-производитель товара, маркировка ЮЛ (номер аттестационного 

листа производителя);  

− Страна (организация) экспортер товара;  

− Страна (организация) поставщик по контракту ВЭД;  

− Вид транспорта;  

− Пункта назначения;  

− Пункт отправки товара;  

− Пункт перегрузки (при перегрузке в стране транзита); 

− Пункт ввоза товара на левом берегу;  

− Маршрут следования;  

− Пункт разгрузки товара на левом берегу  

− Адрес и название предприятия (где будет храниться, перерабатываться или 

кому будет переадресовываться, а также номер аттестационного листа на право 

деятельности (хранения, переработки, реализации) 

 

2. Ввоз и первичный контроль на таможенном пункте пропуска  

Должностное лицо Таможни осуществляет первичный ветеринарный контроль при 

ввозе на таможенную территорию. При этом проверяется соответствие поступившего 

товара данным, указанным в ВСР: вид товара, страна происхождения, страна импортер и 

документы, удостоверяющие безопасность и качество товара (качественное удостоверение, 

ветеринарный сертификат). 

Пропуск и таможенное оформление подконтрольных товаров осуществляется при 

наличии информации об ВСР в единой автоматизированной системе или предоставлении 

таможенным органам оригиналов ВСР, ветеринарного сертификата. 

В случае предоставления оригиналов разрешительных документов должностное лицо 

ТПП проставляет на обороте разрешительных документов отметку о пересечении 

таможенной территории и возвращает их перевозчику или владельцу товара. 

3. Завершение контроля. 

Товары, поступившие по соответствующему Ветеринарно-санитарному разрешению 

на импорт, подлежат ветеринарно-санитарному контролю, который состоит из:  



                                  
 

 
106 

 

      

1) документарного контроля (в проверка ВСР на импорт; ветеринарных 

сопроводительных документов в оригинале; соответствия содержания документов 

веттребованиям).  

2) физического контроля (досмотр подконтрольных товаров и осмотр животных; 

проверка соответствия товаров данным, указанным в предъявленных документах; контроль 

соответствия транспортного средства веттребованиям; контроль соответствия упаковки и 

маркировки требованиям.  

3) лабораторного контроля (при наличии органолептических изменений при досмотре 

товаров; выявлении несоблюдения веттребований при документарном контроле) путем 

проведения исследований товара на соответствие веттребованиям левого берега Днестра в 

аккредитованных для этих целей лабораториях. 

Обязательный лабораторный контроль при импорте проводится в следующих 

случаях: 

− товар ввозится впервые на территорию Левобережья 

− импортируемый ранее товар конкретного производителя был признан 

небезопасным в ветеринарно-санитарном отношении по результатам ветеринарно-

санитарного контроля – в отношении последующих 3 партий подконтрольных 

товаров данного производителя, независимо от категории ввозимого товара или 

лица, осуществляющего импорт товара. 

Для завершения ветеринарно-санитарного контроля ввезенного товара импортер 

обязан в течении 3 дней с момента пересечения таможенной территории подать заявление. 

В заявлении на завершение ветеринарно-санитарного контроля при импорте 

указываются следующие сведения: 

− ФИО, должность, контактные данные лица – заявителя;  

− Название товара, код ТН ВЭД  

− Количество  

− Упаковка;  

− Количество мест;  

− Наименование Юр.лица, ФИО Физ.лица, адрес, на склад которого поступил 

товар;  

− Наименование страны-экспортёра и страны происхождения;  

− Название организации-поставщика;  

− Реквизиты накладной ТТН, CMR (дата, номер);  

− Реквизиты Ветеринарно-санитарного разрешения (дата, номер);  

− Реквизиты контракта (дата, номер) 

 

При проведении досмотра оформляется Акт досмотра подконтрольного товара, 

поступившего по импорту. 

При соблюдении ветеринарных правил в Акте досмотра делается запись Дальнейшее 

использование груза (товара) разрешено после получения ветеринарного свидетельства 
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образца и в товаротранспортных документах ставится штамп «Груз досмотрен». В день 

проведения досмотра товара ветеринарный инспектор ЦОВС выдает импортеру 

Ветеринарное свидетельство, в котором указываются условия дальнейшего использовании 

данного товара. 

В случае отбора проб и проведения лабораторных испытаний, товар, от которого 

отобраны пробы направляется владельцем на временное хранение. Условия хранения 

должны исключать возможность доступа к товару до получения результатов исследований. 

Импортер обязан не использовать товар, от которого отобраны пробы до окончания срока 

проведения лабораторных испытаний. 

При признании, по результатам лабораторных исследований, товара опасным, его 

использование запрещено. Импортер опасных товаров обязан вывезти их за пределы 

региона либо провести их утилизацию или уничтожение. 

 

ПОРЯДОК ЭКСПОРТА ПОДКАРАНТИННОЙ ПРОДУКЦИИ  

Для вывоза подкарантинной растениеводческой продукции фитосанитарный 

сертификат не обязателен. Фитосанитарный сертификат при вывозе продукции, 

произведенной на левом берегу Днестра, оформляется по желанию экспортера, по запросу 

страны импортера.  

Контролирующие органы при необходимости могут проводить досмотр и отбор проб 

для лабораторной экспертизы вывозимой подкарантинной продукции. 

В случае необходимости для получения ФСС / ЭКР (разрешения на вывоз) 

подкарантинной продукции экономическому агенту необходимо до предполагаемого 

вывоза подать заявление установленной формы. 

 

ПОРЯДОК ЭКСПОРТА ПРОДУКЦИИ, ПОДЛЕЖАЩЕЙ ВЕТЕРИНАРНОМУ 

КОНТРОЛЮ  

Получение Ветеринарно-санитарного разрешения на экспорт и завершение контроля. 

Подлежащие ветеринарно-санитарному контролю товары должны соответствовать 

веттребованиям страны-получателя, что подтверждается ветеринарным сопроводительным 

документом установленной формы.  

Для оформления ВСР на экспорт товара экспортер до планируемой даты вывоза 

подконтрольного товара обязан представить заявление. Одновременно подается заявление 

для завершения ветеринарно-санитарного контроля экспортируемого товара, оформленное 

по установленной форме. 

К заявлению прикладываются: 

− оригинал и копию ТТН (CMR), накладной;  

− ветеринарное свидетельство в оригинале, выданное ветеринарным врачом;  

− документ, выдаваемый производителем импортируемого товара, 

подтверждающий качество товара, отражающий, в том числе, информацию о дате 



                                  
 

 
108 

 

      

выработки и конечном сроке реализации товара (сертификат качества и другие, 

аналогичные документы, а также результаты лабораторных и радиометрических 

исследований и другие документы по требованию страны импортера);  

− акт дезинфекции транспортного средства. 

В заявлении указываются следующие сведения: 

− ФИО заявителя, должность, наименование экономического агента, 

фискальный код, контакты;  

− код ТН ВЭД  

− наименование вида;  

− наименование груза (товара с указанием по каждому коду ТН ВЭД 

наименования, веса, страны происхождения);  

− количество;  

− упаковка и количество мест;  

− организация-производитель товара; 

− отправитель товара;  

− страна (организация) – получатель товара;  

− дата вывоза товара с левого берега;  

− пункт погрузки товара;  

− пункт пересечения границы;  

− маршрут следования;  

− вид транспорта до пункта назначения;  

− реквизиты контракта (дата, номер);  

− ветеринарно-санитарные требования страны получателя товара (при 

наличии) 

Результаты досмотра оформляются Актом досмотра экспортируемого товара. 

Акт досмотра составляется на месте проведения досмотра  

В ходе проведения досмотра в случаях, предусмотренных веттребованиями к 

конкретному виду товара отбираются пробы для проведения лабораторных исследований.  

Составляется Акт отбора проб. 

При соблюдении ветеринарных правил страны-получателя выдается Ветеринарно-

санитарное разрешение на экспорт и одновременно Ветеринарный сопроводительный 

документ. 

При несоблюдении ветеринарных правил страны-получателя товара Ветеринарно-

санитарное разрешение не выдается, а на лицевой стороне ТТН проставляется штамп 

«Экспорт запрещен» 

Ветеринарное свидетельство (для стран СНГ) или ветеринарный сертификат (для 

стран дальнего зарубежья) должны быть оформлены ветеринарным инспектором до 

момента завершения таможенного оформления подконтрольных товаров и при 

необходимости опломбирования транспортного средства, перемещающего 

подконтрольные товары – до момента его опломбирования. 
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Приложение № 9 

Товарная номенклатура ВЭД. Что нужно знать 

ТН ВЭД – это крупный классификатор товаров. Товарную номенклатуру 

внешнеэкономической деятельности используют в работе сотрудники таможенных органов 

и компании, которые занимаются внешнеэкономической деятельностью. 

С помощью кодов ТН ВЭД участники процесса идентифицируют продукт и 

выполняют таможенные операции. Проще говоря, благодаря коду и таможня, и компании 

быстро понимают, каков будет размер пошлины и акциза, узнают требуется ли продукту 

разрешительная документация. Кроме того, по ТН ВЭД таможня отслеживает статистику 

внешней торговли. 

Для таможенных органов девятизначный код упрощает обработку деклараций. Но 

для компаний без специальных знаний правильно присвоить код ТН ВЭД — крайне 

непростая задача. 

Товарная номенклатура ВЭД унифицирована для всех стран, однако может 

отличаться в последних знаках в номенклатурах, используемых в различных странах (групп 

стран). 

В таможенной номенклатуре правого и левого берегов Днестра код ТН ВЭД 

состоит из 9 цифр, которые используются при таможенном оформлении. 

В коде важен каждый знак: цифры отражают различные свойства импортированного 

товара, продукта или изделия. 

Структура кода ТН ВЭД 

Структура кода товарной номенклатуры ВЭД выглядит так: 

• группа; 

• позиция; 

• субпозиция; 

• подсубпозиция. 

Первые две цифры кода обозначают группу товара. Она определяется в зависимости 

от материала, из которого изготовлен продукт, степени обработки или области применения. 

Первые четыре цифры в коде товарной номенклатуры ВЭД раскрывают товарную 

позицию. Она немного конкретизирует сведения первого пункта. 

Субпозиция – первые шесть цифр кода ТН. Из этого пункта можно получить еще 

больше информации о товаре. Например, как он работает или действует. 

Полноценный девятизначный код ТН получается после добавления еще трех цифр. 

Последний пункт, подсубпозиция, сообщает о технических характеристиках товара. 
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Корректный код ТН ВЭД - одно из условий того, чтобы товар быстро 

прошел таможенное оформление и не возникло дополнительных проверок. 

Если же цифры окажутся неправильными и товар отнесут к другой категории, могут 

возникнуть проблемы. Например, потому что платежи у этой категории окажутся ниже, а 

значит заплатит компания меньше. Когда эта информация раскроется, таможня изменит код 

ТНВЭД и потребует закрыть разницу в платежах. А еще возбудят дело об 

административном правонарушении, по которому могу выставить штраф. 

Возможно, и такое, что платежи по неправильном коду окажутся выше, чем те, что 

необходимо было заплатить по правильному. Тогда таможня либо оставит платеж в силе, 

либо пересчитает в пользу компании. Административное дело при этом не возбудят, то есть 

компания может проиграть только финансово.  

Все коды объединяются в 99 групп товаров. В каждой из них есть позиции, 

субпозиции и подсубпозиции.  

 

Пример: Определим код ТНВЭД для клубники свежей (0810 10 000) 

 

Раздел II - Продукты растительного происхождения (Группы 06-14) 

08………Съедобные фрукты и орехи; кожура цитрусовых плодов или корки дынь 

0810 ..............Прочие фрукты, свежие 

0810 10 000 земляника (клубника) 
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Приложение № 10 

Основные этапы таможенного оформления  

1) Оформление, регистрация и выпуск деклараций на товары. Очень важно, чтобы 

предоставленный комплект документов и сведений для подачи декларации на товары был полным 

и достоверным. 

2) Прием, регистрация и учет декларации. Должностное лицо таможенного органа 

принимает от декларантов Декларации на товары (ДТ), осуществляет общую проверку декларации 

на предмет соответствия нормам заполнения данного документа и соответствия заполнения 

заявленной таможенной процедуре прохождения таможенного оформления, наличия необходимых 

подписей и печати, заверяющей ДТ. Проводится сверка бумажного и электронного экземпляра 

декларации и проверка полномочий лица, подающего документы к оформлению.  

3) Контроль кодировки товаров и соблюдения правил нетарифного урегулирования. 

Проверяется код товара согласно товарной номенклатуре (ТН ВЭД), проводится проверка 

документации о происхождении товаров и факт наличия связанных с данной группой товаров 

тарифных льгот, проверка соответствия документам нетарифного регулирования ВЭД (меры 

прямого ограничения: квотирование, лицензирование, специальные защитные меры; таможенные и 

административные формальности: сертификация, санитарно-эпидемологический контроль, 

ветеринарный контроль, карантинный фитосанитарный контроль, радиологический контроль и 

т.д.). 

4) Контроль таможенной стоимости. Проверка данных, что были указаны в декларации, 

проводится корректировка таможенной стоимости, в случае возникновения такой необходимости в 

ходе таможенного оформления. Проверяется корректность указания таможенной стоимости 

товаров по выбранному для декларирования способу расчета. 

5) Проверки корректности проведения платежей по таможенной декларации. Сверка на 

предмет соответствия таможенных платежей. Обязанность по уплате ввозных таможенных пошлин 

и налогов возникает у владельца в момент пересечения товарами таможенной территории. 

Проверяется обоснованность указанных в декларации льгот и преференций, выполнение сроков 

подачи декларации, наличие задолженностей по внесению таможенных платежей. Проверяется 

факт поступления платежей на счет таможенного органа, при возникновении такой необходимости 

начисляется пени за просрочку платежа и принимаются иные меры. 

6) Досмотр и выпуск товаров. Контроль предыдущих этапов и принятие решения 

должностным лицом таможенного органа о проведении досмотра и проводится сам досмотр с 

обязательной регистрацией его результатов. По итогам анализа пакета документов декларации и 

досмотра принимается решение о возможности, либо невозможности выпуска товара в 

соответствии с заявленной таможенной процедурой с проставление отметок на соответствующих 

документах. 

 

Выпуск товаров должен быть завершен таможенным органом не позднее 4 рабочих часов с 

момента регистрации таможенной декларации, а товаров по специальной таможенной 

процедуре - не позднее 2 рабочих часов с момента регистрации таможенной декларации. 

Указанные сроки включают время проведения таможенного контроля. 

 

7) Валютный контроль заключается в соблюдении сроков перечисления валютной 

выручки на счета уполномоченных банков, контролирующим репатриацию по контрактам 

ВЭД. Проводится с целью: проверки перечисления денежных средств за рубеж, возврата 

денежных средств, если товар не был ввезен в установленный срок.  
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Приложение № 11 

 

Структура затрат при осуществлении внешнеэкономической 

деятельности 

 

I. Экспортная сделка: 

A. Расходы на левом берегу Днестра: 

• Таможенные платежи: 

➢ Таможенная пошлина: 0% (в случае беспошлинного экспорта) до 35% (на отдельные коды 

ТН ВЭД), см. раздел Таможенные платежи стр. 61 

➢ Сборы за таможенное оформление: 

➢ за декларирование, контроль и т.д. (0,3% от таможенной стоимости, но не менее 5 (пяти) 

РУ МЗП) 

• Прочие расходы: 

➢ Оплата услуг таможенного брокера: (при необходимости) см. раздел Участники 

процедуры по перемещению товаров и услуг стр. 18. 

➢ Сертификация: (для некоторых товаров) см. Процедура 4. Оформление дополнительных 

документов на товары стр. 33. 

➢ Страхование груза: (по желанию). 

➢ Транспортные расходы: (доставка до границы по Днестру). 

B. Расходы на правом берегу Днестра: 

• Таможенные платежи: 

• Таможенная пошлина: 0% (в случае беспошлинного экспорта). 

➢ Сборы за таможенное оформление: 

➢ за декларирование, контроль и т.д. 

• Прочие расходы: 

➢ Оплата услуг таможенного брокера: (при необходимости). 

➢ Транспортные расходы: (доставка от границы РМ). 

II. Импортная сделка: 

A. Расходы на правом берегу Днестра: 

• Таможенные платежи: 

➢ Таможенная пошлина: (согласно Комбинированной товарной номенклатуры, 

зависит от кода ТН ВЭД, страны происхождения). 

➢ НДС: 20% (от таможенной стоимости + таможенной пошлины). 

➢ Акциз: (на некоторые товары). 

➢ Сборы за таможенное оформление: 

▪ за декларирование, хранение, контроль и т.д. 

• Прочие расходы: 



                                  
 

 
113 

 

      

➢ Оплата услуг таможенного брокера: (при необходимости). 

➢ Сертификация: (для некоторых товаров). 

➢ Страхование груза: (по желанию). 

➢ Транспортные расходы: (доставка до границы РМ). 

B. Расходы на левом берегу Днестра: 

• Таможенные платежи: 

➢ Таможенная пошлина: (согласно Таможенному тарифу левобережья). 

➢ Акциз: (на некоторые товары). 

➢ Сборы за таможенное оформление: 

➢ за декларирование, хранение, контроль и т.д. 

• Прочие расходы: 

➢ Оплата услуг таможенного брокера: (при необходимости). 

➢ Транспортные расходы: (от границы через реку Днестр). 

 

Важные моменты: 

• Точные суммы расходов будут зависеть от многих факторов (конкретный товар, страна 

происхождения, условия поставки и т.д.). 

• Необходимо учитывать все расходы при расчете себестоимости 

экспортируемой/импортируемой продукции. 

Рекомендации: 

• Обратиться к таможенному брокеру для получения консультации по таможенным 

платежам и оформлению документов. 

• Изучить: 

➢ Таможенный кодекс, Таможенный тариф обоих берегов Днестра. 

➢ Информацию о таможенных процедурах и правилах на сайтах таможенных органов 

обоих берегов Днестра. 

Дополнительные сведения: 

• Портал коммерческой информации Республики Молдова https://trade.gov.md 

➢ Информация о: экспорте, импорте, происхождении товаров, классификации 

товаров, таможенной стоимости и т.д. 

• Информация о таможенных тарифах: 

➢ Таможенный тариф | http://surl.li/cvrmup) 

➢ LP172/2014 (legis.md) 

Данная информация является справочной. Для получения более точной информации о расходах при 

экспорте/импорте продукции, рекомендуется обратиться к таможенным органам обоих берегов 

Днестра. 

https://trade.gov.md/
https://customs.gospmr.org/importnyy-tarif.html
https://www.legis.md/cautare/getResults?doc_id=136151&lang=ru
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Приложение № 12 

УСЛОВИЯ ВКЛЮЧЕНИЯ В РЕЕСТР УПОЛНОМОЧЕННЫХ ОПЕРАТОРОВ 

Добросовестные участники ВЭД (п. 1 ст.216-4 ТК) Национальные предприятия (п. 2 ст.216-4 ТК) 

а) осуществление юридическим лицом или 

индивидуальным предпринимателем 

внешнеэкономической деятельности не менее 3 

(трех) лет до дня регистрации таможенным органом 

заявления о включении в реестр добросовестных 

участников внешнеэкономической деятельности; 

а) осуществление лицом производственной деятельности и 

деятельности по оказанию услуг на территории с 

использованием собственного технологического процесса, 

для производства собственной продукции и для оказания 

услуг; 

б) обеспечение исполнения обязанностей в 

соответствии со статьей 216-7 ТК; 

б) стабильность финансового положения лица, которая 

выражается в сбалансированности финансов, 

достаточности ликвидности активов, наличии 

необходимых резервов, обеспечивающих возможность 

исполнения финансовых обязательств юридического лица 

перед таможенными органами. 

в) отсутствие на день регистрации таможенным 

органом заявления не исполненной в установленный 

срок обязанности по уплате таможенных платежей, 

пеней, процентов; 

в) среднесписочная численность работников, принимаемая 

для расчета средней заработной платы, составляет более 

50 (пятидесяти) человек; 

г) отсутствие на день регистрации таможенным 

органом заявления задолженности (недоимки) в 

соответствии с налоговым законодательством; 

г) отсутствие на день принятия решения не исполненной в 

установленный срок обязанности по уплате таможенных 

платежей, пеней, процентов, штрафов за нарушение 

таможенного законодательства; 

д) отсутствие фактов привлечения к 

административной ответственности за 

административные правонарушения в таможенной 

сфере, предусмотренные статьями 16.1, 16.2, 16.3, 

16.4, 16.19 и 16.20 Кодекса об административных 

правонарушениях, в течение 1 (одного) года до дня 

регистрации таможенным органом заявления; 

д) отсутствие на день принятия решения задолженностей и 

неоплаченных штрафов в соответствии с налоговым и (или) 

валютным законодательством; 

е) отсутствие на дату подачи заявления 

неуплаченных штрафов, процентов, пеней, в том 

числе за нарушение сроков репатриации импорта и 

экспорта товаров и услуг; 

е) являться одним из 50 (пятидесяти) крупных предприятий-

налогоплательщиков. 

 

 ж) отсутствие фактов привлечения индивидуального 

предпринимателя, физических лиц, являющихся 

акционерами этого юридического лица, имеющими 

10 процентов и более акций юридического лица, 

претендующего на включение в реестр, его 

учредителями (участниками), руководителями, 

главными бухгалтерами к уголовной 

ответственности за преступления или уголовные 

правонарушения, производство по которым отнесено 

к ведению таможенных и иных органов 
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государственной власти; 

з) наличие системы учета товаров, позволяющей 

сопоставлять сведения, представленные 

таможенным органам при совершении таможенных 

операций, со сведениями о проведении 

хозяйственных операций; 

 

и) нахождение в собственности, хозяйственном 

ведении, оперативном управлении или аренде 

сооружений, помещений (частей помещений) и (или) 

открытых площадок (частей открытых площадок), 

предназначенных для временного хранения товаров. 

Если сооружения, помещения (части помещений) и 

(или) открытые площадки (части открытых 

площадок) находятся в аренде, на день подачи 

заявления договор аренды в отношении таких 

сооружений, помещений (частей помещений) и (или) 

открытых площадок (частей открытых площадок) 

должен быть заключен на срок не менее 1 (одного) 

года. 
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Приложение № 13 

СПЕЦИАЛЬНЫЕ УПРОЩЕНИЯ 

Добросовестные участники ВЭД (п. 2 

ст.216-8 ТК) 

Национальные предприятия (п. 3 

ст.216-8 ТК) 

 Все специальные упрощения, 

предусмотренные для добросовестных 

участников ВЭД, + дополнительные 

специальные упрощения 

а) меры обеспечения доставки товара в форме 

таможенного сопровождения, а также меры 

обеспечения идентификации товаров и 

транспортных средств в виде наложения 

пломб или запорно пломбировочных 

устройств при доставке товаров не 

применяются; 

а) признание таможенными органами в 

качестве средств идентификации пломб, 

наложенных уполномоченным оператором 

на грузовые помещения (отсеки) 

транспортных средств или их части. 

Требования к таким пломбам 

определяются таможенными органами; 

б) в зону таможенного контроля мест 

временного хранения товаров, созданную в 

сооружениях, помещениях (частях 

помещений) и (или) на открытых 

площадках (частях открытых площадок), в 

грузовых отсеках транспортных средств 

уполномоченного оператора, 

осуществляются доставка товаров, их 

размещение в такой зоне таможенного 

контроля, проведение таможенного контроля 

и совершение таможенных операций в таких 

сооружениях, помещениях (частях 

помещений) и (или) на открытых площадках 

(частях открытых площадок); 

б) обеспечение исполнения обязанности по 

уплате таможенных пошлин, налогов при 

выпуске товаров, декларантом которых 

выступает уполномоченный оператор, не 

предоставляется; 

в) особые порядки таможенного 

декларирования товара (применение 

временных, неполных и периодических 

таможенных деклараций) используются без 

получения соответствующего разрешения 

таможенного органа; 

в) приоритетное участие в проводимых 

таможенными органами пилотных проектах 

и экспериментах, направленных на 

сокращение времени и оптимизацию 

порядка совершения таможенных операций; 
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г) таможенный контроль в форме 

таможенного досмотра не применяется, за 

исключением случаев наличия у таможенных 

органов достоверной информации, 

позволяющей предполагать о перемещении 

товаров с нарушениями действующего 

законодательства, либо таможенный досмотр 

определен с использованием системы 

управления рисками; 

г) получение разрешения на выпуск товаров 

при применении таможенной процедуры 

экспорта товаров (экспорт) без проведения 

документального и физического контроля, 

применяя автоматическое утверждение 

таможенной декларации, исходя из 

принципа выборочности форм таможенного 

контроля. 

д) фактическое представление товаров при их 

таможенном декларировании не требуется, за 

исключением случаев, когда в отношении 

товаров необходимо проведение операций 

таможенного контроля, выбор которых 

определен с использованием системы 

управления рисками, а также в следующих 

случаях: 

1) при помещении товаров под таможенные 

процедуры временного ввоза, временного 

вывоза; 

2) при таможенном декларировании 

транспортных средств, перемещаемых через 

таможенную границу в качестве товара; 

 

е) совершение таможенных операций, 

связанных с прибытием товаров на 

таможенную территорию, убытием товаров с 

таможенной территории, таможенным 

декларированием и выпуском товаров, в 

первоочередном порядке; 

 

ж) пользование товаром до подачи 

декларации на товары в порядке, 

установленном Таможенным кодексом; 

 

з) маршрут перевозки товаров в отношении 

товаров, перевозимых в адрес 

уполномоченного оператора, не 

устанавливается; 
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и) совершение таможенных операций, 

связанных с таможенным декларированием и 

выпуском товаров, в таможенном органе, 

отличном от таможенного органа, в зоне 

деятельности которого находится 

уполномоченный оператор; 

порядок совершения

 указанных 

таможенных операций при применении этого

 специального

 упрощения 

устанавливается нормативным правовым 

актом таможенного органа ПМР; 

 

к) предоставление долгосрочных контрактов 

(договоров) на бумажном носителе при 

таможенном декларировании не требуется, 

если лицо использует информационные 

системы таможенных органов и данный 

контракт содержится в указанной 

информационной системе в электронном 

виде; 

 

л) срок временного ввоза или вывоза товаров 

устанавливается таможенным органом 

исходя из договорных условий, 

предусмотренных контрактом (договором), 

без получения разрешения таможенного 

органа, на максимально возможный срок, 

установленный статьей 93 Таможенного 

кодекса. 
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Приложение № 14 

 

Пошаговая инструкция 

для предпринимателя, планирующего осуществлять перемещение 

товаров/работ/услуг за пределы Приднестровья 

 

Этап 1. Подготовительный 

На данном этапе начинающий экспортёр собирает информацию о своём 

товаре/работе/услуге и потенциальном рынке. Этап не требует вложения денежных средств 

(расходов) и проводится удалённо (из дома, офиса). Может проводится самостоятельно. 

1. Выяснить, возможен ли экспорт (вывоз из Приднестровья) данного товара, 

например, не распространяется ли на него Постановление Правительства от 29 

января 2024 г. №53 «О введении экспортной регуляторной таможенной пошлины на 

некоторые виды топливной древесины» и другие ограничения (ссылка на страницу 

с НПА Запрет экспорта - Ведомство экономического развития (http://surl.li/cvrmup 

2. Посчитать объёмы производства и реализации на внутреннем рынке. 

Спрогнозировать потенциальные объёмы производства после возможного 

расширения. Вычислить готовые и потенциальные объёмы на экспорт. Принять 

решение о целесообразности экспорта. На данном этапе не рассчитывать на 

получение аванса со стороны Покупателя. 

3. Определить сотрудника компании, который будет заниматься только (в основном) 

вопросами экспорта товаров (услуг). Наделить его полномочиями внутри компании 

для взаимодействия с бухгалтерий, технологом, другими ответственными лицами, 

занятыми в производстве (оказании услуг). 

4. Сотруднику, который будет работать на платформе от имени организации 

(менеджер ВЭД), необходимо самостоятельно также зарегистрироваться при 

использовании программного комплекса «Декларант» через свою электронную 

подпись (ЭП), которую можно оформить в ЦЭД таможенного органа (ссылка на 

страницу Декларирование для юридических лиц | http://surl.li/cvrmup ). 

5. Определить товары (группу товаров) или услуги, которые планируется 

экспортировать. На постоянной основе уточнять список товаров (услуг) на экспорт. 

6. Определение товарной номенклатуры внешнеэкономической деятельности для 

каждого отдельного товара (код ТН ВЭД) - указывается в таможенной декларации 

или определяется таможенным брокером (несет ответственность). Самостоятельно 

можно определить на сайте https://www.alta.ru/tnved/ или 

https://www.ifcg.ru/kb/tnved/ С решениями таможенного органа о классификации 

отдельных товаров в соответствии с Товарной номенклатурой 

внешнеэкономической деятельности можно ознакомиться на сайте 

http://mer.gospmr.org/deyatelnost/gosudarstvennaya-sluzhba-ekonomicheskoj-aktivnosti/vneshneekonomicheskaya-deyatelnost/zapret-eksporta.html
https://customs.gospmr.org/deklarirovanie-dlya-yuridicheskikh-lic.html
https://www.alta.ru/tnved/
https://www.ifcg.ru/kb/tnved/
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https://customs.gospmr.org/klassifikaciya-tovarov.html 

7. Определить первые страны, в которые будет экспортироваться товар (услуга). 

Предлагается рассмотреть страны ближнего зарубежья (Молдова, Украина), 

Евразийского экономического союза (ЕЭАС). Учесть запрет на экспорт Добро 

пожаловать на главную страницу | Access2Markets (europa.eu); 

8. С учётом действующих санкций, изучить вопрос возможности транспортировки 

товара и, что более важно, получения оплаты за поставленный товар.  

9. После определения страны экспорта следует изучить востребованность на данный 

товар и цены на внутреннем рынке. Статистика за предыдущий год доступна на 

сайте https://www.trademap.org Есть версия на русском языке. После бесплатной 

регистрации функционал сайта значительно расширяется и позволяет делать 

выгрузку информации в табличной форме для последующего анализа, например, в 

программе MS Excel. 

10. Сформировать цену на товар для продажи со склада (EXW по инкотермс-2010/2020). 

11. Изучить вывозные (из Приднестровья/Молдовы) и ввозные пошлины (в страну 

экспорта) на товар, акцизы, сборы. Таможенный тариф | http://surl.li/cvrmup , 

https://trade.gov.md/en/articles/import-export-rights, Расчет таможенных пошлин - 

Европейская комиссия (europa.eu), Добро пожаловать на главную страницу | 

Access2Markets (europa.eu) 

12. Изучить на сайтах таможенных органов левого, и  правого берега Днестра,  

Республиканский центр ветеринарно-санитарного и фитосанитарного благополучия 

(РЦВС и ФСБ), какие требования выдвигаются на вывоз товаров с территории 

правобережья и левобережья и какие встречные требования выдвигаются 

предполагаемой страной импортёром:  

13. Сертификат страны происхождения (EUR.1, А, СТ-1, С). Сертификат СТ-1   выдаётся 

Торгово-промышленной палатой г. Тирасполь для экспорта в РФ. 

14. Фитосанитарный сертификат и Сертификат безопасности на растениеводческую 

продукцию; 

15. Ветеринарно-санитарный сертификат, Ветеринарно-санитарное заключение на 

экспорт; 

16. Ветеринарно-санитарное разрешение на транспортные средства и Общий входящий 

ветеринарно-санитарный документ (ОВВСД) на продукцию животного 

происхождения (документы п. 14-16 выдает РЦВС и ФСБ , Национальное агентство 

по безопасности пищевых продуктов (ANSA); 

17. прочие сертификаты, требуемые на определенных рынках. 

a. Сертификат соответствия  

b. Сертификат Халял - всё то, что разрешено и допустимо в исламе. 

c. Обучение персонала и соответствие стандартам ISO. 

https://customs.gospmr.org/klassifikaciya-tovarov.html
https://trade.ec.europa.eu/access-to-markets/en/home
https://trade.ec.europa.eu/access-to-markets/en/home
https://www.trademap.org/
file:///G:/Старый%20накопитель/ТПП/S/САН/Экпорт/ПМР%20-%20Молдова/Таможенный%20тариф%20|%20(gospmr.org)
https://trade.gov.md/en/articles/import-export-rights
https://taxation-customs.ec.europa.eu/customs-4/calculation-customs-duties_en
https://taxation-customs.ec.europa.eu/customs-4/calculation-customs-duties_en
https://trade.ec.europa.eu/access-to-markets/en/home
https://trade.ec.europa.eu/access-to-markets/en/home
https://customs.gospmr.org/
https://customs.gov.md/ro/articles/regulile-de-traversare-a-frontierei-cu-tarile-vecine
https://ecology-pmr.org/struct-veterinary-sanitary-and-phytosanitary-welfare
https://ecology-pmr.org/struct-veterinary-sanitary-and-phytosanitary-welfare
https://www.ansa.gov.md/
https://www.ansa.gov.md/


                                  
 

 
121 

 

      

18. Требования к таможенному оформлению экспорта - таможенное законодательство 

периодически обновляется, уточнить на сайте ГТК или в любой частной компании 

имеющей лицензию на осуществление деятельности в качестве таможенного агента 

(см. раздел Перемещение товаров через внутренние контрольные таможенные 

посты РМ, стр. 66). 

19. Выяснить, подписан ли между странами документ (договор, соглашение, конвенция) 

об избежании двойного налогообложения. Учитывать при суммировании расходов 

и формировании стоимости товара/услуги. 

20. Рассчитать стоимость доставки продукции - проработка логистических цепочек 

(перегрузка) и условий транспортировки (рефрижератор, хрупкий товар и т.п.). 

21. Сложить себестоимость, пошлины, расходы на транспортировку, налоги, 

формирование документов, другие расходы и провести первичную оценку 

конкурентоспособности товара на рынке выбранной страны. Если товар может быть 

интересен, то продолжить работу. Иначе - начать алгоритм с выбора (подбора) 

другой страны. 

22. Глубже изучить требования страны импортёра к товару с обоих берегов Днестра: 

a. к маркировке, 

b. срокам годности, 

c. лабораторным исследованиям, 

d. сертификации производственного процесса, 

e. сертификации продукции. 

23. Глубже изучить требования потенциального покупателя, которые часто схожи с 

требованиями страны, но иногда более требовательны к срокам, качеству, 

документам. 

24. Изучить возможность открытия в коммерческом банке счета в рублях РФ и/или 

валютного счёта в валюте страны экспорта. 

 

Этап 2. Поиск потенциального покупателя/партнера 

25. Начать и регулярно проводить поиск и подбор потенциальных 

покупателей/партнеров, формирование списков потенциальных 

покупателей/партнеров, включая контактные данные (имя ответственного 

сотрудника хозяйствующего субъекта, телефон, адрес электронной почты): 

a. из открытых источников в интернете; 

b. через компании, оказывающие данные услуги;  

c. через Торгово-промышленные палаты; 

d. Агентство Invest Moldova 

26. Проведение переговорного процесса, включая ведение коммерческой 

https://invest.gov.md/en/support-to-exporters/
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корреспонденции, первичные телефонные переговоры и (или) переговоры с 

использованием видео-конференц-связи. 

27. Сформировать или актуализировать презентационные материалы на компанию, с 

указанием (при наличии) опыта работы, ваших преимуществ, наличие сертификатов, 

профессионалов в штате компании. 

28. Сформировать или актуализировать презентационные материалы на предлагаемые к 

продаже товары, с приложением фотографий и указанием характеристик, 

сертификатов, соответствия стандартов и т.п. 

29. Сформировать или актуализировать коммерческое предложение, включая при 

необходимости его перевод на английский язык или на язык иностранного 

покупателя/партнера. 

 

Этап 3. Заключение контракта и его исполнение 

30. Обсуждение и заключение экспортного контракта (партнёрского договора). 

Контракт должен быть на двух языках: языке делопроизводства и языке страны 

импортёра (чаще на английском языке). Составляется в произвольно форме, но с 

соблюдением следующих Требований к экспортному контракту (Приложение № 5 к 

Руководству). 

31. При необходимости быть готовым к пересылке за свой счёт пробной продукции 

потенциальным иностранным покупателям/партнерам. 

32. Открытие счета в банке в валюте экспортного контракта. 

33. Получение сертификатов и приведение продукции в соответствии с требованиями 

страны и покупателя (требования должны выясняться на предыдущих этапах). 

34. Электронное декларирование в ГТК. 

35. При заключении экспортного/импортного контракта обратиться в банк для 

оформления Декларации о репатриации (Инструкция ПРБ от 24 августа 2018 года 

№ 37-И «О порядке осуществления валютного контроля за репатриацией валютных 

средств  при  экспорте товаров…») или Карточки платежа (Инструкция ПРБ от 9 

июля 2010 года № 31-И «О порядке осуществления валютного контроля за 

платежами в иностранной валюте в пользу нерезидентов»). 

36. Оформление разрешения на экспорт (уточните какие требования к предъявляют к 

пакету документов и оформлению. В качестве примера — Постановление 

Правительства от 30 марта 2022 года № 103.) 

37. Заключение контракта с перевозчиком (логистической компанией) или 

несколькими, если груз доставляется не одной компанией. 

38. Производство товара, складирование. 

39. Оформление транспортных документов, предусмотренных производителем - 

экспортёром, и контроль выпуска транспортных накладных (ТТН, CRM) 

перевозчиком. 

http://mer.gospmr.org/deyatelnost/gosudarstvennaya-sluzhba-ekonomicheskoj-aktivnosti/vneshneekonomicheskaya-deyatelnost/zapret-eksporta/postanovlenie-ot-30-marta-2022-g-%e2%84%96-103-ob-utverzhdenii-sostava-i-polozheniya-o-poryadke-deyatelnosti-speczialnoj-komissii-pri-pravitelstve-pridnestrovskoj-moldavskoj-respubliki-po-regulirov.html
http://mer.gospmr.org/deyatelnost/gosudarstvennaya-sluzhba-ekonomicheskoj-aktivnosti/vneshneekonomicheskaya-deyatelnost/zapret-eksporta/postanovlenie-ot-30-marta-2022-g-%e2%84%96-103-ob-utverzhdenii-sostava-i-polozheniya-o-poryadke-deyatelnosti-speczialnoj-komissii-pri-pravitelstve-pridnestrovskoj-moldavskoj-respubliki-po-regulirov.html
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40. Оплата таможенных платежей, если предусмотрены вывозные пошлины и 

обязательства возложены на экспортёра/импортера ссылка на сай Таможенный 

тариф | http://surl.li/cvrmup , https://trade.gov.md/en/articles/import-export-rights  

41. Отгрузка, контроль передвижения груза, контроль получения груза покупателем. 

42. Получение оплаты за поставленный товар, выполнение требований валютного 

контроля. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

file:///G:/Старый%20накопитель/ТПП/S/САН/Экпорт/ПМР%20-%20Молдова/Таможенный%20тариф%20|%20(gospmr.org)
file:///G:/Старый%20накопитель/ТПП/S/САН/Экпорт/ПМР%20-%20Молдова/Таможенный%20тариф%20|%20(gospmr.org)
https://trade.gov.md/en/articles/import-export-rights
https://www.cbpmr.net/norm.php?id=4
https://www.cbpmr.net/norm.php?id=4
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Источники: 

I. Нормативные правовые акты Республика Молдова 

1) Таможенный кодекс РМ;  

2) Разделы III и IV Налогового кодекса РМ; 

3) Закон о введении в действие раздела III Налогового кодекса № 1417-XIII от 17 

декабря 1997 г.; 

4) Закон о введении в действие Раздела IV Налогового кодекса № 1054-XIV от 16 

июня 2000 г.;  

5) Закон об утверждении Комбинированной товарной номенклатуры № 172 от 25-

07-2014 г.; 

6) Закон о деятельности по аккредитации и оценке соответствия № 235 от 01.12.2011 

г.; 

7) Закон о средствах фитосанитарного назначения и удобрениях №119 от 22.06.2004 

г.; 

8) Законом о защите растений и фитосанитарном карантине №228 от 23.09.2010 г.; 

9) Законом о ветеринарно-санитарной деятельности № 221 от 19.10.2007 г.; 

10) Постановлением Правительства Республики Молдовы № 792 от 08-07-2004 об 

утверждении Положения о перемещении товаров через внутренние контрольные 

таможенные посты; 

11) Постановлением Правительства № 815/2005 о регулировании трафика грузов и 

услуг, являющихся предметом внешнеторговой деятельности экономических агентов 

приднестровского региона, а также предоставлении ими сетей и услуг электронных 

коммуникаций; 

12) Постановление Правительства № 970 от 17.11.2014 г. «Об утверждении 

Положения о создании и функционировании единого окна для выдачи фитосанитарного 

сертификата на экспорт/реэкспорт»; 

13) Постановлением Правительства № 654 от 18.09.2015 г. «Об утверждении 

Положения об едином окне по выдаче разрешительных документов на экспорт продуктов 

и субпродуктов животного происхождения»; 

 

Ссылки: 

14) www.trade.gov.md  

15) www.ansa.gov.md 

 

II. Нормативные правовые акты Левобережного региона: 

16) Таможенный кодекс от 2 марта 2000 г. № 258-З; 

17) Закон от 26 апреля 2000 года № 286-З «О таможенном тарифе»;  

18) Закон от 18 июля 1995 г. «Об акцизах» (Сборник законодательных актов № 95-3); 

19) Закон от 6 июня 1995 г. «О валютном регулировании и валютном контроле»; 

http://www.ansa.gov.md/
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20) Закон от 10 июля 2002 г. № 151-З-III «О лицензировании отдельных видов 

деятельности»; 

21) Закон от 20 декабря 1994 года «О ветеринарной деятельности» (СЗМР 94-4); 

22) Закон от 11 марта 2004 года № 395-З-III «О фитосанитарном карантине» (САЗ 04-

11); 

23) Постановление от 28 сентября 2023 года № 319 «Об утверждении на 2024 год 

Таможенного тарифа на экспортируемые товары; 

24) Постановление от 28 сентября 2023 года № 320 «Об утверждении на 2024 год 

Таможенного тарифа на товары, импортируемые на территорию, и Товарной 

номенклатуры, применяемой при осуществлении внешнеэкономической деятельности»; 

25) Постановление Правительства от 17 января 2019 года № 10 «Об установлении 

ставок акцизов на отдельные импортируемые товары (продукцию)»; 

26) Постановление Правительства от 25 января 2019 года № 18 «Об установлении 

ставок акцизов на отдельные импортируемые товары (продукцию)»; 

27) Постановление Правительства от 27 декабря 2017 года № 367 «О некоторых 

особенностях применения таможенных процедур»; 

28) Постановление Правительства от 30 сентября 2019 года № 359 «Об утверждении 

Положения о таможенной процедуре таможенного склада»; 

29) Постановление Правительства от 14 марта 2018 года № 75 «Об утверждении 

Положения о таможенных процедурах свободной таможенной зоны и свободного склада»; 

30) Постановление Правительства от 23 июня 2017 года № 150 «Об утверждении 

Положения о таможенной процедуре беспошлинной торговли»; 

31) Постановление Правительства от 22 января 2018 года № 18 «Об утверждении 

Перечня скоропортящихся товаров»; 

32) Постановление Правительства от 14 июня 2018 г. № 198 «О некоторых мерах по 

оперативному регулированию экспорта товаров и сырьевых ресурсов»; 

33) Постановление от 22 января 2024 года № 34 «О введении импортной сезонной 

таможенной пошлины на яблоки»; 

34) Постановление от 29 января 2024 года № 53 «О введении экспортной 

регуляторной таможенной пошлины на некоторые виды топливной древесины»; 

35) Постановление от 24 марта 2022 года № 99 «О введении экспортной сезонной 

таможенной пошлины на некоторые сырьевые ресурсы»; 

36) Постановление от 26 мая 2015 года № 123 «О введении специальной таможенной 

пошлины на некоторые ввозимые товары»; 

37) Постановлением от 24 сентября 2003 года № 1319 «О признании рамочной 

нормой права международной конвенции по защите растений»; 

38) Постановлением от 24 сентября 2003 года № 1320 «О признании рамочной 

нормой права международного ветеринарного кодекса Международного эпизоотического 

бюро» (газета «Приднестровье» от 24 октября 2003 года); 

39) Указ № 637 от 24 октября 2002 года «Об утверждении перечня продукции, 

подлежащей обязательной сертификации…»; 

40) Приказ таможенного органа от 12 ноября 2020 года №320 Об утверждении 

Порядка предоставления таможенному органу информации при совершении таможенных 

операций; 
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41) Приказ таможенного органа от 30.11.2017 года № 474 «О таможенном 

декларировании и таможенных операциях, связанных с подачей, регистрацией и отзывом 

таможенных деклараций, изменением (дополнением) сведений, заявленных в таможенных 

декларациях»;  

42) Приказ таможенного органа от 30 ноября 2018 года № 543 «Об утверждении 

Порядка таможенного декларирования товаров в электронной форме»; 

43) Прика таможенного органа от 6 августа 2019 года № 267 «О внедрении 

информационной технологии представления таможенным органам сведений в электронной 

форме для целей таможенного оформления товаров, в том числе с использованием 

международной ассоциации сетей «Интернет»; 

44) Приказом таможенного органа от 08.12.2017 г. № 492 «Об утверждении реестра 

уполномоченных операторов, форм заявлений о включении в реестр и форм документов, 

информирующих о статусе свидетельства уполномоченного оператора»; 

45) Приказ таможенного органа от 29.11.2017 г. №468 «Об утверждении положения 

о применении отдельных положений таможенных процедур»; 

46) Приказ таможенного органа от 11 сентября 2020 года № 233 «Об утверждении 

Положения «О применении отдельных положений таможенных процедур переработки на 

таможенной территории, переработки для внутреннего потребления и переработки вне 

таможенной территории»; 

47) Приказ таможенного органа и Республиканского банка от 1 сентября 2010 года № 

194/01-05/90 «Об утверждении классификатора валют и классификатора стран мира 

(территорий)»; 

48) Приказа таможенного органа и Республиканского банка от 24 августа 2018 года 

No 419/01-06/101 «Об утверждении порядка электронного обмена данными при 

осуществлении валютного контроля за репатриацией валютных средств при перемещении 

товаров через таможенную границу»; 

49) Приказом ведомства сельского хозяйства и природных ресурсов от 4 июня 2014 

года № 151 «Об утверждении Инструкции о порядке проведения карантинного 

фитосанитарного контроля при ввозе и вывозе и выдачи фитосанитарных документов на 

подкарантинную»; 

50) Приказом ведомства сельского хозяйства и природных ресурсов и таможенной 

службы от 19 ноября 2012 года № 464/392 о взаимодействии при осуществлении 

таможенного оформления товаров, подлежащих государственному ветеринарно-

санитарному и фитосанитарному контролю; 

51) Положение Республиканского банка от «18» июля 2017 года № 120-П «Об 

утверждении порядка и оснований продления сроков репатриации»; 

52) Положение Республиканского банка от «03» августа 2017 года № 123-П «Об 

утверждении порядка и оснований снятия с валютного контроля сумм безнадежной 

задолженности»; 

53) Инструкцией Республиканского банка от 24 августа 2018 года No 37-И «О 

порядке осуществления валютного контроля за репатриацией валютных средств при 

экспорте товаров…»; 
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54) Инструкцией Республиканского банка от 9 июля 2010 года № 31-И «О порядке 

осуществления валютного контроля за платежами в иностранной валюте в пользу 

нерезидентов»; 

55) Положение Республиканского банка от 26 июня 2007 года № 21-И «О порядке 

выдачи разрешений на открытие счетов в банках за пределами и проведение операций по 

ним». 

 

 Ссылки: 

http://surl.li/cvrmup 

 

 

 

http://surl.li/cvrmup

